, ECOLE INTER-ETATS DES
SCIENCES ET MEDECINE VETERINAIRES DE DAKAR

ANNEE 1980 N- 11

CONTRIBUTION A L'ETUDE DES
CIRCUITS COMMERCIAUX DE LA
VIANDE BOVINE AU CAMEROUN

TLGLE INTER.ETATS
OES SCIENCIS ET MEfiguw:
VETERINAIRES CE DAILR
THESE B'BLIOTXEGUE
présentée et soutenue publiquement le 14 Juin 1980
devant la Faculté de Médecine et de Pharmacie de Dakar
pour obtenir le grade de Docteur Vétérinaire

(DIPLOME D’ETAT)

par
Oumarou ABOUBAKAR
né le 3 Mars 1953 a Tibati (CAMEROUN

Président du Jury : Monsieur Francois DIENG
Professeur a la Faculté de Meédecine et de Pharmacie

Rapporteur : Membre :
Monsieur Ahmadou Lamine NDIAYE ’ Monsieur Alassane SERE
Professeur a I’E.I.S.M.V. Maitre de Conférences a I’E.1.S.M.V.



ECOLE INTER-ETATS
DES SCIENCES ET MEDECINE
VETERINAIRES DE DAKAR
' LISTE DU PERSONNEL ENSEIGNANT POUR

L' ANNEE UNIVERSITAIRE 1979-1980.

|- PERSONNEL A PLEIN TEMPS

1- PHARMACIE-TOX|COLOGIE

N-oonuouo-.oo oooooo ® 600809 ° s 00 PEON b RGN LETSLS L

Philibert Noya SOME..ueeeenessesnnereonnaecnannns

2- PHYSIQUE MEDICALE - CHIMIE BIOLIGIQUE

N.oo-ovcoooo.o ooooooo LR R I R R A R A SN IR I I R B N B Y )

3= ANATOMIE - HISTOLOG|E-EMBRYOLOGIE

N.'.'"lll."'ll"""".'l"...'..!.l'.""l.'.'

Charles Kondi AGBA. ....... eenae cersesanene N
Pascal LENORMAND...... teerenses Cesssanaaan ceraes
Soumana Abdoulaye GOURD..everseenssrsnsreasasssns
SeTbou Adow SONHAYE.......... Ceeeaae Cereees ceees

4- PHYSIOLOGIE - PHARMACODYNAMIE - THERAPEUT IQUE

Alassane SERE......}.........;.. ......... Ceenennn

Jean Camilde ATCHBBE . veveveeereoncossrcosnnesnssss

5= PARASITOLOGIE - MALADIES PARASITAIRES - ZOOLOGIE

N-o ooooooooooo LR BN N I I BN SR R ¥ L I I N I I Y Y I }

Joseph VERCRUYSSE.IIl..lllllllllll.ll'Illl.lll...
Marc Napoléon ASSOGBA.'Q ..... LI I I I T I IR I I I I I L B N

Koffi VISSO.tiueverienennenreeroonnasananssnnnns

Noc.oooo-coooo-.ooo.ooc-;.no.o-.o-. ooooooo o e 0008

Malang SEYDl.veevurnnnnn Ceeettieatsaenaanesansnes

Razakl ADEHANI.ll.lllll.lll‘l.'l.‘..‘l.....l‘.bl‘

Protessaur

Assistant

Professeur .

Professeur
Mattre-Assistant
V.S.N.

Mon iteur

Moniteur

MaiTtre de Conférences

Moniteur

Professeur

Assistant

Asslstant

Moniteur

Professeur
Assistant

Mon1t+eur



7- MEDECIBE - ANATOMIE PATHOLOGIQUE - CLINIQUE AMBULANTE

Neoioooseoooosenannns Ceeesesenas e rerc et eceat et aan Professeur

Roger PARENT...covvvvrnnennnnn cerieeses et esasenan Assistant

8- REPRODUCTION ET CHIRURGIE

Neveosooeoosons Ceceeasaricarsreraaanans ceeaenens ... Professeur
Papa E! Hassan DIOP...v0vvenns Feesiiseassrasenanns Assistant
Yves le RESTE...vvvivviennann. trhesreescenasnaanan V.S.N.
BaTrou DIALLA..eevvieaennn et eiesestesancteeennes .. Moniteur

9- MICROBIOLOGIE - PATHOLOGIE GENERAEE - MALADIE CONTAGIEUSES .

ET LEGISTATION SANITAIRE

Neveoeooionnennnns ceeeeseas teceseasnaens N Professeur

Justin Ayayi AKAKPO.....evevune Cerisiecesaanaas ++. Maltre-Assistant

Jacques FUMOUX. e veiterninnnnnnnnnns Creeseenas e Assistant

Plerre BORNAREL vt e eeievennennnnns Ceecerectaanan Assistant de
recherches

10- ZOOTECHNIE = ALIMENTATION - DROIT - ECONOMIE

Ahmadou Lamine ND!AYE....... ceesaen esecsneetensos Professeur
Balaam FACHO . eveevesnosoennn Ceeeeeenas e reseneans Mattre-Assistant
MOUSSA ASSANE .ttt e tntvenenesncansnones teersaans «e. Moniteur

141~ PERSONNEL VACATAIRE

BIOPHYS IQUE

Raymond PAULIN.:. :: Maftre de Conférences - Faculté de Médecine et
de Pharmacie de DAKAR.

René NDOYE : Maftre de Conférences - Facut#é de Médecine et
de Pharmacie de DAKAR.

Alain LECOMTE ¢ Chef de travaux - Faculté de Médecine et de

Pharmacle de DAKAR.

ra



(N

PHARMACIE - TOXICOLOGIE

Oumar SYLLA : Professeur - Faculté de Médecine et de Pharmacie de DAKAR.

Mamadou BAD|ANE : Docteur en Pharmacie.

BIOCHIMIE PHRRMACEUT IQUE

Mme El isabeth DUTRUGE : Maftre-Assistant - Faculté de Médecine et de

Pharmacie de DAKAR.
Mme Geneviéve BARON : : Chef de Travaux - Faculté de Médecine et de Pharmacie

AGRONOMIE de DAKAR.
Simon BARRETO : Mattre de recherches -~ 0.R.S5.T.0.M.

BIOCL IMATOLOGIE

Chelikh BA : Maitre-Assistant - Faculté de Lettres.
BOTAN | QUE

Guy MAYNART : Maltre-Assistant - Faculté de Médecine et de Pharmacie
de DAKAR.

DROIT ET ECONOMIE RURALE

Mamadou  NIANG : Chercheur 3 I'Il.F.A.N.

ECONOM|E GENERALE

Oumar BERTE : Assistant - Faculté des Sciences Juridiques et

Economiques de DAKAR.

PERSONNEL EN MISSION (Prévu pour 1979-1980)

ANATOMIE = HISTOLOGIE = EMBRYOLOGIE

Claude PAVAUX : Professeur E.N.V. Toulouse.

ANATOMIE PATHOLOGIQUE

Miche! MORIN : Professeur - Faculté de Médecine Vétérinaire
St Hyacinthe - Québec.

BIOCHIMIE VETERINAIRE

Frangois ANDRE : Maitre de Conférences E.N.V. Nantes.



CHIRURGIE
Aodré CAZIEUX : Pro
DENREOLOGIE

Jacques ROZIER : Pro

fesseur E.N.V., Toulouse

fesseur E.N.V. Al fort.

MICROBIOLOGIE - PATHOLOGIE GENERALE

Jean CHANTAL : .Prodesseur E.N.V. Toulouse.

PATHOLOGIE DE LA REPRODUCT ION - OBSTETRIQUE

Jean FERNEY : Professeur E.N.V. Toulouse.

PATHOLOGIE DES EQUIDES

Jean Louis POUCHELON

PATHOLOGIE BOVINE

: MaTtre de Conférences E.N.V. Al fort.

Jean LECOANET : Professeur E.N.V. Al fort.

PARAS ITOLOGIE

Joseph MORTELMANS :

Poofesseur - dnstitut Tropical d'Anvers.

1~



JE DEDIE

CE TRAVAIL tvasss



A MON PAYS, LE CAMEROLUN,

A MON PERE, OUMAROU Sarki,

A MA MERE, HAOUA Koulouma,

En témoignage de notre profonde affection et de notre reconnaissance.

A MES GRANDS-FRERES : Ibrahima OUMAROU
i Safiou  OUMAROU
Ahmadou OUMARQU
Babadji OUMAROU,
Votre courage et votre foi en notre avemir, ont toujours été un stimulant
pour mot. Puisse ce modeste travail vous honorer et renforcer davantage nos

liens fraternels.

A MES JEUNES FRERES ET NEVEUX,

En vous comviant d faire mieux.

A MES SOEURS,

En signe de fratemité.
A LA MEMOIRE DE MON ONCLE SOUNOUSSI.
A TOUTE MA FAMILLE.

A MLie DIDDIl ATssatou,

en témoignage de mon profond amour.

A Mlle LADY Bawa,

Mes meilleurs souvenirs.

A MES AMIS AL|OU Moussa, ABDOULLAH| Bidlssé&, KOUOTOU Mamouda, FOKA Wépini,
HAMOA Hamadjam, HAMADJAM Daniel,

Puisse notre anitié rester étermelle.



A MES CAMARADES : HAMADOU SaTdou, HAMADAMA Hassan, ENOCK Maliki, DAIROU Djalta,
TOBIT Frangois, OUMATE Oumar, SANZHIE Bokally, ODJAKI Wangribéié, SOUNAYE Adow,
SAMSON Odou, SAIDOU Oumarou, ATCHADE Camille, SAKITI| Léopold,

En souvenir des longues années passées ensemble.

A TOUS LES ETUDIANTS ET STAGIAIRES CAMEROUNAIS DE DAKAR,

dont je ne peux citer les noms de peur d'en oublier.
A TOUS MES CAMARADES DE PROMOTION.
A MES CAMARADES DE L'E|SMV DE DAKAR.
A MES AMIS DE L'UNIVERSITE DE DAKAR.

AUX DOCTEURS : ENGUELEGUELE Etienne

ABDOULKADIRI Souley.
A MESSIEURS HAMADOU Djidda et ABBO DJibrilla.

A MONSTEUR AMINQU Oumarou, Délégué Général au Tourisme,

Ma vive recomnatssance.

A TOUS NOS MAITRES

de |'Ecole primaire de Tignére

du C.E.G de Ngaoundéré

du Lycée de Garoua

de |'Université de Dakar,
Pour 1'enseignement regu.

Hommage respectueux.
A MON MAITRE DE THESE : MONSIEUR MALANG Seydi,
Vous avez accepté le sujet de notre thése que vous avez dirigée avec rigueur

et clarté. Toute mon admivation.

A MA SECRETAIRE,

Sincéres remerciements pour ce grand geste fait pour mot.



A NOS JUGES,

a

- Monsieur Frangois DIENG, Professeur & la Faculté de Médecine et Pharmacie.

Vous nous avez fait le grand honneur d'accepter la présidence de notre Jury

de thése.

Hommages respectucux.

- Monsieur Ahmadou Lamine NDIAYE, Prcfesseur 3 |'Ecole Inter-Etats des

Sciences et Médeclne Vétérinaires de Dakar,

Vous avez bien voulu accepter d'étre notre rapporteur.

Hommages reconnaissants.

- Monsieur Alassane SERE, Mattre de Conférences 3 i'Eccle Inter-Etats des
Sciences et Médecine Vétérinaires de Dakar.
Vous avez bien voulu participer 4 notre Jury de thése.

Hommages respectueux.

A MON PAYS HOTE, LE SENEGAL,

Toute ma gratitude.



"Par délibération, la Faculté et |'Ecole ont décidé
que les opinions émises dans les dissertations qui leur sont présentées,
doivent €tre considérées comme propres & leur auteur et qu'elles n'en-

tendent leur donner aucune approbation ni improbation'.



I NTRODUCT I ON

Le CAMEROUN, comme la majorité des Etats africains, a une &conomie
essentiel lement agro-pastoraie.

Les revenus tirés de |'élevage (surtout bovin) ne sont pas négligeables,
car, sur une valeur ajoutée de 120,6 milliards de francs CFA fournie par le
secteur primaire de production en 1973/1974, la part de |'élevage représentait

14,4 milliards de francs CFA (séit environ 12 %),

~

Cet apport de |‘'élevage & notre économie seralt plus important si
| 'exploitation du cheptel estimé en 1978 & prés de 6 600 000 tétes (dont 3 400 000
bovins) ne se faisalt pas de fagon traditionnelie et s'il n'y avait pas trop de

sorties frauduleuses de nos animaux vers les pays voisins, le NIGERIA en parviculier.

Cette grande perméabilité de nos frontiéres entraine une pénurie de
viande sur nos marchés locaux. Celle-ci est souvent aggravée par la sécheresse qui

sévit au Nord du pays.

|1 apparalt donc urgent de pallier cette situation pour satisfaire la
demande de viande qui correspond actuellement & 109 200 tonnes et qul croft de

plus en plus vite.

Pour combler la pénurie intéricure de viande et rentabiliser son élevage,
le CAMEROUN se doit non seulement d'accroitre ses productions animales mais aussi

de rationaliser son commerce du bétail et de la viande.

-

Aussi, dans cette contribution & ['étude des circuits commerciaux de la

viande bovine au CAMEROUN, anvisagerans—~nous. successivement

- dans une premiére partie, un apergu sur la production bovine ;
- dans une deuxiéme partie, les circults commerciaux actuels de la viande ;
- enfin dans une troisiéme partie, les perspectives d'avenir et les

améliorations souhaitables.
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PREMIERE PARTIE

APERCU SUR LA PRODUCTION BOVINE.

On ne saurait parler des circuits commerciaux de la viande dans un pays,
sans estimer au préalable les possibilités de productions animales, bovine en
particulier, qu'll offre. C'est pourquol dans cette premiére partie, nous &tudie-

rons four & tour :
=~ Le milieu physique.

- les hommes.

~ Le cheptel bovin.

- MILIEU PHYSIQUE (carte n® 1)

Le CAMEROUN, situé au fond du golfe de Guinée, forme un vaste triangle
de 475 000 sz compris entre les 2e et 13e paralléles de latitude Nord et les
9e et 13e méridiens de longltude Est. |l est limité au Nord par le Lac Tchad, au
Nors-Est par le TCHAD, & |'Est par la République Centrafricaine, a |'Ouest par le

NIGERIA et au Sud par le CONGO, le GABON et la GUINEE Equatoriale.

1- RELIEFY

Il est assez hétérogéne et comprend :

la cuvette du Lac Tchad au Nord

les hauts platesux de |'Adamaocua (1 200 m environ) au centre

- la chaine montagneuss de |'Ouest qui s'étend du Mont Cameroun (4 070 m)

au Lac Tchad

le bassin du Congo & !'Est.



2- CLIMAT

Du point de vue climatique, le CAMEROUN peut étre grossiérement divisé

en trois zones :

2-1- Zone guinéenne

Elle couvre le Sud du pays jusqu'au Se paralliéle. Le climat y est chaud
et humide avec une température moyenne de 29,8° C. La pluviosité est comprise entre

1 000 et 2 000 mm d'eau par an.

2-2- Zone soudano-guinéenne

Elle correspond :

- aux hauts plateaux de |'Adamaoua compris entre les €e et 8e paralléles.
La température y est modérée avec une moyenne annuelle de 23° C et la pluviosité
moyenne est de 800 & 1 600 mm d'eau par an.

- aux régions de |'Ouest Cameroun ol régne une température modérée (20° C)

et domine une pluviosité satisfaisante.

2-3- Zone soudano-sahelienne

Elle englobe e bassin de la Bénoué ¢t la cuvette du Lac Tchad.
Elle est caractérisée par une faible humidité de |‘'air, une température
moyenne trés élevée (parfois 40° C) et une pluviosité ne dépassant guére 400 mm

d'eau par an.

3~ PATURAGES ET PRODUCTIONS AGR|COLES

Ce sont des éléments déterminants pour le développement de |'élevage .

3-1- Paturages
Leur qualité et leur importance sont fonction de la zone climatique

intéressée. |ls représentent environ 25,5 % des terres (10).

——————

On a la région forestiére présentant par endroits des éclaircies couvertes

d'un tapis graminéen dense. Celle-ci fait place au Nord & une savane arborée qui
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aurait pu entretenir un troupeau important si elle n'abritait pas de gites de
glossines. Cette savane permet néanmoins la préparation pour les boucheries du
Sud CAMEROUN, des animaux prémunis contre la trypanosomiase en provenance de

| ' Adamaoua.

- Au Centre (Adamaoua)

La qualité des paturages est relativement bonne.
. Pendant |'hivernage, un tapis de graminées & domlnante d'Andropogon
et d'Hyparrheria couvre les pentes volcaniques et assure aux troupeaux une nourri-

ture suffisante durant une longue période de |‘'année.

. En saison séche, les animaux rejoignent les paturages de soudure des

plaines marécageuses et des cours d'eau permanents.
= Au_Nord

Il vy a la savane soudanienne avec des marécages et des vastes étendues
("Yaérés') capables de se couvrir en moins de trois mois d'un tapis herbacé |uxu-
riant.

Autant ces paturages permettent |‘engraissement des animaux, autant 1ls
laissent ces troupeaux mourir de faim pendant la sécheresse.

Compte tenu de |'abondance et de la qualité des paturages, les régions

d'élevage sont : le Centre (Adamaoua), le Nord-Ouest (Bamenda) et |'Est,

3-2- Productions agricoles

Elles sont trés variées et relativement abondantes. Selon une estimation
faite par la FAO en 1976 (20), le CAMEROUN disposait des produits agricoles
suivants (en miliiers de tonnes)

Riz paddy : 20

MaTs ¢ 355
Mil : 310
Manioc : 800

Arachide : 179
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Numerisation
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Coton graine : 55
Coprah 1
Huile de palme : 60

Canne a sucre : 298.

Ces diverses denrées agricoles fortement consommées par |'homme dégagent
cependant une importante quantité de sous-produits et déchets de traitement indus-

triel, qui peuvent &tre récupérés et utilisés dans |'alimentation du bétall.

1= LES HOMMES

1= INFLUENCE DU FACTEUR HUMAIN

LACROUTS (26) disait : "Toute production agricole ou pastorale est
d'abord un probiéme d'homme, puis de climat, puis de sol",

Ceci était particuliérement vrai au CAMEROUN ob les éleveurs pendant
longtemps attachés au mode traditionnel dfexploitation des animaux, constituaient
un véritable frain au développement de |‘'élevage. Toutefois, au cours de cette
derniére décennie, des progrés sensibles ont été réalisés car selon le rapport
1977-1978 des Services d'Elevage, le taux d'exploitation des bovins est passé de
8 % en 1965 & 11 %.

Ce changement de comporfement, suscité par |'accroissement des besoins
propres de |'éleveur, la réduction des paturages due & une explosion démographique,
'accés facile de certaines zones de consommation éloignées, doit étre effectif pour

que 1'élevage participe pleinement & |'économie de notre pays.

2- SOCIETES D'ELEVEURS ET LEUR ORGANISATION (Carte n® 2)

Deux tribus principalement pratiquent |'élevage au CAMEROUN. |l s'agit

des Foulbés (Peuths) et des Mbororos.

2-1 Les Foulbés ou Peulhs

Ce sont des Musulmans qui vivent au Centre et au Nord du pays. !ls sont
gouvernés par un chef fraditionnel, le "Lamido™ assisté de plusieurs ministres dont

le “Sarki-sanou'.
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Ce dernier représente les éleveurs auprés de la cour, regoit leurs doléances et
est chargé de régler certains dl fférends.

Parm! les Foulbés que |'élevage intéresse directement, on distingue
d'une part les propriétaires de boeufs et dfautre part les éleveurs proprement
dits dont le gardiennage des troupeaux est confié & un ou deux domestiques.

Les Peulhs prédominent dans la région de Ngaoundéré ot ils y pratiquent
un élevage de type sédentaire et transhumant. De ce fait, ils sont plus faciles

a encadrer que les Mbororos.

2-2- Les Mbororos

Autrefois animistes, ils ont tendance 3 se convertir & |[%lslam. |ls
ménent pour la plupart une vie nomade & la recherche des patureges. Leur organisa-
tion liée a leur mode de vie, est réduite a la simple famille.

Les déplacements désordonnés des troupeaux mbororos, méme malades,
constituent pour |'état sanitaire du cheptel camerounais, un danger permanent.

Par ruse et par méfiance, les Mbororos se ftrouvent le plus souvent au
niveau des frontiéres. Ce qui leur permet de déjouer les mesures de police sanitaire
qui sont prises par les pays qu'ils sillonnent : CAMEROUN, République Centrafricaine,

NIGERIA, TCHAD.

2-3- Autres tribus

- Les Arabes Choa, bien que bsauccoup moins nombreux que les Peulhs et
les Mbororos, sont aussi dlexcellents &leveurs. Peuplant la région du Logone et

Chari, ils y pratiquent un élevage transhumant.
- Les Kirdis au Nord.

- Les Bamiléké et les Tikar & | 'Ouest.
Ces trois derniéres tribus, venues récemment & |'élevage, entretiennent

de trés petits troupeaux et se llvrent & |'embouche le plus souvent traditionnelle.



Fl1i= LE CHEPTEL

1- RACES BOVINES ET CARACTERISTIQUES DU CHEPTEL

1-1- Races bovines

'es Bovidés explolités au CAMEROUN appartiennent presque tous a la race

zébu (Bos indicus). lls comprennent :

C'est un animal conformé pour la boucherie et qui atteint son polds
adulte 3 5 ou 6 ans soit 400 & 500 kg. |l est d'une rusticité remarquable.

Suivant I'habitat et les coordonnées ethniques de Barone (plastique,
phanéroptique), on reconnait dans cette race, trois variétés :

- Ngaoundéré (ou Goudali)

- Yola (ou Mahiné)

- Banyo.

1-1-2- Le Zébu mbororo

C'est un animal de grande taille, d'une rusticité remarquable, adapté aux
longs déplacements. || a une bonne aptitude laitiére.

Suivant la robe, on distingue deux variétés :

- Djafoun (ou Red Longhorn)

- Akou (ou White Fulani).

1-1-3- les Taurins (Bos teurus)

s se distinguent des zébus par |'absence de bosse et leur grande
résistance a la ftrypanosomiase. Plusieurs typcs ont été décrits :
- Ndama et races européennes importées & titre expérimental

- le Rumsiki, le Muturu, fe Namshi.

1-2- Caractéristiques du cheptei

Le chepte! bovin du CAMEROUN était estimé & 3 400 000 tétes en 1978 sur

la base des campagnes de vaccinations. Ce chiffre ne ftraduit cependant pas la réal ité,
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car les é&leveurs ne présentent jamais en totalité leurs animaux aux vaccinateurs.
Compte tenu des facteurs climatiques et de la présence ou non de glos-
sines, la répartition des bovins dans les différents secteurs d'élevage se fait
de facon inégale comme le montrenties données suivantes, tirées du dernier rapport

du Ministére de |'Elevage, des Péches et des Industries Animales (9).

Nord : 1 215 750 tétes
Adamaou : 1400 000 "
Est : 166 000 "
Centre~Sud : 70 000 "
Littoral : 1 300 ¥
Ouest : 155 000 "
Nord-Ouest : 385 000 "
Sud=-Quest 6 950 ",

On peut |'apprécier dans le tableau 1.ci-dessous.

Tableau n® 1

Effectifs par zone de 1969 & 1980. (en 1 000 tétes de bovins).

T

! ! ! ! ! ! !
! \*“‘;8295 ! Nord ! Adamacua ! Est . LQ$$S+ g Total !
! Années -~ ! ! p T oviTreral !
! ! ! ! ! ! !
! 1969 ! 800 ! 1 050 ! 100 ! 350 ! 2 300 !
! ! ! ! ! ! !
! ! ! ! ! ! !
! 1974 ! 880 ! 1165 ! 170 ! 420 ! 2 635 !
! ! ! ! ! ! !
! ! ! ! ! ! !
! 1980 ! 1 000 ! 1 300 ! 320 ! 350 ! 2 970 !
! ! ! ! ! ! !
Source : Ille plan quinquénal (35).

On note lici, une augmentation sensible du cheptel. Cet accroissement
est plus marqué & |'Est & cause de |"immigration massive des Mbororos dans cette

zone.
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La composition moyenne d'un troupeau au CAMEROUN, selon un sondage
effectué sur 17 568 bovins du Canton de Petté dans fe secteur Nord, en 1965,

est la suivante (26)

Veau de 0 & 1 an : 23 %
Génisses de 1 3 4 ans : 23 % o
Males de 1 3 4 : 7 gs 9
ales de 1 3 4 ans % O\,g‘é?“‘ .
Vaches adultes : 35 ¢ et
Taureaux : 1,5 9%
Vieilles vaches : 10 %
Castrés : 0,5 %
100,0 %.

Ce type de composition qu'on rencontre encore dans la plupart des trou-
peaux qul sont exploités traditionnellement, ne permet pas une augmentation de la

productivité de |'élevage.

1-2-4- Productivité

La méthode traditionnelie d'élevage qul consiste a porter au maximum
| 'effectif du Troupeau, provoque le maintien dfune forte proportion d'animaux
adultes (comme le montre la composition du troupeau indiquée précédemment). Ce qui

rédult le taux de production et le pourcentage de vente.

2- LES MODES D'ELEVAGE

2-1- Elevage traditionnel

Il demeure encore le mode d'exploitation prédominant malgré ies gros
efforts fournis par le Service d'Elevage pour amener les &leveurs & une pratique
pastorale plus rationnelle. Il se conduit de trois fagons :

- |'8levage transhumant

- |'élevage nomade

- |"élevage sédentaire.
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Il est caractérisé par un mouvement d'oscillations saisonniéres des

troupeaux a8 la recherche d'herbes tendres et d'eau. On distingue deux types de

transhumance : |a grande et la petite.

La grande transhumance

Elle se déroule pendant la saison séche et dure six mols (de Novembre
& Avril). Elle consiste en un déplacement des animaux vers les points d'eau per-
manents ou cours d'eau ("mayos" en Fulfuldé) importants.

Dans le Nord CAMEROUN ol |'eau fait souvent défaut, les animaux sont
obligés de parcourir de longues distances pour atteindre les 'Yaérés'" dans les
départements de logone et Chari, du Mayo-DanaT et du Diamaré ol les crues permet-
tent la pousse et le maintien & contre saison d'hurbes vertes.

Mais pendant la saison des pluies @n assiste & une deuxiéme forme de

déplacements de troupeaux appelée petite transhumance.

La petite +ranshumance

Les animaux parcourent de courtes distances & la recherche ¢! herbes
basses et tendres. Elle est doncmoins fatigante que la précédente.

La transhumance quelle que soit sa forme, prééenTe de nombreux‘inconvé—
nients : risquss sanitaires, pertes pondérales dues aux longs déplacements et

pertes numériques. Elle doit étre découragée au méme titre que |'élevage nomade.

I'l est pratiqué par les Mbororos en Adamaoua et au Nord-Ouest. 11 est
caractérisé par des déplacements incessants & la recherche d'herbes, d'eau et des
débouchés autour des grands centres pour écouler les prodults laitiers ou les
échanger contre les vivres,

Le nomadisme par ses mouvements désordonnés et fort complexes ne facilite
ni le contrdle sanitaire, ni |'encadrement de ses artisans. De plus, il engendre la

dégradation des paturages du fait du passage d'importants troupeaux.
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Pour une exploitation plus rationnelle de nos animaux, |'élevage nomade
et |"élevage transhumant doivent céder la place aux autres systémes plus avantageux

que sont : le sédentarisme , le ranching et |7embouche intensive.

I't est pratiqué le plus souvent par des agriculteurs Kirdis au Nord
et certalns Foulbésde |‘"Adamaoua.

C'est un mode d'élevage & cheval entre le type traditionnel par ses
méthodes de conduite générale de troupeaux et le type moderne par le gardiennage
et |'entretien général des animaux.

Par rapport aux deux systémes précédemment cités, il présente un certain
nombre ¢'avantages :

- ébauche de la sédentarisation générale de |'é&levage,

- association "agriculture-éievage” toujours souhaitée par les

autorités administratives,

- entretien et gestion plus aisés des troupeaux,

- surveillance sanitaire et ancadrement technique des éleveurs plus

faciles,

- exploitaticn ralsonnable et conservation des péturages.

L'élevage sédentaire apparalt donc comme une étape importante pour

vulgariser |'élevage moderne dans notre pays.

2-2- Elevage moderne

C'est un systéme d'exploitation de troupeaux plus moderne qui a été
expérimenté en Adamaoua par la Statlon de Recherches Zootechniques de Wakwa, la
Compagnle Pastorale, |a Compagnie de Cultures et d'Elevage du CAMEROUN (C.C.E.C.),
ainsi que par un certain nombre de commergants de bétail.

I'l consiste en un élevage extensif ou semi-extensif rationalisé et
contrdlé grace 2a :

- une lImitation des déplacements des animaux,

- une protection des ressourcas en eau et en fourrages,
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- une organisation de |'exploitation des parcours ef.une comp {émentation
de ia ration des animaux en période de sécheresse,

= une protection sanitalre des animaux.

Ce type d'exploitation est en développement au CAMEROUN car fortement
encouragé par le Gouvernement. C'est ainsi que dans le cadre du plan "viende” qui
a été arrété, des Sociétés d'Etat telles que |la SODEPA (Société de Développement
et d'Exploitation des Productions Animales) et le FONADER (Fonds Nationzl de
Développement Rural) octroient des crédits (tableau 2) aux gros éleveurs intéressés
par le ranching. En plus de ces crédits destinés a |'équipement et & |%achat des

animaux, ces Socliétés leur assurent |‘'encadrement technique.

Tableau n® 2

! ! ! !
! Années ! ’Ngmbre de . ! Montant global en F CFA !
! ' crédits octroyés ) 1
! ! ! !
! 1976 - 1977 ! 125 ! 298 900 950 !
! ! ! !
! ! ! !
! 1977 ~ 1978 ! 104 ! 222 686 558 !
! ! ! !

Source : Rapports annuels du Ministére de |'Elevage,

des Péches et des Industries animales (9).

En vue d'exploiter au maximum leur aptitude bouchére, les animaux issus
ou non des ranches et qul sont destinés 3 la boucherie peuvent étre soumls & une

embouche intensive.

2-2-2- Embouche intensive

Malgré ses avantages économiques (gain de poids et amélioration de la
qualité de viande) et la disponibilité de quantités importantes de sous-produits

agro-industriels, cette technique de production est peu pratiquée.
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CONCLUS |ON

Comme nous venons de le voir, le CAMEROUN offre de nombreuses possibi-

lités de production bovine :

- milieu géographique favorable grace & ses vastes étendues de paturages
au centre, & |'Est et au Nord-Ouest ;

- animaux a aptitude bouchére appréciable ;

- importantes quantités de sous=produits agro-industriels susceptibles
de résoudre le probiéme alimentaire qu'on conneflt surtout au Nord ol
sévit souvent une sécheresse désastreuse. Mais il y a un facteur
essentiel qui s'oppose au développement de |'élevage bovin au CAMEROUN.
C'est |'éleveur traditionnel encore trés |ié au systéme extensif
d'exploitation du bétail et peu ouvert aux nouvelles techniques

d'élevage.
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DEUXITEME PARTIE

LES CIRCUI TS COMMERCIAUX DE LA VIANDE

BOVINE.
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Si au niveau de la production le probléme majeur reste la reconversion
de la mentalité des éleveurs TradiT}onnels, au niveau des circuifs commerciaux de
ta viande, objet de notre étude, on note un certain nombre de goulots d'étrangle-
ment qui empéchent |'élevage camerounais de contribuer pleinement & |'économie

nationale. Ceux-ci seront examinés dans les deux sections suivantes

- le cireuit "vif" qui se rapporte aux animaux sur pied
= le circuit "mort" relatif & la préparation, & la distribution et &

la transformation de la viande.

[- CIRCUIT "VIF"

Il désigne le circuit ol les tractations commerciales portent sur
I'animal sur pied. Il fait intervenir de nombreux opérateurs économiques aussli

bien Camerounais qu'étrangers.

De ce fait, nous décrirons
= le circuit "vif" intérieug

- le circuit "vif' extérieur.

1= CIRCUIT "VIF" INTERIEUR

Le circuit du bétail sur pied & |I'intérieur du CAMEROUN utilise des
infrastructures permettant aux agents économiques intéressés par le commerce du
bétail, de réaliser leurs transactions. Nous envisagerons donc :

- les infrastructures

~ les facteurs humains

- les transactions.

1-1- Les infrastructures

Elles représentent |'ensemble des structures mises en place pour faciliter
la vente des animaux. Elles se rédulsent dans notre cas précis aux marchés de bovins

(carte n® 4).
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On dénombre jusqu'd 270 marchés (dont 80 en Adamacua et 37 & | 'Extréme
Nord). Ces marchés se dlstinguent en deux types :

les marchés de collecte rencontrés dans les zones de production (Nord,
Centre, Nord-Ouest),

les marchés de regroupement des centres de consommation (Centre-Sud,
Littoral, Ouest).

Vu leur nombre important, nous ne pouvons citer ici tous les marchés de
bovins existant sur I'ensemble du CAMERCUN. C'est pourquei nous nous sommes |imités

a indiquer dans le tableau 3, ceux qui enregistrent le plus dfactivi+tés.

Tableau 3

Les marchés importants (Unité : téte de bovin).

Volume d'animaux mis

! ! ! !
! Secteurs ! Marchés Importants ! !
! ! ! en vente en 1977-1978 !
! ! z !
! ! -~ Maroua ! !
! ! ! !
! Nord  ~ Bogo ! 93 667 !
! !' = Doumrou ! !
! ! ! !
1 b Garoua : 1
! ! ! !
! ! - Ngaoundéré ! !
! ! . ! !
! Centre = Tibafi ! 54 280 !
' g

' (Adamaoua) i Tignare E E
! y 7 Banyo ! !
! ! =~ Meiganga ! !
! ! ! !
! Centre-Sud ! - Yaoundé ! 45 940 !
! ! ! !
! ! ! !
! [ - ! !
) Littoral I - Douala s 22 940 ;
i 1~ Nkongsamba | !
! ! T !
! [ ! !
; Ouest ; Foumban . 3 215 ;
i i - Bafoussam i i
! ! ! !
! Nord-QOuest ! - Bamenda ! 17 240 !
! ! ! !
! ! ! !
! Total t1977-78) ! ! 237 332 !
! ! ! !
! ! ! !
! Total (1976-77) ! ! 153 419 !
! ! ! !

Source : Rapports annuels des secteurs d'Elevage et des Industries
Animales (9).



1-1-2~ Les _activités des marchés
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Elles sont éparpillées & cause de |‘existence d'un nombre considérabte

de marchés. L'intensité de ces activités est variable suivant :

- Les régions

Comme le montre bien le tableau 3, cfest la région du Nord qui a enregis-
tré au cours de |'année 1977-1978 le plus d'activités au niveau des marchés de
bovins. Cela s'explique par le fait que c'est la zone principale de production
bovine qui approvisionne tout le reste du pays, et méme certains pays voisins tels
que le NIGERIA, le GABON...

Par ailleurs, au Nord, la source de protéine animale est représentée
essentiellement par la viande bovine, les petlts ruminants n'étant consommés qu'a
de rares occasions : cérémonies familiales (baptéme, mariage) et fétes religieuses
(tabaski). Quant & la viande de porc, elle nfest pratiquement pas produite car sa

consommation est interdite par |'lslam, religion domirente—dans—ta—région. ?’7,

Dans une méme région, on note® aussi des variations dans |'intensité des

activités des marchés de bovins selon qu'on se trouve en saison sé&che ou pluvieuse.
[

- Les saisons

Les variations saisonniéres de |®importance des transactions tiennent aux

difficul t6s diaccés & certains marchés et aux déplacements de troupeaux.

. En péricde de pluies abondantes (mi-Aolt, mi-Octobre) ies activités des
marchés & bétail sont minimales car les pistes deviennent impraticables, empéchant
alnsi commergants de bétail et éleveurs de se déplacer. On assiste alors & une
réduction du nombre de marchés.

Par contre peu azprés les pluies (Novembre-Janvier), les marchés connaissent

une activité intense.

. Pendant la saison séche qui va de Janvier & Avril, les animaux partent
en transhumance. |1 en résulte une reréfection du bétail sur les marchés qui va

entrainer une baisse de |'intensité du commerce de bétail.



Si on considére par exemple le marché de Bogo dans le secteur-Nord

d'élevage, sur 1 880 bovins présentés le 22 Mars 1979, on a dénombré

- 1 383 madles soit 73,6 %
- 497 femelles soit 26,4 %.
De cet effectif, la répartition par classes d'age se présente comme

I'indique te tableau ci-dessous :
Tableau 4

Catégories d'animaux mis en vente
(Unité : 1 bovin).

1
6 a 10 ans IPlus de 10 ans

! ! ! ! !
! 0 a1l an ! 23 3 ans ! 335 ans ! !
! ! ! ! ! !
! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
! M ! F ! M ! F ! M ! F ] M ! F ! M ! F !
! ! ! ! ! j ! ! ! ! !
! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
181 1 15 ! 100 ! 6 1 227 ! 7 ' 739 1 204 1 236 I 265 !
! ! ! ! ! ! ! ! ! ! !
M : males
femel les.

Source : Rapport du Service d'Elevage de Bego.

On remarque dans cette répartition, la faible proportion des jeunes
animaux mis en vente. Ceci est conforme au décrat N° 76/420 du 14 Septembre 1976,
portant réglementation de |'élevage, de la circulation des animaux et de |'exploite-
tion du bétail et qui vise & préserver les jeunes géniteurs. En effet, ce décret,
dans son chapitre ler article 17, interdit [a mise en circulation comme bétail de
boucherie des animaux de |'espéce bovine de moins de quatre ans pour les males et
moins de dix ans pour les femelles. Ceci vaut également pour les gestantes.

Les animaux mis en vente sur les marchés selon plusieurs facteurs que nous

évoquerons ci-aprés, connaissent des prix trés variables.



_19_

Les cours du bétail, dans la plupart sinon fous les marchés, sont fixés
selon la fantaisie des éleveurs. Ce qui explique les fluctuations souvent
excessives enregistrées suivant le temps, la saison, la région, les marchés et les

catégories d'animaux mis en vente.

- Variations des prix en fonction du temps

Si nous considérons |'évolution des prix moyens des animaux au cours des
années 1976-77 et 78 sur les marchés a bétail de |'Adamaoua, on constate d'une
fagon générale une augmentation d'une année & |'autre comme |'illustre le tableau
suivant.

Tableau 5

Evolution des prix du bé&tail en Adamaoua (Unité : F CFA)

] ] 1 ] 1
: \\ Ao ¢ * * .
! - fnnees ! 1976 ! 1977 ! 1978 !
] . ! i ! !
| C?+égorie3‘ : i : !
I d'an imaux ! : ! 1
! ! ! ! !
! Taureaux ! 50 800 ! 47 879 ! 51 891 !
! ! ! ! !
! ! ! ! !
! Castrés ! 51 450 ! 53 182 ! 52 241 !
! ! ! ! !
! ! ] ! !
! Vaches ! 39 420 ! 39 465 ! 40 038 !
! ! ! ! !
! ! ! ! !
! Faurillons ! 26 150 ! 29 791 ! 28 611 !
! ! ! ! !
! ! ! ! !
! Génlisses ! 24 875 ! 29 695 ! 32 308 !
! ! ! ! !
Source : Rapports annuels du Minlistére de
| "Elevage, des Péches et des Industries
animales (10).
L'élevation du prix du bétail observée est sans doute liée & I'inflation

galopante qui menace le monde et dont souffrestnotamment les pays jeunes comme le

CAMEROUN & éconcmie encore trés fragile.
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- Variations des prix en fonction des saisons

I} est évident que les prix du bétail pratiqués sur les marchés pendant
la salson pluvieuse ol les al iments sont abondants, sont différents de ceux
appliqués au cours de la mauvaise saison. En effet, en saison séche les éleveurs
sont obligés de fournir un effort supplémentaire pour subvenir aux besoins de

leurs animaux :

. en élevage extensif, les animaux vont en transhumance, ce qui entrafine
une diminution de |'offre par rapport & la demande dont la conséquence directe est
I 'augmentation du prix du produit.

Par exemple : un castré de plus de quatre ans qui colterait 80 000 F CFA
a& Yaoundé pendant la saison des pluies, reviendrait & 100-120 000 F CFA en période
séche sur le méme marché.

. en élevage seml-Intensif, |la pénurie alimentaire aboutit a la distribu-
tion aux animaux de tourteaux et des condiments minéraux. Ce qui a pour effet une
éiévation du colit de production dont la répercussion sur les prix de vente des
animaux est certaine.

Quelle que soit la saison, on note cependant une différence entre les
cours appliqués dans les différentes régions du pays.

. Variations des prix en fonction des régions

Les animaux sont relativement moins chers en zone de production qu'en
zone de consommation. Cela se comprend car, au prix pratiqué en amont s'ajoutent
le colt de transport et les frais divers (taxes, intermédiaire ...) pour obtenir
le prix en aval. Ainsi, pour un animal qui colte 50 000 F CFA & Ngaoundéré dans la
région de |'Adamaoua, il faut compter environ 75 COO F CFA pour I'obtenir sur le
marché d'Etoudi & Yaoundé dans le Centre-Sud.

Mais dans une méme région tes prix du bétail peuvent varier en fonction
des marchés et des catégories des animaux.

. Variations en fonction des marchés et des catégories dfanimaux

Sur deux marchés appartenant & un méme sous-secteur d'élevage, les prix
du bétail peuvent ne pas étre identiques comme on peut le constater dans le tableau

ci-aprés.
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Tableau 6

Variations des prix en fonction des catégories d'animaux
sur les marchés de Doumrou et Bogo

(Unité : F CFA).

1

' Catégories
' d'animaux
]

1 ! 1 ! ! !

! ! ! ! ! !

' Taureaux ! Taurlllons ! Vaches ! Castrés ! Génisses !
! . ! ! ! ! ! !
!Marches ! : . ! ! !
! ! ! ! ! ! !
! Doumrou ! 115 000 ! 55 000 ! 45 000 1 125 000 1 115 Q00 !
! ! ! ! ! ! !
! ! ! ! ! ! !
! Bogo ! €5 000 ! 40 000 ! 25 000 ! 80 000 ! 65 000 !
! ! ! ! ! ! !

Source : Rapport du sous-secteur d'Elevage, des

Péches et des Industries animales du Diamaré.

1-2- Las facteurs humains

Ce sont les Peulhs et les Mbororos. Autrefois, ils ne commercialisaient

———,

qu'exceptionnel lement leur bétail. Leur source de revenus était représentée par le
lait et le beurre vendus dans les villes, ce qui leur permettait de satisfaire leurs
besoins, |imités & |'époque, aux objets de premiére nécessité : étoffes, vivres,
lampes etc... Mais face 3 la création des besoins nouveaux tels que : pélerinage a

|2 Mecque - achat de véhicules - achat de vétements modernes et méme de médicaments -
consommation d'alcool ; on cons+a+e~acfuellemen+ un cffort dans la commercialisation

du bétail.

Le commerce des bovins était |'affaire des Haoussas,|ls achetaient les
animaux aux &éleveurs qui, eux é&taient peu disposés & aller les vendre dans les centres
de consommaticn. Mals avec la construction des voies de communication (par exemple
le chemin de fer transcamerounais reliant Ngaoundéré a Yaoundé), on assiste & la
constitution d'une nouvelle catégorie de commercants de bétail qui sont en méme

temps producteurs.
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L'apparition de ces commergants-producteurs pourrait certainement abou-

tir & 1a suppression des intermédiaires en amont. Mais en aval, ces derniers

semblent jouer un réle indispensable.

1-2-3- Les intermédiaires : '"SakaTna"

Ils interviennent dans les grands centres de consommation pour faciliter
le contact enftre les commergants de bétail et les bouchers. Souvent ils assurent
a leurs hotes logement et repas pendant tout leur séjour. De cette fagon, ils

acquiérent la confiance de ces derniers qui par la suite n'hésitent pas & leur

confier la vente des animaux. C'est alors 1a ol le réle de |'intermédiaire devient
néfaste car il fixe des prix trés élevés par rapport & ceux qu'aurait pratiqués le
commergant de bétail lui-méme. Cette hausse de prix décidé & |'insu du commergant

ne bénéficie quiau seul intermédiaire et a pour conséquence |‘'augmentation du prix
de la viande au détail.

Les intermédiaires jouent un role social certain, mais leur intervention
directe dans les transactions n'est pas souhaitable car, ne profite ni aux commer-

¢ants de bétail ni aux consommateurs.

1-3- Les transactions

La vente des animaux par |'éleveur se fait soit a domicile, soit au marché.

1-3-1- Vente_a domicile

Quoiqu'interdite, parce qu'échappant & tout contréle, on estime jusqu'a
60 % des animaux vendus aux marchands en dehors des marchés (le commerce du bétail
de boucherie s'effectuerait pour la plus grande part chez |'éleveur) (26).

Si ce mode de commercial isation épargne les éleveurs des déplacements, les
marchands de bétail par contre rencontrent des difficultés & former les lots d'ani-
maux du fait du maivais état des pistes. En outre, il défavorise les éleveurs qui

ignorent les cours pratiqués sur les marchés.

1-3-2- Vente au marché

On constate que les marchés les plus proches de chez | éleveur et plus

accesslbles par des routes praticables sont les plus fréquentés. C'est le cas par
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exemple des marchés de Galaldi, Badzer (dans le sous-secteur d'Elevage de
Meiganga) situés le long de |a Trans-Africaine.

Ces marchés se maintiennent spontanément car éleveurs et marchands y
trouvent tous leur compte.

Dans les deux cas de vente, les transactions se font & |'estime. Quant
au mode de paiement, il est foujours comptant si la vente a lieu a domicile. Le
crédit n'est accordé qu'exceptionnellement & des bouchers ou a des marchands que
| 'éleveur connait trés bien.

Si dans le circuit "vif" intérieur, les transactions ont lieu entre les

professionnels pamerounais, il n'est pas de méme pour le circuit "vif' extérieur.

2= CIRCUIT "VIF" EXTERIEUR

Dans ce circuit interviennent les commergants de bétall et producteurs
des pays |imitrophes : TCHAD, CENTRAFRIQUE, NIGERIA, GABON etc... lis se cdtoient
sur les marchés a bétail frontaliers et assurent les Importations et exportations

dans leurs pays respectifs.
2-1- Les marchés fcarte n°4)

s sont situés au niveau des frontiéres et sont le thédtre de nombreuses

transactions. Parmi les plus importants, on peut citer :

- Ngaoui a {'Est, a la frontiére centrafricaine, rassemble prés de 78 000
tétes de bovins par an.

- Moulvouday, Doukoula, Bogo du co6té tchadien, regroupent environ 16 000
tétes de bovins par an.

- Mémé, Mokolo, Guider s'ouvrant vers le NiGERIA, connaissent des activi-
tés contrdlées plus limitées. On compte par an 4 000 & 9 000 animaux mis
en vente sur ces marchés.

Ces animaux achetés sur ces différents marchés par les marchands €amerou-

nais constituent |'essentiel de nos importations de bétail sur pied.

2-2~ Les Importations

Le CAMERQOUN, incapable de satisfaire les besolns en viande de ses popula-

tlans, est obligé dfimporter les bovins de la République Centrafricaine et surtout
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du TCHAD. On a estimé & pr&s de 45 938 bovins importés au cours des années 1976-77.
En 1978-79, la crise tchadienne qui a entrainé |la fermeture des frontieres
a réduit ces importations. Cela s'est traduit immédiatement par une pénurie de
viande ressentie sur nos marchés et par une hausse des prix. En effet, te Kilogram—
me de viande sans os, est passé de 350 F CFA & 500 F CFA dans la zone de production.
Dans les grands centres de consommation du Sud-CAMEROUN, il vaut environ 650 F CFA.
Cette situation doit amener les autorités a réfléchir sur notre politique
d'éievage afin d'étre le moins dépendant possible des autres pays et d'éviter des
coups durs comme celui qu'on a connu en 1979, Cela rendra également la viande, notre
principale source de protéines animales, accessible & toutes les couches sociales.
Malgré le déficit en viande que connait le CAMEROUN, il effectue des

exportations d'animaux vers des pays voisins.

2-3- lLes exportations

Les animaux vivants sont essentiellement exportés vers le NIGERIA et le
GABON car, les prix qui y sont pratiqués sont plus rémunérateurs. Cette attirance
des marchés étrangers entraine de nombreuses sorties frauduleuses dfanimaux qui
échappent aux contrdies destinés & limiter ce commerce illicite du bétail.

Les données les plus récentes établies en 1978 indiquent jusqu'a 5 367
bovins exportés ; soit 0,16 % du cheptel bovin vers :

-~ le NIGERIA : 1 501 tétes (28 %)

- le GABON : 3 846 tétes (71,6 %)

- la Guinée Equatoriale : 20 tétes (0,4 %).

En AFRIQUE Centrale, le CAMEROUN bénéficie de certains atouts en matlére
d'élevage. Parmi ceux-ci, on peut citer un milieu nature| peu hostile et une
situation géographique a cheval entre zone sahélo-soudanienne et zone équatoriale.
Ce dernier atout; lui offre un grand marché représenté par |‘ensemble des pays
situés en pleine zone équatoriale & savoir le GABON, le CONGO, le ZAIRE, la GUINEE
Equatoriale. D'importants efforts sont menés en vue de développer notre élevage.
Mais pour écouler facilement les produits de celui-ci, aussi bien sur les marchés

intérieurs quiextérieurs, il est nécessaire de réorganiser le circuit forain.
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[1- CIRCUIT "MORT"

[l commence & |'abattoir ol est préparée la viande et se termine 3
f'étal du boucher ou & |'Industrie de transformation tant & |'intérieur qu'a
| 'extérieur du CAMEROUN. Ce qui nous conduira & considérer

~ un circult "mort" intérieur

- un circuit "mort" extérieur.

1- Le circuit "mort" intériecur

L'étude de ce circult qui, & notre sens, est la plus importante, compor-

tera un certain nombre de points

les abattolrs et |'inspection sanitaire

- les animaux de boucherie

1

les bouchers

la distribution de viande et abats

les industries de la viande.
L'analyse de ces différents points nous permettra de relever les

insuffisances qui empéchent une meilleure exploitation de nos animaux.

1-1- Les abattoirs et |'inspection sanitaire

A travers le CAMEROUN, on peut distinguer deux types d'abattoirs suivant
laur statut :

- Les abattoirs municipaux

l1s sont les plus nombreux et de taille variable selon |'importance de la
localité ol ils sont imptantés.

Au niveau des Chefs-lieux d'arrondissement, on trouve des hangard: sans
instal lations particuliéres, situés prés d'un cours d'eau permettant la vidange et le
lavage des viscéres abdominaux et |%évacuation des eaux usées. .
. Dans les villes d'importance moyenne comme Garoua, Ngaoundéré, Maroua,

les abattoirs sans é&tre modernes, sont équipés diun systéme d'accrochage des animaux

et approvisionnés en eau courante. Ce qui améliore nettement les conditions de tra-
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vail et d'hygiéne.

. Enfin dans les deux principales agglomérations que sont Yaoundé et
Douala, les établissement d'abattage, mis en service respectivement en 1957 et 1960
sont dotés d'équipements modernes. Ils comportent deux ailes distinctes : une pour
les bovins et une pour les petits ruminants. A Yaoundé, il existe une froisiéme
aile pour les porcins. On voit apparaitre & ce stade, le souci de respecter les
principes du fonctionnement des abattoire qui prévoient la séparation des halles

d'abattage par espéces animales.

D'autre part, les chambres froides font leur apparition & la fin de la
chalne, permettant ainsi le stockage de la viande. Mais a Yaoundé, les bouchers
utilisaient le frigorifique des Brasseries qui, situées prés de |'abattoir,
tenaient & leur disposition une chambre froide de 80 MS.

Tous ces abattoirs municipaux construits avant ou peu aprés |'Indépen-
dance, laissent & désirer, car les équipements(Douala et Yaoundé) sont rouillés et
comp létement hors d'usage. Ceci résulte du manque d'entretien dont ils ont souffert

et de leur mauvaise utilisation.

- Les abattoirs privés

Contrairement aux précédents, ils offrent des conditions plus hygiéniques
de travail, grace a un équipement moderne réguliérement entretenu et & un personnel
qualifié.

Ils sont au nombre de trois :

. Lfabattoir de Maroua~Sal ak

Autrefois mis & la disposition de la Conserverie de la SOCAMCD (Société
Camerounaise des Conserveries}, il assure actuellement |‘tapprovisionnement en viande
de Maroua, Garoua et Guider, avec une capacité moyenne de 22 tétes de bovins par

Jjour.

Ils sont implantés a Nkongsamba et & Nhaoundéré.
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Le plus important est celui de Ngaoundéré qui comporte - une halle
d'abattage & six postes - des chambres froides permettant de réfrigérer 8 tonnes
de viande et - un tunnel de congélation & -30° C dfune capacité de 4 tonnes de
viande par jour. || date de 1963 c'est-a-dire trois ans seulement aprés |'abattoir
municipal de Douala. 1l est en trés bon état de fonctionnement et peut par consé-
quent servir encore longtemps.

On voit que pour une meilteure rentablilité des abattoirs modernes dont
la construction demende des gros investissements, |'entretien et ['utilisation
rationnelte des machines sont indispensables.

Ces abattoirs privés sont les seuls agrées pour |'exportation et
| 'approvisionnement des boucheries modernes & cause de leurs conditions satisfai-

santes d'abattage et d'hygiéne.

- Modal ités d'abattage

L'abattage a |ieu généralement de trés bonne heure. Ce qui permet aux
bouchers de se rendre aux marchés avant 8 heures. Mais & Yaoundé, pour que la
viande soit livrée a temps aux ménagéres, il a été institué |'abattage nocturne
(de 22 heures 3 8 heures) sans doute parce que le nombre des abattages est devenu
trés important, mais aussi pour faciliter |'écoulement de toute la viande du fait
des difficultés de conservation.

Les conditions d'abattage (sauf dans les abattoire privés modernss) sont
déplorables :

La saignée est faite par égorgement de |'animal non étourdi, couché
par terre, la gorge fournée vers |'Est (direction de |a Mecque, conformément au
rite islamique).

. La dépauille,peu soignée, est pratiquée avec des outils inadaptés
(exemple : les couteaux droits et trés tranchants). Ce qui entraine de nombreux
défauts de cuir. Pour cette opération, les bouchers recourent aussi au soufflage
(insufflation d'air dans les espaces conjonctifs) pour faciliter la séparation

de la peau des muscles.
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. L'éviscération peu méthodique et brutale, provoque trés souvent la
rupture de certains viscéres (vessie, rectum, panse) dont les contenus peuvent
contaminer la viande et la rendre dangereuse pour le consommateur.

. La fente est réalisée & |'aide d'un coupe-coupe sur la carcasse cou-
chéesur le dos, & méme le sol.

. Le douchage final des carcasses permettant d'éliminer les souillures
(sang, projections accidentelles et manipulations malpropres),s'il a lieu, est peu
abondant et incorrect.

Les bétes sonttraitées par des équipes de 4 3 6 hommes. Mais autour
de ceux-ci, gravitent des apprentis, des aides et des enfants. Au total, 1'établis-
sement est envahi par une foule Importante dont la présence ne peut qu'aggraver

les problémes de !|'inspection sanitaire.

- Inspection sanitaire

Compte tenu du désordre qui régne dans les abattoirs, on comprend combien
il est difficile et méme impossible de faire respecter les régles d'hygiéne relati-
ves aux locaux diabattage, aux matériel et véhicules de transport de viande, au
personnel et a |'abattage. En ce qui concerne |'inspection de salubrité, celle-ci
est escamotée : |'examen anté-mortem est inexistant tandis que le post-mortem est
falt a la fin de la préparation de la viande, de fagon sommaire et souvent sous
la menace des bouchers qui estiment qu'on leur fait perdre du temps. Clest dire
que les décisions des agents de |I'inspection sont souvent peu objectives.

Les résultats de ces examens admis avec beaucoup de réserves, montrent
que les lésions les plus fréquemment rencontrées chez les bovins sont celles de la
distomatose, la cysticercose, la tuberculose (surtout partielle) et la péripneumo=
nie. Leurs pourcentages établis a partir des 74 333 cas relevés dans les abattoirs

et autres tueries en 1978 sont les suivants (9)

distomatose : 39 %

- cysticercose : 9,3 %
- tuberculose : 8,7 %

- péripneumonie : 0,4 %.
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Il s'agit ici d'abattagescontrdlés donc effectués dans des abattoirs
soumis au contréle vétérinaire. Le nombre exact d'animaux abattus ne peut étre

connu car 1l se déroule de plus en plus des abattages clandestins & travers le

pays.

Si nous considérons les taux d'exploitation en fonction des abattages
controlés de 1975 & 1978, ils se présentent comme |'indique le tableau suivant.

Tableau 7
Taux d'exploitation en fonction des abattages contrdiés.

! ! . ! . ! !
| Années !Nombre d'abattages . Effectif total : Taux |
! ! contrdlés ! des bovins ! dlexplolitation !
! ! ! ! !
! ! ! ! !
! 1975 - 1976 ! 182 386 1 2 600 000 ! 7% !
! ! ! ! !
! ! ! ! !
1 1976 - 1977 ! 185 963 ! 3 205 000 ! 6 % !
! ! ! ! !
! ! ! ! !
! 1977 - 1978 ! 191 240 ! 3 400 000 ! 5,6 % !
! ! ! ! !

Source : Rapports du Ministére de |'Elevage, des

Péches et des Industries Animates (9).

On note une diminution du taux dfexploitation en fonction des abattages
controlés, soit parce que les animaux sont davantage abattus clandestinement, soit

parce que les fuites de nos animaux vers les pays voisins se sont accrues.

1-2- Les animaux de boucherie

/!
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Les zébus peulhs sont les animaux de boucherie par excellence au
CAMEROUN, car ils présentent un important développement musculaire.
Les catégories d'animaux destlnés & |'abattage sont définies par le

Décrét N° 76/420 du 14 Septembre 1976, mentionné précédemment et Inter-

disant |'abattage des tauriilons, des génisses et des gestantes.
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|| faut cependant noter que ces catégorles danimaux pré-cités, peuvent étre admis
en boucherie en cas d'accident, de stérilité ou de maladie estimée incurable et
attestée par un certificat sanifaire délivré par un agent du service de |'Elevage.
L'importance des mesures prises dans ce décret est inconstestable car
celles-ci ont contribué 3 la réduction des abattages des gestantes et des jeunes.
Dans les années soixante ou ce texte n'exlstalt pas, on asvait constaté une augmen-—
tation de 20 % du taux de vaches abattues & |'état de gestation et une exportation
massive pour la boucherie des jeunes animaux de |'Adamaoua vers le Sud du pays,
parce que ceux-ci résistaient mieux & la fatigue et a la trypanosomiase (26).
C'est ainsi que sur une exportation de 103 500 bovins de |'époque, on a pu relever

les pourcentages suivants :

- males adultes 1 44,14 %
- males moins de 4 ans : 10,43 ¢
- vaches moins de 10 ans : 19,13 ¢
- vaches plus de 10 ans : 26,1 %.

Le nombre élevé des jeunes (génisses et taurillons) abattus a pour consé-
quences : une régression du capital productif et une compromission de la production

des males adultes.

Il varie en fonction des saisons, des catégories d'animaux, des régions
et de la race.

- Les saisons :

Le poids de carcasse est plus élevé pendant |'hivernage car atfeint 143 kg
alors qu'il tombe & 137 kg en saison séche & cause du manque d'herbes.

- Les catégories dfanimaux et les réqgions

La variation du poids des carcasses en fonction des catégories d'animaux

et des réglons peut étre illustrée par le tableau ci-gprés.
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blieau 8

Variations du poids moyen de carcasse en fonction des

catégories d'animaux & Ngaoundéré et a Maroua.

(Unité : Kg).
! ! ! !
! Régions ! Nord ! Adamaoua !
1 4 ; 1 1 1
' Catégories ' (Maroua) " (Ngaoundéré) '
' d'an imaux ' X '
! ! i !
! Vaches ! 140 ! 150 !
! ! ! !
! ! ! !
! Castrés ! 190 ! 200 !
! ! ! !
! ! ! !
! Taureaux ! 188 ! 190 !
! ! ! !
! ! ! !
! Taurlllons ! 126 ! 130 !
! ! ! !
Source : Rapports du Ministére d'Elevage, des
Péches et des Industries Animales (9).
- La race :

Pour un méme poids vif, celul de la carcasse z6bu peulh est supérieur a

celui de la carcasse mbororo.

Exemple : pour 250 kg v

if

la carcasse du zébu peulh fait 137,5 kg alors que celle du

. zébu mbororo donne 120 kg.

1-2-3- Rendement

'l s'aglt du rapport : poids carcasse

poids vif

x 100.

Il est de 55 % pour le Goudali et 48 % pour le zébu mbororo.

Mais d'une fagon générale, le rendement moyen des carcasses des animaux

est de 50 ¢ (7).

1-3- Les bouchers

La profession de boucher était autrefois réservée & |'éthnie Haoussa. -

ou elle se transmettait de pére en fils. Mals actuellement ce métier est ouvert 2
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tout le monde car on rencontre des bouchers Mboum, Guisiga, Baya, Bamlléké et méme

: ! ' .J
‘ o L( Lo ‘\N" 0 .] T

Foulbé, L\”Y

S !

Les bouchers sont organisés différemment selon qu'on se trouve au Nord
ou au Sud du pays.

Le type d'organisation qul a retenu particul Iérement notre attention,
est celui rencontré au Nord car i présente un certain nombre d'inconvénients qul
paralysent le commerce de la viande dans cette région. En effet, la structure est
restée 'féodale'™. Elle repose sur les "Sarki-pawa" (chef-boucher en Haoussa) qui
sont des dignitaires des "Lamibe" (chefs traditionnels). Cette institution a sur-
vécu grace a |'Administration alors que dans toute |'AFRIQUE Sahélienne, elle

s'est estompée devant la concurrence des bouchers |ibres (26).

Le "Sarki-pawa" étalt nommé par le 'Lamido™. Ce dernier le chargeait
d'approvisionner son Etat en viande, de percevoir les taxes d'abattage et les
ImpSts. Mais aujourd'hul, on lui reconnait un réle plutdt néfaste, car désigné par
te chef, il bénéficie d'une autorité morale qu'il utilise pour extorquer des
redevances et des cadeaux. De plus, étant reconnu par |'Administration comme
représentant des bouchers, 1l rend impossible toutes les revendications de ces
derniers, qui iraient a !'encontre de ses intéréts. Le "Sarki-pawa" constitue un
obstacle & la profession du boucher, puisque grace a sa fortune, il détient le
monopole du commerce de la viande. Par ailleurs, du fait de sa situation politique,
it se permet méme d'organiser des abattages clandestins en pleine ville.

Heureusement que ce type d'organisation n'est pas connu dans les autres
régions du pays, ol il existe une |ibre concurrence entre les bouchers répartis

par catégories selon |'importance de leur activité professionneile.

La catégorisation de ces professionnels de la viande, blen que ébauchée
au niveau des grandes villes, n'est pas nette. On peut néanmoins définir grossiére-

ment deux groupes de bouchers : les chevillards et les détaillants.
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- Les chevillards

Ils sont encore en nombre |imité. On en compte seulement 16 pour la
ville de Yaoundé et 8 pour Douala.

Ceux-ci achétent le bétail vivant, le font abattre et revendent en gros
les cing quartiers, sauf les cuirs et les cornes qui sont écoulés au niveau des
usines de transformation et de |'artisanat. Certains de ces chevillards profitent
du crédit accordé par les marchands de bestiaux, pour constituer un fondsdde
roulement appréciable. 1l faut cependant noter que ces fonds sont souvent déteurnés
a d'autres fins comme le débit de boisson, le transport, le commerce général.

A ces grossistes trés riches a cause de leurs nombreuses sources de
revenus, s'opposent les détaillants aux moyens plus limités et qui s'occupent

du marché de détail.

- Les détaillants

Suivant |%importance de leurs affaires, ils se distinguent en détalllants-

abattants et en détaillants non abattants.

. Les détaillants-abattants : ils tuent un nombre trés |imlté dianimaux

(1 & 2) pour revendre la viande au détail. Ce groupe est en voie de dispariticn
dans les grands centres, au profit des grosslstes.

Assez aisés, ils emploient des boys-vendeurs ; ceux-ci ne sont pas
rémunérés comme des employés car leurs patrons ne leur donnent que 250 & 500 F CFA
de cadeau, selon I'importance du bénéfice réal1sé. Mais comme les patrons ne sont
pas toujours présents, ils en profitent pour voler. Ce vol peut passer inapergu.
Autrement, il aboutlit souvent au |icenciement du boy qui est aussitdt remplacé par
un autre.

. Les détaillants non abattants : cette catégorie achéte des quartiers de

carcasses aux grossisftes et assure la vente au détail de la viande sur les marchés.
Parmi ces détaillants non abattants, figurent les tripiers qul se sont

spécial isés dans la vente des viscéres abdominaux ou tripes.
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En conclusion, on peut dire que les relations commerciales et la divisicn
de travall entre ces divers agents économiques qu'on vient de définir, restent
encore confuses. Il en résulte des difficultés pour le contréle fiscal notamment
dans les grands centres.

Par contre dans les villes secondaires, la situation semble claire. lLes
bouchers sont en nombre plus réduit, en majorité des détalllants-abattants et tous
patentés. Néanmoins, il est déplorable de constater que des prélévements de viande
en quantité souvent importante (10 & 15 kg) sont effectués par les aides bouchers.

Malgré leur organisation qul présente encore de nombreuses lacunes, ces
bouchers : grossistes et détaillants assurent tant blen que mal la distribution

de viande et des abats & travers tout le pays.

1-4- Distribution de viande et des abats

ey e . Bl . s e e e e o iy e e e e i > o . o

La viande préparée dans les abattoirs municipaux n'est jamais stockée
sauf & Yaoundé et & Douala ol il existe un équipement frigorifique. Mis & part
donc ces deux métropoles et les villes comme Ngaoundéré, Nkongsamba et Maroua ol
sont implantés des abattoirs privés, la viande est directsment mise en vente.

Quant au ftransport de cette denrée, des abattoirs aux points de vente,
il est assuré par des moyens variables selon |fimportance de la ville ot |'on se
trouve.

- Les petits centres

Dans les petits centres, la viande est transportée sur la téte, sur le

dos ou dans les brouettes jusqu'd la boucherie, par les aldes-bouchers.

- Les centres de moyenne impcrtance

Dans ces local ités, compte tenu de la distance souvent grande qui sépare
les abattoirs du centre-ville, les bouchers utilisent volontiers leurs motocyclettes
ou {feurs camionnettes pour le transport de la viande. Mais ces véhicules nétant
pas congus pour ce service et ne bénéficiant pas de nettoyage encore moins de

désinfection, aggravent la contamination de la viande.



-35_

Les grandes villes (Yaoundé, Douala, Garoua...)

Ici, les municipal ités ont mis & la disposition des bouchers patentés,
des camions frigorifiques moyennant une certaine taxe qut est de 200 F CFA & Yaoundé,
Ce mode de transport qui présente des avantages du point de vue hygiénique, n'est
mal heureusement pas le seul, car certains bouchers utilisent encore des véhicules
non indliqués comme ceux cltés plus haut.

Dans ces grandes localités, la viande transportée & partir de |'abattoir,
appartient aux grossistes. Ceux-ci vont ensuite |'acheminer vers leurs différents

débouchés.

On entend par grossistes, les Soclétés et 1es chevillards qui abattent
les animaux et les revendent en gros.

Les clients de ces grossistes sont les bouchers détaillants et les
collectivités (internats des écoles, restaurants universitaires et publics,:
Forces Armées nationales, hdépitaux et prisons), mais aussi les industries de
transformation de viande. |Is peuvent en outre exporter vers les pays étrangers,
comme nous le verrons plus loin,

Les grossistes dans leurs relations commerciales, aussi blien avec les
bouchers détaillants qu'avec les collectivités, sont confrontés aux problémes du
mode de paiement qui n'est jamais comptant. Mieux encore, le boucher détalllant
peut avoir du mal & écouler sa marchandise & cause de nombreux aléas comme |a
mévente ou la putréfaction. De ce fait, les grossistes se trouvent aussi, bon gré,
mal gré, associés a ces Impondérables du commerce de détail, car le détaillant va
lui demander un rabais ou méme un crédit. Quant aux collectivités, elles achétent
a bas prix et réglent les factures avec des retards considérables de 2 3 6 mols.

Malgré les pertes |iées au mode de paliement, les grossistes sont souvent
obligés de vendre des quartiers de carcasses aux détalllants qui doivent satisfalre

les demandes Individuel les,
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1-4~3- Vente au détall de la viande

Les points de vente varient suivant |'équipement et le type de cllentéle
desservie. C'est ainsi qu'on distingue : les marchés traditionnels et les bouche~ ..
ries mndernes.

- Les marchés traditionnels

s accuelllent en majorité, la population autochtone. La viande y est
vendue sur des étals en ciment ou en planches recouvertes de feuilles de téles,
souvent sales, incommodes et étroite. Mais de plus en plus, du fait de |'encombre-
ment des marchés centraux, on voit se multiplier des points de vente isolés occupés
par 1 & 2 bouchers, dans les différents quartiers de la ville. Ces petites instal-
latlons appartenant & des particuliers, bénéficient d'un entretien constant. D'od
leur relative propreté par rapport aux étals des marchés municipaux qui ne sont
que rarement nettoyés.

Au niveau de ces marchés ftraditionnels ouverts au grand public, la vente

de la viande se falt soit & la pesée simple, soit au tas.

- La pesée simple

Elle utilise des balances souvent ftruquées et intéresse la viande avec
Ou sans 0s.

Quoiqu'il a été constaté que le consommateur camerounais apprécie le
golt spécial apporté par les os dans la sauce, les autorités oeuvrent pour que
le kilogramme de viande avec os comporte 25 % d'os et 75 % de viande et non le
contraire comme c'est souvent le cas.

- La vente au tas

Il sembie plus conforme au faible pouvoir diachat de la majorité de la
population. Mais la composition du tas, trés variable, est loin de permettre a ces
consommateurs de couvrir leurs besoins protéiques car on n'y trouve que des mor-

ceaux de viande de peu de valeur (peaucliers, abdominaux), des aponévroses, des

morceaux d'os et des éléments du cinquiéme quartier.
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Les proportions de ces divers éléments constituant le tas, varient
suivant le golt du client et surtout de la fantaisie du boucher. Ce qui veut dire,

en d'autres termes, qu'il n'y a pas de composition standard du tas.

- lLes boucheries modernes

Ce sont celles qui bénéficlent d'un équipement moderne (balance de
préclsion, réfrigérateur, congélateur...) et qui emploient des bouchers qualifiés.
Elles peuvent étre isolées ou faire partie intégrante. des supermarchés (Monoprix”,
Score, etc...}

Leur clientéle étalt essentiel lement constituée d Européens et d'un
nombre restreint d'Africains "occidentalisés'. Aujourd'hui, & cause des garanties
hygléniques qu'el les offrent, ces boucheries attirent de plus en plus de consomma-
teurs, méme ceux qui ont des revenus modestes, car elles leur écoulent les bas
morceaux sous forme de viande avec os.

On peut retenir deux modal ités de vente : la pesée simple et la vente
des piéces.

. La pesée simple : Ici,a& la différence des marchés traditionnels, la

!

composition (3/4 de viande et 1/4 d'os) du kilogramme de viande avec os, fixée
officlel lement, est respectée ; les balances sont plus précises. De plus, on voit
apparaltre la notion de la vlande basée sur la tendreté des parties musculaires qui
la constituent. C'est ainsl qu'on distingue trois catégories de viande
Premiére_catégorie : viande trés tendre destinée a une cuisson a la
chaleur séche ou une cuisson rapide (réfissage,
grillade, etc...). Exemple : les filets, le rumsteack.
Deuxieme_catégorie : viande moyennement tendre destinée & une cuisson

combinée. Exemple : les plats de cotes, la bavette.

Troisleme_catégorie : viande dure ou peu tendre utilisée dans la cuisson

a8 la chaleur humide ou cuisson lente.

Exemple : la jambe, la poitrine.
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Il va de soi que la viande de premiére catégorie est plus chére que celle

des deuxiéme et troisiéme catégories.

- La vente des piéces

Elle concerne les abats : coeur, foie, langue, cervelle et regnen.
Ceux-ci sont vendus entiers au poids et & un prix généralement plus élevé que
celul de la viande.

L'approvisionnement de ces boucheries modernes se fait a partir soit des
viandes préparées dans nos abattoirs privés, soit des viandes importées des pays
comme le TCHAD, la FRANCE, le DANEMARK, |YAUSTRALIE, généralement sous forme
congel ée.

La vente au détail de la viande, notamment sur les marchés traditionnels,

se heurte au probléme de prix comme on le constatera dans le chapitre qui suift.

- Probléme de la détermination du prix de la viande

La viande, denrée de premiere nécessité, rentre pour une grande part,
dans |'alimentation du camerounais. Si ce besoin est facilement satisfait chez les
populations rurales par les produits de la chasse et de |la basse~-cour, pour le
citadin, |'accés & la viande, surtout bovine, fait Intervenir son revenu. C'est
dans le souci d'assurer au salarié un pcuvoir dfachat convenable en matidre de
denrées de premiére nécessité que le prix de viande est fixé, suivant le niveau
de vie de la région, par les autorités administratives. Mais ces prix souvent
fixés sans tenir compte des réal ités économiques,ne permettent pas aux bouchers
de tirer profit de leur commerce ; ce qui justifie leur revendication de réajuste-
ment de prix qui n'est malheureusement pas toujours satisfaite. Alors, ils recou~
rent & une hausse de prix qualifiée d'illicite, pour tenter de résister au courant

inflationniste qui secoue le monde.
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Les augmentations de prix observées ces derniéres années sur nos marchés,
s'expl iquent par les faits suivants :

- le prix de la viande de boeuf est raesté stationnaire pendant de

nombreuses années par rapport aux prix des autres denrées agricoles
de premiére nécessité.

Ainsi @ Yaoundé, le kilogramme de viande avec os est passé de 125 F CFA
en 1955 3 300 F CFA en 1976, soit une hausse de 175 F CFA en vingt ans. Paralléle-
ment le prix du kilogramme de macabo a été multiplié par six en cinqg ans, passant
de 10 & 60 F CFA.

On voit donc que le prix de la viande est resté figé, empéchant ainsi
au secteur viande, de suivre dans une certaine mesure, |'évolution des prix
enregistrée ailleurs.

- L'inflation, aggravée par les périodes de sécheresse aboutissant 2 une

désorganisation totale du marché du bétail et de la viande, a contribué
a justifier Ifaspiration du professionnel de la viande, & une juste
rétribution par des prix équitabies.

- La présence d'un nombre impressionnant d'aides et boy-bouchers, voire
des délinquants dans les abattoirs. Ceux-ci, prélevant des quantités
importantes de viande, contribuent & la perte du poids de la carcasse
qui sera compensée au niveau des états par une augmentation de prix.

- A une plus grande échelie, les sorties clandestines du bétail prennent
a 1'heure actuelle une allure alarmante.; €e¢i & cause des cours élevés

du bétail et de la viande pratiqués dans certains pays |Imiftrophes du CAMEROUN.
Cette situation a pour conséquence, une pénurie d'animaux sur les marchés intérieurs.
Celle~ci va se traduire par une augmentation du prix du bétail sur pied dont la

répercussion est incontestable au niveau de la vente de viande au détail.

Les éléments sur lesquels on se référe pour fixer le prix du kilogramme
de viande au CAMEROUN, sont les suivantes :

- |'offre et ia demande
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- le prix d*achat chez le producteur ou chez |'intermédiaire
- les Impots et les taxes

~ les charges (transport, gardiennage, amortissement)

- les frals de transformation et de commercialisation

~ les pertes

4+ les écarts régionaux

- le pouvoir d'achat des différentes couches soclales,

(Exemple de la ville de Yaoundé, tableau 1X).

i

L'offre et la demande : les animaux de boucherie sont achetés au

-

marché & bétall d'Etoudi ol ils arrivent de |'Adamacua & pied, par camion ou par

voie ferrée qui est un Important facteur de régulation.

- Le prix de |'animal vif : 1l est fonction du poids de |‘'animal appré-

cié par simple coup d'oeil. lie kilogramme du vif est estimé & 200 F CFA. Les ani-
maux sont généralement de conformation moyerne, pesant entre 360 et 450 kg et

-

donnant des carcasses de poids moyen égal a 180 kg.

- Les impOts et taxes : ils sont représentés par la patente, les impbts,

les taxes communales.

————————— : elle est fixée en fonction du nombre d'animaux explolités
par an. Pour un boucher abattant 100 boeufs, elle s'éléve & 20 000 F CFA soit 200 F

CFA par bovin.

la taxe d'abattage : 100 F CFA par téte de bovin,

la location des installations de vente de viande. Celle-ci revient &
9 000 F CFA par mois au marché central et & 25 000 F CEA par mois au
marché de Messa.

Les_autres_charges : elles sont représentées par les frais suivants :

- le gardiennagE. e se e riecerirrrsaosonrsnnns veeens 100 F CFA

- la rémunération du'malam'chargé du sacrifice..... 100 "
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- le transport de la viande de |%abal toir & la boucherie...... 200 F CFA

- le transport des tripes...veveseicveerenss Cetereriteeeananns 50 "

- les frais du frigorifique..... Cheeeae tertecsneaaas Cerasees ...1 360 °©

- la rémunération en espéces.ou en nature des aides........... 4 500 %
Total des charges par carcasse...... Cereessreseenannaenan .. 6 310 F CFA

Supposons que notre boucher qui exploite 100 boeufs par an et dont nous
venons de déterminer ci-dessus les charges,attacheté un boeuf de 350 kg (en raison
de 200 F CFA le kilogramme du vif). |

Il vend la viande de cet animal, au marché central, sur la base de la
mercuriale officielle, clest-a-dire :

~ 1 kg de viande sans os & 350 F CFA

- 1 kg de viande avec os & 300 F CFA.

Tableau 9

Bilan d'exploitation (Unité : F CFA).

! ! ! ! !
! Détails des opérations ! Dépenses ! Recettes ! Bilan !
! ! ! ! !
! ! ! ! !
! - Prix d'achat de |'animal....... ! 70 000 ! ! !
! ! ! ! !
! - Impbts, taxes et charges....... ! ! ! !
! ! ! ! !
! diverseS.iceseevesenns ceeens cene | 7 810 ! ! !
! ! ! ! !
! - Vente viande sans os ! ! ! !
1 1 1 1 1
N (1/4 carcasse)e.eevenereeeennes ;12 600 X '
! ! ' ! !
! Vente viande avec 0S.iciveven. evee ! ! 43 200 ! !
! ! ! ! !
!' Vente du 5e quartier..ciieeeeeeass ! 10 000 ! !
! ! ! ! !
! ! ! ! !
! ! 77 810 ! 65 800 ! - 12010 !
! ! ! ! !

Source : Note sur la détermination du prix de la viande
dans les zones de consommation des provinces

du Sud (7).
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D'aprés ce bilan, on voit donc que |fopération est déficlitaire. Cette
situation peu encourageante pour les bouchers, étudide depuis 1976 par la Directlon
des productions animales (7), persiste enoore hélas ; €8 qui ne manque pas de
susciter souvent des mécontcntements de la part des bouchers.

Si nous nous sommes appesantis sur ce probléme du prix de la viande,
c'est compte tenu de son ampleur. |l est donc urgent que les autorités cherchent
des solutlons équitables qui pulssent arranger aussi blen le consommateur que leg
professionnels de viande, le boucher en particulier,

En outre pour leur facllliter d'écouler les viandes de peu de valeur non admises en

boucherie, un effort dolt étre fait pour mettre sur pled des industries de vlande.

1-5- Industries de vlande

Dans le circuit "mort" Intérieur, la deuxiéme transformation de viande
sembie étre oubliée par les planiflcateurs. Pourtant celle-ci ne manque pas d'in-

térét, tant pour les consommateurs que pour le professionnel de Iz viande.

- Pour_les_consommateurs : ceux-ci ne disposent souvent pes de temps
matériel pour faire la cuisine, se replient volontiers sur les produits de viande
préts a étre consommés ou ceux dont la préparation n'est pas longue, ce sont

les produits de charcuterie, les salaisons .3 les conserves et les plats cuisinés.

- Pour_le professionnel_de la_viande : comme nous |'avons mentionné plus
haut, 1'industrie de viande lui permet d'écouler les viandes maigres et les bas
morceaux qui sont rejetés-par le marché de viande de boucherie.

Si la deuxiéme transformation présente des avantages certalns, elle ne

manque pas aussi de soulever quelques problémes :

les installations colteuses,
- le lieu d'implantation facilitant & la fols |'approvisionnement en

vlande de |'usine et |'écoulement des produits,

les débouchés,

[ 'approvislonnement régulier en viande pour. permettre aux industries

de fonctionner pleinement.
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Le CAMEROUN comptait une seule conserverie qui a été créée en 1966 a
Maroua-Salak. Elle transformait 180 tonnes de viande par an en conserves (Corned-
beef) et en plats culsinés vendus sur nos marchés et a |'extérieur (au ZAIRE
particul Iérement). Mais & la grande déception du Gouvernement qui a oeuvré pour
redresser la situation déja précaire de 1'usine en 1975, la SOCAMCO (Société
Cemerounaise des Conserveries) est tombée en faillite en 1976.

Malgré les multiples difficultés que nous venons de souligner, il
importe de faire des efforts pour créer encore des industries de viande au
CAMEROUN, compte tenu de la consommation de plus en plus élevée des produits
de viande provenant des pays étrangers tels que : la FRANCE, I|'AUSTRALIE, le
DANEMARK etc...

Ce qui permettra de réduire ces importations (par conséquent de limiter
les sorties des devises nationales) et partant,.iéd'établir un équilibre dans le

clrcult "mort" extérisur.

2- LE CIRCUIT "MORT" EXTERIEUR

Il concerne les Importatlons et les exportations de viande et des pro-

dults de viande.

2-1- Importations

Elles ne sont pas régligeables car avec une production de 58 000 tonnes
par an (9), le CAMEROUN reste tributaire de certains pays pour satisfaire la deman-
de en viande de ses populations. C'est ainsi qu'il a été importé en 1978 :

6 310 658 kg de viande toutes espéces, soit 1,08 % du disponible nafionaf#de viande

et 367 051 kg de conserves. .

2-2- Exportations

Dirigées essentiel lement vers les autres pays membres de |'UDEAC (Union
Douaniére des Etats de |'Afrique Centrale), clles .sont évaluées en 1978 a 46 819 kg
de viande (dont 4 232 kg de viande bovine) soit environ 0,1 % du disponible national”

de viande.

* Disponible national = Production natlonale + Importations - Exportations.
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En conclusion de cette deuxiéme partic, on peut dire que les clrcults
commerciaux de la viande exlstant actuellement au CAMEROUN présentent de nombrauses
lacunes.

- Au niveau du circuit "vif", on note d'une part, une absence d'équipement,
un manque de contrdle et d'organisaticn des marchés de bovins, un mode de paiement
& crédit. D'autre part, on enregistre des fluctuations saisonniéres de |‘offre,
conséquences du mode extensif d'élevage, aggravées par |'insuffisance diinfrastruc-
ture routiére qul rend impossible toute prospection pendant la saison des plules.
Enfin, les sorties frauduleuses des animaux vers les pays volsins, deviennent
alarmantes.

= Au niveau du circult ¥mort", les problémes les plus préoccupants sont
| "état désuet des abattoirs, les conditicns peu hygiéniques de préparation et de
vente de la viande, la hausse de prix de viande et enfin |'absence d'industiie de
viande.

Les problémes pré-cités,ne sont pas exhaustifs. Mals, Ils permettent
quand méme d'évaluer les difficultés et de proposer des solutionsi Ce qui nous
conduit alors & la trolsiéme st derniére partie de cette étude des clrcuits

commerciaux de viande bovine au CAMEROUN.
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TROISVYTEME PARTIIE

PERSPECTIVES DPTAVENIR

ET

AMELIORATIONS SOUHAI TABLES.
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Tout au long de |'étude descriptive des “circuits commerciaux de la
viande bovine', des insuffisances sont apparues tant au niveau de la production
qufau nlveau des circuits commerciaux. Dans cette derniére partie intitulée :
"Perspective d'avenir et Améliorations souhaitables", nous allons d'abord é&valuer
& travers les projets de développement de |'élevage au CAMEROUN, les efforts
menés par les responsables de |'étevage pour corriger les imperfections.

Nous tenterons ensuite une approche dans cette recherche des solutions

aux différents problémes de commerciallsation de bovins et de leur viande.

- PERSPECTIVES D'AVENIR

Dans ce chapltre, nous nous proposons de présenter les projets du IVe plan
'quinguennel du CAMEROUN (1976-1981) relatifs & |'amélioration des circuits
de viande. Les programmes mis sur pied comportent deux volets :
- le plan viande

- la commercial isation du bétail.

1- LE PLAN VIANDE

Il est financé par la Société de Développement &t d'Exploitation des
Productions Animales (SODEPA) et prévolt différents projets, notamment, cejui de

~

la construction de deux abattoirs modernes & Douala et & Yaoundé.

2- LA COMMERCIALISATION DU BETAIL

Outre les grandes infrastructures prévues dans le cadre du plan viande,
un effort particulier sera fait en faveur des collectivités et des particuliers
pour ce qui est des instailations de distributicn (petits abattoirs, boucheries,
marchés de bovins). Une place privilégiée scra réscrvée & la formation des éleveurs
et des bouchers.

Quant au transport du bétail, des zones de production vers les zones de
consommation, le chemin de fer devient le mode de transport privilégié. Aussi est-il
prévu : - |'équipement des quais de débarquement et d'embarquement,

- des lazarets et des marchés & bestiaux pourvus de parcs dfattente, d'abreu-

xoirs et de ponts-bascules,
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I 1- LES AMEL IORATIONS SOUHAITABLES

Toute tentative d'amélioration des circuits commerciaux de la viande
bovine, & notre sens, doit commencer au niveau de la production car les deux
activités sont étrcitement |iées. Dans le présent chapitre, on va alors envisager

~

tour &8 tour les actions a mener :

- au niveau des fecteurs de production,

- au niveau des clrcuits commerciaux.

1- ACTIONS SUR LES FACTEURS DE PRODUCT ION

La production en élevage repose sur cing bases :
- le climat, le sol, la plante : le milieu physique,;
- ttanimal,

- | Yhomme,

1-1- Le milisu physique

|'effort & faire en ce sens, dolt concerner particuliérement |'Extréme-
Nord du pays ol se posent les problémes de |'al imentation et de |'abreuvement du
bétail. Ces difficultés d'élevage sont dues a une courte période de pluies, & des
sols pauvres et & des paturages carencés.

Pour éviter la catastrophe, il faut préconiser |'exploitation rationnelle
des rares paturages naturels.

A défaut de |'exploitation rationnelle, en raison du mode extensif d'éle~
vage qui est encore prédominant, seront envisagés pour maintenir et améliorer la

productivité fourragére, les traitements d'entretien et d'amél ioration suivants (14).

| *utilisation appropriée de feux de broussec,
~ le débroussement sélectif,

- les mises en défens du paturage,

la sauvegarde des paturages de saison séche (en particulier les "Yaérés®
a | "Extréme-Nord),
- enfin |'association si possible aux autres opérations, |'irriguation et

| "introduction des plantes fourragéres dforigine locale ou exotlique.
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Une politique adéquatc de |'hydraul ique pastcrale doit venir parachever
cette action améliorative de |%alimentation du bétail car,"le seul apport dieau

augmente de fagon notable la quantité et la qualité de la nourriture disponible'(21)
1-2- L'animal

A ce niveau, pour accroitre la productivité et partant la production,

deux types d'améliorations essentielles sont & apporter

- les amélicrations sanitaires,

- les amél ioraticns zootechniques.

1-2-1- Les amél iorations sanitaires

Elles seront axées sur : la lutte contre la:mortalité dee -jounes et la

lutte contre les maladies infectieuses.

La mortalité des jeunes ¢st un frein au développement de |'&ievage bovin
au CAMEROUN. Elle atteint selon les derniéres statistiques, 20 # des mortalités (9).

Les causes majeures de ce fléau sont de deux sortes : les affections
parasitaires Internes et |la naissance & contre saison (pendant la saiscn séche).

Il est donc nécessalre de procéder au déparasitage périodique et systéma-
tique des veaux.

Un effort doif étre fait aussi, auprés de |'éleveur pour le persuader &
réduire le nombre de males reproducteurs dans son troupeau, par la castration das
leur jeune dge (15 mois) (2). Ce qui permettra de contrdler les naissances.

L'efficacité et la réussite de la lutte contre la mortalité des jeunes

dépend de |'adhésion des éleveurs qui pourrait é&tre obtenue par une information

intense et un encadrement dense.

b) Lutte contre les maladies infectieuses

Pour sauvegarder le cheptel et afin de ne pas rendre valines toutes les
actions menées en vue de son accrolssement, il apparalt urgent de renforcer les

mesures sanitaires surtout défensives. |1 faut une survei!lance plus stricte au

niveau des entrées.



Dans le cadre d'une entente sous~régionale, |'efficacité d'un programme
d'amélioration sanitaire nécessite en outre (3)

- une augmentation des moyens en matériel et en personnel mis a la
disposition des services d'Elevage pour une intervention rapide et efflicace,

- I'harmonisation des politiques des Etats membres concernant la produc-

tion des vaccins et prodults biologlques,

- la mise en place d'un programme concerté de recherches concernant le

diagnostic et |'épidémiologie des principales maladies des divers cheptels.

Elle peut étre obtenue par la sélection ou par le crolsement.

- La sélection : elle est falte en station et elle porte sur la race

Goudal | qul présente une grande aptitude bouch&re. Elle doit &tre poussée avec
beaucoup de moyens. Car, les condltions d'élevage médiocres et la lenteur de leur
amélloration permettent difficllement de rentablliser |'élevage des bovins européens

ou indo-paklistanais Importés et méme celui des prodults de croisement.

- Le croisement : des essals ont é&té falts dans la station de recherches

de Wakwa, entre le Goudali local et le z&bu Brahman. Mais la grande sensibilité du
produit aux Infections (particuliérement la streptothricose) et le probléme al Imen-

taire en milleu paysan rendent difficile la vulgarisaticn de ces résultats. -

[l est donc utile de faire un sondage en milleu paysan pour en déterminer
les motivations avant de poursuivre |'expérience.

Ces améliorations génétiques ne peuvent étre envisagées que s'll y a
amél ioration au niveau alimentaire.

b) Embouche bovine

- - —— - —— -

L'intensification de |'élevage bovin au CAMEROUN ne peut étre réalisée
a court terme a cause de la tallle des troupeaux et de |'étendue des parcours

paturables. Dans |'immédiat, nous estimons qu'il serait utile d'aider au perfec-

Tionnement et & la vulgarisation des techniques traditionnelles d'embouche bovine
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pratiquées par les Kirdis au Nord et certains éleveurs en Adamaoua.Car, celles-cl

permettent d'engraisser dans certains pays sahéliens comme le SENEGAL, plusieurs

centalnes de bovins chaque année (3),
1=3 L¢homme

Comme nous |'avons souligné dans la conclusion de la premiére partie de
notre étude, le facteur qui conditionne le plus le développement de |7é&levage au
CAMEROUN est représenté par |'homme. D'ailleurs ABDOULAYE (1) a montré que
I'amél joration de |'élevage n'est pas en définitive, seulement liée & des faits,
a des progrés techniques mals dépend d'abord de |'homme avec ses motivations,
son comportement, ses techniques ftraditionnelles, ses conditions sociales bien
définies et enfin les contraintes du milieu économique. En d'autres termes toute
innovation doit étre entourée de multiples précautions car elle n'a pas la chance

d'étre adoptée si elle provogue une profonde modification dans les habitudes de
|'éleveur et qu'elle ntintervient pas au niveau d'un groupe en |'occurrence une

communauté viltageoise.

Ainsi donc, en méme temps qu'un encadrement technique dense, permanent,
a base de personne! choisi dans le milieu é&leveur, serait nécessaire, il faut
d'une part intégrer {'éleveur au sein du groupe et profiter de son désir de s'in-
former pour taire place a |'innovation. D'autre part, il faut pousser la scolari-
sation dans le milieu éleveur.

Par des interventions simultanées au niveau du milieu physique de I%ani-
mal et de |'homme, ie CAMEROUN peut espérer accroitre et améliorer son cheptel
bovin. Mais pour en tirer meilleur profit, il importe de mener aussi des actions

amél ioratives au niveau des circuits commerciaux.

2- ACTIONS AU NIVEAU DES CIRCUITS COMMERCIAUX

Elles viseront & faciliter les opérations commerciales aussi bien dans

le circuit "vif" que dans le circuit "mort',

2-1- Le circuit "vif"

Pour une meilleure exploitation du cheptel bovin, la réorganisation du
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clrcuit "vif" traditionnel s'impose. Celle-ci interviendra au niveau des produc-

teurs et des marchés.

Il est nécessaire de créer des coopératives de commercial isation. Cette
actlon suppose la réduction du nombre d'intermédiaires qui n'est pas aisée. D'ol
la nécesslté de prendre de nombreuses précautions pour ne pas enreglistrer des
échecs pauvant compromettre les autres Interventlons ultérieures.

Les object|fs des systdmesccoopératifs de commercialisation des bovins
sont (25)

- organiser des circults courts,

- permettre |‘%$coulement régulier de la production,

- éviter la spéculation qui tend & s'installer dans tous les clrcults

de bétail,

La coopérative de commerclallsation des bovins permet en outre la
rationatl$atlion des investissements et & plus longue échéance, d'aborder les
producteurs et d'influer sur le mode d'expléltation et la qualité des prodults.

Cette coopérative doit porter son action surtout sur la collecte, phase
ol la présence de nombreux Intermédlaires nult aux intéréts des éleveurs. Et sa
réussite requlert d'une part |'esprit de compréhension de tous les adhérents et
d'autre part, la levée desobstacles sulvants :

- la réticence du producteur & céder les mellleurs de ses anlmaux pour
| 'approvisionnement du circult de:viande foralne,

- I'Individual Isme des éleveurs (les nomades notamment). Du falt de leur
mode de vie, 1l Implique la difflculté pour ceux-cl de se plier & la stricte
discipline de la coopérative,

-~ I'Insuffisance de |'infrastructure routiére qul rend difflicile la
collecte et la prospection,

- le retard de collecte di & un manque de liquidité pour payer |‘achat
aux éleveurs. Le concours des préts du Fonds National de Développement Rural

(FONADER) & la coopérative, est donc indispensable pour que celle-cl pulsse acheter

au comptant les anlimaux.



..52.-

Les débouchés de cette coopérative seront représentés par les collecti-
vités, les Industriels, les grands abattolrs, les ranches... Ces cllents permet-
tant d'autant plus la vente & la pesée ou & la quallté des animaux, qul sera
imposée par la sulte sur les princlpaux marchés.

Il est certain que tous les éleveurs ne vont pas adhérer a la coopérative.
Pour ceux-1{a, 1l faut Intensifler les InfcrmaTléns pour leur donner une ldée sur
les prix pratiqués dans leurs secteurs respectifs, ce qul les protégera contre
les abus des marchands de bestlaux, des employés des Industriels et des Inter-

médlialres.

Les producteurs comme nous |'avons remarqué dans les transactdons, ont
tendance pour la plupart & vendre leurs animaux a domliclile.
Pour les Inciter donc @ fréquenter les marchés de bovins, quelques

changements au niveau de ces Infrastructures s'aveérent Indlispensables.

2-1-2- Au nlveau des marchés

Le nombre des marchés a bestlaux et leur dispersion rendent Impossible
toute survelliance sanitalre. D'ol les risques de dissémination des épizootlies.
En outre, lis favorisent une multiplication des petlits revendeurs qul alourdissent
le fonctlonnement du clrcult et contribuent alinsi & |'augmentation du prix de vente
sans aucun profit pour le producteur. Enfin, I|ls empéchent de recueilllr les
Informations nécessalres sur |'Importance des transactions.

Il est donc souhaltable de rédulre le nombre de marchés et d'assurer
feur bon fonctionnement. Néanmoins |la détermination de |a fréquence, le choix du
I leu eF?I'emplacemenT des marghés dolvent s'accommoder des dxigences du milieu
physique, des salsons, du bétall susceptible d'étre commercialisé dans le secteur.
Il est Important aussi, pour |'Implantation des marchés, de tenlr compte des moyens
d'Information et de publlcité pour encourager le maximum de vendeurs et d'acheteurs

a les fréquenter.

- - . . T - . - . . b . - — T . — — - - - - -

- La réduction du nombre de marchés dont nous avons montré |'intérét,

permet un contrdole efficace. Elle sera facllitée par le désenclavement des endrolts
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isolés pour rendre les déplacemsnts plus rapldes.
En outre, la possibilité diabreuver et d'al imenter le bétatl, la facllité
pour |'éleveur de se procurer les objets de premiére nécessité sur les marchés

établls, rendront ceux-cl plus attractifs.

- L'aménagement des marchés & bestiaux : son objectif doit &tre de faci-

Il iter la visite sanitalre des animaux par la construction et le maintien en bon
état des parcs et enclos ; de créer des polints d'eau et de réqulariser les cours
du bé&tall.

Il est prévu |'installation des bascules dans les principaux marchés pour
la vente des animaux au kllogramme vif. Mais cetfe vente & la pesée n'est pas
toujours facile et aussi juste. |l est alors préférable :

- d'une part, de fixer les critéres de qualité (état de bosse, état
général de |'animal, son mode d'élevage...) afin d'établir une grille officielle
permettant de classer |‘'animal et d'évaluer son prix.

- d'autre part, de sensibiliser les éleveurs a la création des coopéra-

tives de commercialisation aidant & la réalisation de |'opération.

b) Contrdole des marchés

Il sera surtout important sur les mazrchés de frontiére et consistera a
éviter la propagation des maladies, & connaitre la provenance, le nombre par cespé~
ces et |'appartenance des animaux présentés sur les marchés, & surveiller les
transactions, & établir des passeports et & percevolr les taxes de marché.

Ce contréle sera sans doute facllité par fa rationalisation des circuits

commerciaux.

c) Rationallsation_des circults_commercaux

Eile reposera sur la réduction du nombre d'intermédiaires sur le contrédle
des marchands du b&tail et sur la récrganisation des professions du commerce du
bétall au niveau sous-régional,

- Réduction du nombre des Intermédialres

La plupart des auteurs qul ont eu & se pencher sur les problémes de la
commerclal isation du bétail, préconisent la suppression de la foule d'intermédialres

dans les transactlions.
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Il est évident que la présence de nombreux Intermédiaires dans les
clrcuits commerciaux de la viande a des conséquences graves comme |'augmentation
sensible du prix du bétail. Mais dans ce systéme traditionnel encore pulssant, il
faut reconnaitre que les Intermédiaires n'ont pas toujours un rdle néfaste car ils
permettent d'ajuster les possibilités d'une offre hétérogéne et disperede, & une

demande assez homogéne et concentrée.

On voit donc que dans le systéme actuel, |'intermédiaire occupe une
position de force d'autant plus qu'il a acquis la confiance des éleveurs et des
marchands de bétail. Toute tentatlve d'élimination dolt &tre par conséquent
entreprise avec beaucoup de discernement. Nous pensons que la solution a ce
probiéme sera trouvée dans |(organisation ratlonnelle des circutts de commerciali-

satdon avec en particuller, la création des coopératives de commercial Isation.

Dans le cadre des organisations sous-régionales, on peut préconiser
['unifféation.des législations, la définltlon des statuts des agents commerciaux

et la revalorisation de la taxe du bovin & |'exportation.

. La définition des statuts des agents commerciaux des pays membres de
i 'organisation

le courtler sera reconnu sur tous les marchés comme ballleur de services
et sers rémunéré par une commission et patenté.

La profession de marchand de bétall souffre d'une certaine anarchle due
a un manque de contrcle. On a en effet pu constater que des indlvidus non patentés
se livrent & des transactions d'animaux sous le couvert de quelques marchands trés
connus qui eux, sont agréés par le Ministére de |'Elevage. Pour combler cette
facune, il est souhaitable de déilvrer |la patente avec un carnet & volets détacha-
bles au nom du marchand et de |’employé. Le montant de la patente sera bien sir,
proportlonnel au nombre de volets. Ainsi chaque emplpyé collecteur devra montrer
son volet, lors de contrdle d'accés aux marchés effectué par tes agents du service

de |'Elevage.
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Les marchands devront aussi étre munis d'une carte d'ldentité profession-

nelle qul sera exigée pour |'accés aux marchés.

7 La revalorisation de la taxe du bovin & |'exportation, non seulement
aboutlra & une sélection des professionnels exportateurs dans un marché officlel,
mais permettra |'établissement d'un mellleur équlllbre entre les marchés intérieurs
et éxtérieurs,

L'effet recherché est un contrdle sérieux des échanges entre les diffé-
rents Etats membres des organisations, pour réduire les sortles frauduleuses
d'animaux qui ruinent énormément 1|'économic essentiellement agro-pastorale de ces
Jjeunes pays.

En plus des actions & mener au niveau du circuit "vif", pour une amélio~
ration harmonieuse de la commercialisation de viande bovine au CAMEROUN, 11! est

important d'apporter des remédes aux nombreux vices relevés dans le clroult "mort™.

2=2=- Le ctrcult “"mort™

te CAMEROUN, comme nous |'avons vu & travers son quatriéme plan quinquen-
nal, dirlge ses efforts vers une intensification de la production de viande (bovine
notamment). Cecl nécessite au niveau des infrastructures, un certain nombre d'amé-
llorations pour la mise en place d'un circuit de viande foraine. Ce dernier semble
étre, & notre avis, la solution la meilleure pour un approvisionnement rapide et
régul ler de nos centres de grande consommation de viande et des marchés extérieurs.
L'effort doit donc tendre & :

- aménager les abattolrs et réorganiser |'inspection sanitalre,

- réorganiser la profession des bouchers et assurer la formation de ces

derniers,
- améllorer la distribution de la viande et des abats,

- enfin créer une Iindustrie de la viande.

—— ey ol o . - - - — o ———— - ——

La construction des abattoirs frigorifiques constitue i‘'essentiel des

actions & entreprendre pour développer un circuit de viande foraine (25).
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Des progrés sont faltgen ce sens, car la SODEPA @ construit @ Yaoundé et & Douala
deux abattoirs modernes. Ces derniers seront fonctionnels au cours de |'année
quatre vingts. |ls permettront de préparer d'importantes quantités de viande pour
satisfalre |a demande sans cesse crolssante des populations qui deviennent de plus
en plus nombreuses.

Mais deux problémes restent 3 résoudre, la gestion et 1'utilisation

rationnel le des Installations.

- La gestlon : les abattoirs jousront-ils un réle commercial ? C'est-3
dire les gérants de la SODEPA interviendront-1ls directement dans |'achat de bétail
et les ventes de viande ?

Si oul, cecl risque de condulre a un monopole dont |'expérience faite
a Bamako a@u MALI a donné des résultats décevants (16).

Nous pensons que la gesticn dolt se faire en "service public" travaillant pour le
compte de toute personne physique ou morale patentée pour le commerce de la viande
(éxample de la Soclété d'Exploitation des Ressources Animales du SENEGAL : SERAS).
Ains! n'importe quel commercant, capable d'ouvrir un marché et de se procurer le
bétail, pourra simplement en payant le prix des services rendus s'intégrer dans le
circuit. L'établissement, prenant son anlmal vivant et agissant selon ses ordres,
en assurera la transformation.

- L'utiltlisation rationnelle des installations : vu le colt élevé des

équipements, ceux-cl réclament un personnel permanent et qual ifié qui en fera bon
usage. Et pour une explidltation plus durable, |'entretien constant des apparells
s'avére Indispensable.

Quant aux abattoirs de petits et moyens centres de consommation, les
aménagements prévus dans la deuxiéme tranche du "plan "viande" dolvent viser a
faciliter la préparation des anlmaux en positlion suspendue. |ls doivent aussl
prévoir de I'eau courante en abondance, des canaux d'évacuation des eaux usées,
une aération pour éliminer les odeurs et enfin des planchers aussl! polis que possi=

ble pour un netfoyage correct.
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Un abattolr moderne doit, dans sa conception comme dans son fonctionne-
ment, respecter un certain nombre de principes lui permettant de diminuer les
risques de souillure de la viande : le non-entrecroisement des clrcults et la
séparation du secteur propre et du secteur souillié (triperie, locaux de saisles et
de consigne, locaux de stockage des autres éléments du cinquiéme quartier et des
sous~produits : culrs, onglons, cornes).

Dans le méme souci de livrer aux consommateurs des denrées salubtes,
de nombreuses régles élémentaires d'hygiéne doivent &tre observées aussi bien

au niveau des loceux, du matériel et du personnel qu'au niveau de |'abattage.

- Les abattoirs doivent étre nettoyés le plus fréquemment possibie et
au moins lavés & grande eau en fin de journée de travail. Le nettoyage concernera
aussi le matériel et les instruments utllisés pour |'abattage ou pour I'inspection.

- La désinfection des locaux est Indiquée chaque fdis qu'on constate
une madadie contagieuse. Le matériel et les instruments seront désinfectés aprés
Toute souillure.

- L'accés aux abattolrs sera interdit aux personnes étrangéres au service
notamment les enfants malpropres. || faut veiller aussi & ce qu'on n'introduise pas
et qu'on ne laisse pas errer, dans les locaux d'abattage, chiens, chats et certains
olseaux de basse~cour qui sont d'excellents vecteurs de germes de maladies frans-
missibles & |"homme.

- Dans les tunnels de réfrigération rapide alnsi que dans les chambres

froldes, il sera Interdi+t
. de jJjeter sur le sol tout débris ou détritus quelconque,
. d'effectuer des manceuvres susceptibles de compromettre | 'hygléne
des salles et la salubrité des denrées,
. de fumer, de cracher, d'introduire des objets susceptibles de communi-

quer une cdeur anormale aux denrées entreposées,

. d'y introdulre des carcasses et abats saisls.



..58..

- Les véhicules frigorifiques de transport de viande doivent étre

étanches et subir un lavage et une désinfection périodiques.

- — o e . —— e —

Elle intéressera le corps et les habits de travail.

- Hygiéne corporelle : Elle sera instltuée en raison de la contamination

3 laquelle la viande est exposée lors de sa manipulation par des personnes malades,
convalescentes, porteuses de lésions {abcés, ulcéres, eczéma etc...). un examen
médical de chaque employé au moment de |‘'embauche dolit étre exlgé. Cet examen sera
rencovelé chaque fois que le vétérinaire inspecteur |'estimera nécessaire. Seuls
les ouvriers en bonne santé peuvent travail ler. Pour obtenir des résultats satis-
faisants dans cette action, l'éducation du personnel et la coopération entre

vétérinalre inspecteur et ce personnel sont indispensables.

- Hygiéne vestimentaire : || doit étre exigé le port de blouse et de

bonnet en remplacement des vétements souillés de sang et de propreté douteuss..
qularborent trés souvent fes ouvriers.

ici encore, 11l est important de faire comprendre aux employés que la
stricte observation des régles de |'hygiéne correspond & une nécessité et n'est

pas simplement Imposée pour les brimer.

Si les abattolrs modernes de Yaoundé et de Douala ont la chance d'avolr
un personnel qual Iflé, ceux des centres de moyenne et petite consommation de
viande vont pendant longtemps étre utilisés par les bouchers eux-mémes. Ainsi, pour
une préparation plus propre de la viande; les agents vétérinalres chargés de
| "Inspection sanitaire doivent veiller a |%application stricte des mesures
d'hygléne relatives & |'abattage. Car Il y va non seulement de !'intérét du con-
sommateur, mais aussi de celul du boucher qul pourra mieux conserver et plus
longuement [a viande qu'lil vend. C'est dans cet esprit d'aider les bouchers a
amél lcrer leur travail que nous nous proposons de dégager ici, les précautions
a prendre & chaque étape de |'abattage pour ne pas compromettre la salubrité de

la viande
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~ la saignée : elle doit étre rapide et la plus compléte possible. Car
en cas de mauvaise-séignrée, la viande et les vaisseaux sanguins contiennent du
sang mal coagulé. Celul~ci donne & la viande un aspect salgneux défavorable et il

constitue un véritable milieu de culture pour les germes.

- la dépowille : Il faut éviter la souillure de la viande par la peau.

Celle-ci doit donc étre entiGrement enlevée et évacuée aussitot |'opération termi-

nee.

L'utitisation par les ouvriers du méme couteau pour falre la parfente
et pour dllacérer le tlissu conjonctif sous—cutané et la pratique du ‘'soufflage™ de
la carcasse afin de faciliter le décollement du cuir doivent étre interdites.
En effet, |'une et |'autre de ces pratiques réalisent un véritable ensemencement
de la viande, la premiére par les sodillures du couteau, la seconde par |'air
Insufflé non stérile.

- L'éviscération : elle se fait de préférence sur animal suspendu par

les postérieures. Elle doit étre rapide. Chez les bovins, elle doit intervenir
30 minutes au plus tard aprés la salgnée, car un retard peut entrainer une conta-
nimation bactérienne de la carcasse et une Imprégnation des parois abdominales
par les odeurs de viscéres, dol la dépréciation de la viande.

Il faut, dens la mesure du posslible, éviter au cours de cette opération,
la perforation et la rupture des viscéres. Mals si de fagon accldentelle cela
arrivalt, [l faut procéder a un douchage rapide et abondant de la carcasse.

- Le douchage final : aprés la fente de la carcasse qui doit étre obll-

gatoire parce qu'indispensablie a |'inspection approfondie du tissu osseux (recher-
che des lésions de tuberculose osseuse), il sera procédé a un nettoyage & grande
eau en vue d'éliminer fes soulllures qui se sont déposées lors des différentes
manipulations sur la carcasse. Enfin, il faut éviter d'essuyer les carcasses alns]
douchées avec du linge sale.

L7 inspection sawrtalre ne se kmwmite pas aux seules
régles d'hygiéne qui se rapportent au personnel des abattoire, au matériel de
préparation de viande et & |%abattage. Elle camporte un temps trés important, le

contrdle de salubrité de la viande qui, de ce fait, fera |'objet d'un chapitre 3

part.
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Son but est de protéger la santé des populations par le retrait du
circult, des viandes impropres & la consommation. Elle incite ainsi les bouchers
a présenter une denrée de bonne qualité. La "qual ité", un mot qui ne manquerpas
de choquer plus d'un homme de la rue qul estime que cette notion est inadaptée 3
I'AFRIQUE. En effet selon eux, |'homme Africain et Nolr d'une fagon générale
bénéficie diun organisme assez résistant et que par conséquent il peut sans aucun
souci consommer les viandes méme avatriées. D'ailleurs, on entend souvent dire :
"les microbes ne tuent pas I'Africain". C'est 14 une grave illusion qu'il faudra
essayer d'effacer des esprits de certaines gens.

S1 jadls |'Africain contractalt peu des maladies infectleuses ou
parasitaires par |'intermédiaire de viandes malsaines, nous estimons c'est parce
qu'il faisait cuire longtemps et & la chaleur intense la viande, avant de la
consommer. Mais aujourd'hul, on tend de plus en plus & adopter certains mets
occidentaux dont la préparation se fait de fagon rapide et a petit feu (par
exemple : le bifteck saignant), alors que la viande que nous produlsons est d'une
salubrité douteuse du fait des conditions dfabattage et d'inspection qui laissent
a désirer.

[l faut donc craindre de voir apparaltre ou s'accroltre les cas
d'intoxications alimentaires d'origine bactérienne et des maladies parasitaires.

- Les intoxications : on peut citer surtout les toxi~infections a

Salmonella et a Welchia perfringens ; les intoxications dues aux staphylocoques

et au redoutable Clostridium botulinum responsable du botullnisme qul est souvent

mortel .

- Les maladies parasitaires : on pzut retenir les toxoplasmoses et les

ténias dont |'agent responsable Taenia saginata donne des cystlicerques (larves)

qui se développent dans le muscle de leurs hdtes intermédiaires qui sont représen-
tés dams notre cas précis par les bovins.
Pour éviter ces dangers d'intoxication et de maladies parasitaires, il

est indispensable de réorganiser le service d7inspection de salubrité.
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Si I'lnspection de salubrité est mal condultc actueliement, clest
parce qu'elle est faite par des agents peu quallfiés et sous I'oeil menagant ou
corrupteur du boucher.

Il est souhaitable qu'une formation suffisante en Anatomies descriptive
et pathologlque soit donnée aux agents inspecteurs. Ceci leur permettra de poser
avec plus d'exactltude les diagnostics des maladies qui font apparaitre des léslons
évidentes sur les carcasses et viscéres des anlmaux malades.

Il faut également que les bouchers attendent les carcasses de leurs
animaux confiés & ['abattoir, en fin de chaftne (cas des abattoirs modernes) ol
qu'lls évacuent les locaux d'abattage aprés avoir préparé la viande (cas des
abattoirs de moindre importanee), pour que I'inspection de salubrité se déroule
en toute tranquillité et normalement. Ce qui évitera peut-étre que les déclsions
des agents inspecteurs solent influencées. C'est une mesure qui ne sera sans doute
pas facile & appliquer dans la mesure ol les bouchers sont difficiles & raisonner.
Mais il faut y parvenir méme s'il faut prendre des sanctions sévéres a |'encontre
des récalcitrants.

[l faut enfin que le nombre d'inspecteurs soit fixé en fonction de
I"importance de |'abattoir pour lutter contre la lenteur des opérations que

déplorent souvent les bouchers.

" - v s s e ey o S S 2 S e e S 2 e i oy T o o e o o

L'inspection de salubrité, contralirement & ce qui se passe dans la
plupart de nos abattoirs, se fait en deux &tapes :

- I'inspection anté-mortem. Elle s'effectue avant |'abattage des animaux
dans les parcs de comptage ou de stabulation ;

~ I'inspection post-mortem. Elle se fait sur les carcasses et abats.

Scuvent négligée, cette inspecticn revét pourtant une grande Importance
par ses nombreux avantages. En effet, elle permet

- de déceler les animaux accidentés ou merts lors de transport et les

sujets suspects ou fatigués ;
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- d'isoler les vaches gestantes et les jeunes dont |‘'abattage cst
interdit ;

- surtout de dépister les maladies réputées |également ccnfagiéuses dont
la déclaration permettra de prendre des mesures sanitaires adéquates pour enrayer
les foyers des infections en causc ;

- enfin de reconnaftre les maladies qui ont des manifestations clinlques

trés apparentes mais qui provoquent des lésions peu visibles sur les carcasses.

e g e o e et e e e B ———

Elle recherche sur les carcesses et abats, les lésions cu altérations
pouvant étre dangereuses pour le consommateur. Pour atteindre son but qui est de
sauvegarder la santé publique, |'inspection post-mortem doit étre systématique,

continue et compléte,

Si nous avons beaucoup insisté sur |'hygiéne c'est parce que cet aspect
a son Iimportance dans notre étude des circuits commerciaux de la viende bevine.

D'une part, les consommateurs sont devenus exigeants quant & la qualité
de la viande qu'on leur vend. C'est ainsi que les Camerounais & gros ou moyens
revenus s'abonnent de plus en plus fréquemment aux boucheries modernes, pour vy
acheter de la viande qui leur offre toutes les garanties hygiéniques. En améliorant
les conditlons de préparation de la viande dans nos abattoirs, les importations
de viande fraiche ou congelée al imentant en partie les boucheries modernes, peuvent
&tre réduites.

D'autre part, selon une étude o ffectuée par le Centre du Commerce
International (6), de nombreux pays en vole de développement comme |c CAMEROUN,
pourraient produire de trés grandes quantités de viande bovime. Or, malgré
| taccroissement de la demande en viande dans le monde entier, la plupart de ces
pays n'arrivent pas & tirer partl des débouchés exlstants. Ceci s'explique par le
falt que les pays importateurs dc viande ne veulent pas exposer leur cheptel au
danger d'épizooties comme la peste bovine cu la fiévre aphteuse qui sont endémiques

dans certaines régions d'AFRIQUE.



[1s ne veulent pas non plus faire courir & leurs populations des risques d'intoxi-
cations alimentaires que peut comporter la consommation de viande produite dans

des conditions peu hygiéniques.

Aprés les interventions visant & améliorer les conditions hygiéniques
de préparation de la viande, pour faciliter le controle des abattages et pour
sauvegarder la salubrité des viandes, il est nécessaire de réorganiser les bouchers

et assurer leur formation.
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La réforme importante peut consister & créer partout dans le pays des
marchés de gros et & organiser la profession de chevillard spécialisé dans |'achat
du bétail, sa transformation et la vente en gros de la viande, le chevillard peut
étre ('élément essentiel d'une transformation des circuits de viande. C'est par
lui seulement qu'il sera possible d'imposer progressivement le paiement du bétail
au comptant et a la qualité.

On distinguera des chevillards, les bouchers détaillants qui assurent
la distribution au détail de la viande et des abats. |ls seront aidés dans leur
tache par des boys-bouchers dont le nombre servira de base & la détermination des
classes de patentes. Ce qui permettra sans doute de réduire ce nombre qui est

souvent pléthorique.

b) Formation des bouchers

A V'instar de certains pays africains tel que le SENEGAL ol quelques
bouchers ont subi un stage de formaticn & |'Institut de Technologie Alimentaire
(ITA), le CAMEROUN doit penser a |'encadrement technique des bouchefs.

Dans cet effort d!éducation, un accent particulier sera mis encore sur
'hygiéne pour que |'acticn menée au niveau de la préparation de viande ne soit
pas vaine. On exigera des bouchers

- le nettoyage des étets et des instruments aussi fréquemment que
possible ou ators aprés chaque journée de travail.

-~ le bon état de santé et le port de blouse propre.



~ |'utilisation d'emballages propres de provenance slre et non des
feuillies de plantes ou des papiers ramassés par-ci, par-la (exemple : papier
Jjournal) et qui sont susceptibles de porter de nombreux germes scuvent pathcgenes
pour |'homme (par exemple les salmonelles) ou de contenir des produits toxiques
(te plomb de |'encre).

Dans un second temps, on peut encourager la vente de la viande a ta
qualité et a la pesée en apprenant aux bouchers les découpes de morceaux de viande.
Ce qui leur permettra de tirer davantage prefit de leur commerce. Mais ia tentative
brutale de supprimer la vente au tas risque d'échouer car celle-ci intéresse une
couche importante de la population. || faut plutdt améliorer le niveau de vie des
Camerounalis qui, avec des revenus assez élevés, pourront d'eux-mémes chercher a
obtenir la viande de bonne qualité et non les bas morceaux sans valeur alimentaire
qui teur sont vendus par tas. Dans la vente & l|a pesée, un contrdle sévére est
nécessaire, pour lutter contre le trucage des balances par les bouchers et pour
leur faire respecter la composition de .25 % dfos et 75 % de viande du kilogramme
de viande avec os, fixée officiellement.

En vue toujours de protéger et de satisfaire les consommateurs, il est

souhaitable d'améliorer la distribution de la viande et des abats.

2-2-3- Améiioration de la distribution de viande et abats

- - = P A T T T G o o " W T - = —

Elle doit étre envisagée tant sur le plan intéricur qu'extérieur.

a) Dans le circuit intérieur

- . — S —— - ——— e o o o T —

Les problémes qui se posent & ce niveau sont
- |'approvisionnement Irrégulier et lent des grands centres de consom-
mation et,

- la réglementation des prix de détail de viande.

I'l se fait actuellement en grande partie par les animaux sur pied. Clest
une modal ité qui s'est révélée lente et irréguliére, conduisant ainsi & des

pénuries de viande souvent constatées sur les marchés en aval.
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Pour pallier cette situation, certains moyens de transport : train et
avion peuvent étre dotés d'équipement frigorifique pour permettre |'importation
de la viande des zones de production vers les zones de consommation. Au niveau
de ces derniéres, Il faudra alors installer des chambres froides pour le stockage
des viandes importées. De cette fagon, on pourrait y avoir en permanence de |a

viande dans les grandes métropoles du pays.

La réglementation en vigueur au CAMEROUN blogque le prix de d&tail comme
nous |'avons montré dans la deuxiéme partie do notre étude. Elle risque d'étre
néfaste dans une conjoncture ol les prix du bétail ont considérablement augmenté.
En effet, ces tarifs ne tiennent pratiquement compte, ni de la qualité de la viande
ni des prix de gros ni des prix du bétail.

Le blocage des prix, observé dans certaines localités, contribue &
aggraver la crisc de paiement sur les marchés de consommation (car le bouchzor
tourne toujours & perte), ralentissant ainsi les circuits commerciaux et empéchant
le mode de production intensive. En effet, le boucher pour jolndre les deux bouts,
a tendance a abattre des animaux de qualité inférieure qul lul reviennent moins
cher.

Pour mettre fin au déséquilibre actuel, une réforme des méthodes et des
modalités de fixation des prix est souhaitable. Celle-cl peut s'inspirer des
solutions retenues dans certains pays comme¢ le TOGO (3) et qui préconisent
I'enregistrement des prix de gros, distinguant plusleurs qualités de carcasse &
la cheville. En fonction de ces prix de gros, il est possible de fixer le prix

de fa vlande avec cs sur les marchés traditionnels de détail.

b) Dans le circuit extérieur

Actuel lement, les exportatiens de viande du CAMEROUN sont essentiellement
dirigées vers les pays voisins, membres de |TUDEAC en particulier. Avec sa politi-
que d'intensificatlon de la production de viande bovine, 1! pourra étendre son
marché en AFRIQUE et méme hors du continent. Pour y parvenir, des efforts importants
doivent &tre faits surtout dans le domaine de la lutte contre les épizooties

et la création des usines de transformation qui répondent aux normes des pays



importateurs.

Le commerce entre pays développés et pays en développement est complexe
et constitue un cercle viclieux pour les derniers. En effet, pour exporter, ils
doivent réussir |'éradication des épizooties qui sévissent chez eux. Or, pour
pouvolr trouver les fonds nécessaires & cette action, ils ont besoin de recettes
que leur procurent leurs exportations et pour amener leurs éleveurs & sortir du
cadre de: l'économie traditionnelle, ils doivent trouver des débouchés extérieurs.
Avec une politique économique rationnelie, consistant & utiliser les revenus tirés

des autres secteurs, on peut espérer surmonter cette difflculté., Notre devoir &

nous technlciens, est de chercher des solutions et de faire des recommandations.,

e o o ——— —

Pour résoudre les problémes sanitaires que posent |'exportation de viande
vers les pays développés, nos Etats peuvent

- Exporter la viande sous forme de conserves

C'est une sdlution courante mais n'est pas la meilleure car

. elle nécessite |'importation du matérie! nécessaire aux conserveries,
ce qul réduit le profit net.

. le produit obtenu se vend & bas prix car il présente souvent des
défauts de fabrication.

. les colits de production sont élevés parce qu'un approvisionnement
irrégulier en viande conduit & une sous~-utilisation de la capacité
de production.

De plus dans de nombreux pays européens, les taux élevés des droits de

douane frappant la viande bovine en conscrve importée, ont pour effet de restrein-

dre les importations.

- Se spécialiscr dans ['exportation de la viande de transfommation

Au cours de ces derniéres années, deux marchés de la viande se sont
formés dans la plupart des grands peays consommateurs (6) : l'un pour la viande

fralche destinée & la consommation directe, |%autre pour }a viande de transforma-

tion.
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Le boeuf de transformation " est consfdéré comme de la viande devant
subir un traltement technologique complémentalre avant d'étre livrée a la consom-
mation. La quallté de ia vlande utilisée dans ce cas,est par conséquent diffé-
rente de celle qul est consommée frafche. C'est une viande maigre, tendineuse qui
peut &tre peu savoureuse. Ce sont |3 des cerectédres qu'on rencontre trés souvent
sur les carcasses de nos bovins exploités dans un type d'élevage extensif. Ainsl
donc, nos pays peuvent bien répondre aux besolns du second marché.

Puisque cette viande sera transformée en un prodult stérilisé par la
culsson, le risque d'épizooties est amoindri. D'ailleurs une enquéte menée au
Royaume-Unl en 1968 (6) sur |'épidémle de la flévre aphteuse qui s'était déctarée
dans ce pays, a montré que |'Importation de viande bovine désossée réduit le
danger des épldémles de ce genre. En effet les voies par lesquelles le virus se

répand sont le plus souvent la moelle, les abats et les ganglions lymphatiques.

- Exporter de la viande désossée cuite et congelée

pour les conserveries produisant des potages et des denrées al imentaires
surgelées.

Une bonne réglementation sanitalire et véTérinairePdes moyens matériels
et de gestion,constituent les condltions préalables & |'exportation de viande vers
les pays développés. Pour satisfaire ces conditions, le CAMEROUN ainsi que les

autres pays africains 3 vocation pastorale, doivent suivre les recommandations

cl~aprés .

- —— o —

- S1 les pays africains en développement veulent & long terme parvenir
d étendre leur marché de viande vers les grands pays consommateurs et partant,
rentablliser au maximum leur ccmmerce de viande, ils devront faire un effort pour
établir, dans le cadre des organisations sous-régionales, des zones Indemnes c'est-
d~dire des zones exemptes de maladies. Celles-cl pourront promouvair le commerce
intérieur du bétail de quallté et faciliter les échanges d'animaux et prodults
d'origine animale entre pays africains et avec des pays non africains en assurant

les garanties sanitaires valables.
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Ces zones indemnes devront falre |'objet d'une surveillance vétérinalre

permanente effectuée par un personnel suffisant et compétent.

- Les pays africains devront de méme :

. Gagner la conflance des autorités sanitaires des pays importateurs et obtenir
airsi plus facilement {'homologation des normes sanltalres et des méthodes
d'Inspection adoptées.

. Axer leur comportement sur la satisfaction du consommateur en se famillarlsant
avec les conditions du marché considéré. En d'autres termes, 11 faut asseoir unc
bonne organisation commerciale.

. Mettre sérieusement & |'étude le type d'équipement de transformation et de
conditionnement & Installer sur les consells de certalns des principaux pays
Importateurs.

. Maintenir un niveau élevé de controle de quallté et en outre adopter une
classlfication normallsée de la viande. Cette disposition permettra aux Impor—
tateurs, d'obtenir la quallté de viande qu'ils déslirent notamment la vlande de
transformation.

. Envisager |'expédition par containers, ce qui réduirait les colts et assurerait
une bonne réception de la marchandlse.

. Enfin définir une politique du produit et une politique de commerciatisation
concernant par exemple la forme sous laquelie exporter la viande vers quels

marchés et & quelle époque.

2-2-4- Nécessité de création d'une industrie de la viande

e - e S " o T T — — T T L " - . — T U o -

La transformation de la viande apparaft comme |‘une des solutions
pouvant contribuer & ['assalnissement des viandes que nous produlisons.

Par :ailleurs, dans le cadre du plan d'intensification de la production
de véande lancé par le CAMEROUN, la création des conserverles est une nécessité.
Car ces dernliéres pourront absorber tes animaux de mauvaise qualité :alors qua - -
‘la viande dag.bonne qualité sera destinée & la boucherie.

Cependant 1| ne suffit pas de créer une industrie, il faut qu'4lle

fonctionne correctement pour constituer une source Importante de revenus.
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Pour éviter la facheuse expéricnce de la conserverie de Maroua-Salak, il importe :

- De mettre sur pied une bonne politique commerciale qul conslstera
a adapter la production aux conditions du marché, |'objectif étant dfécouler

facilement les prodults.

- D'assurer un contrdle rigoureux de gestion car la mauvaise gesticon
est la cause principale des falllites observées dans la plupart des entreprises

au CAMEROUN.

- De développer la publicité pour lancer les produits fabriqués qui sont

A

souvent peu connus & |'intérieur méme du pays & plus forfe raison a !'extérieur.

- D'assurer |'entretien et le contrdle technique des équipements pcur

une explolitation durable et rentable de ces usines de transformation de viande.



CONCLUSIONS GENERALES

Le CAMEROUN de part sa position géographique favorable (& cheval entre
la zone sahelienne et la zone équatoriale), présente d'énormes potential ités
pastorales et agricoles. Mais les nombreuses st Importantes productions agricoles
et leurs dérivés disponiblies et utilisables dens |'abimentation du-bétall, ne sont

que lpeugexploités en ralson du systéme traditionnel d'élevage.

A cect viennermt  se greffer les difflcultés de la commercialisation qul se
traduisent par une inorganisation caractérisée du clrcuit "vif" et par un manque

au niveau du circuit "mort", d'infrastructures nécessaires & une préparation

hygiénique et une mellleure distribution de |a viande.

Pour tirer davantage profit de |'élevage bovin, le CAMEROUN doit
entreprendre ou poursuivre les actions tendant & |'amélioration de la production

et de la commercialisation de la viande.

1°) Au niveau de la production

Par ordre de priorité, I'action doit porter sur :
- la reconversion des éleveurs traditionnels par un encadrement technique et
financier soutenu, alns! que une scolarisation poussée dans le milleu éleveur.

- |'amélioration de 1'alimentation du bétall.



- |'amélioration génétique des races locales de préférence par la
sélection,

- la protection sanitalre soutenue.

2°) Au niveau de la commercialisation

- Le circult "wif" réclame une réorganisation qui consistera en
. la réduction du nombre considérable de marchés. Ce qui permettra
de les aménager et de les contrdler facllement.
. L'allégement du clrcuit par ta diminution du nombre d'intermédiaires

ou par leur suppression en créant des coopératives de commerciallsation.

- Le circuit "mort", pour répondre aux exigencessdes consommateurs;
doit étre doté d'abattoirs modernes respectant les normes hygiéniques de prépara-
tion de viande. Cette action sera complétée par la réorganisation du service
d'inspection de salubrité et par la formation des bouchers qui sera axée sur
| Yhygiéne.

Au niveau de la distribution de la viande et abats, la mise en circula-
tion des wagons et cargots spéciaux pour le transport de viande, pourra aider
a résoudre le probléme d'approvislionnement irrégulier des grands centres de
consommation. Quant au prix de la viande, il devra &tre défini sur des bases
plus justes pour donner satisfaction aussi bien aux consommateurs qu'aux bouchers.
Mais nous pensons que la vraie sclution de la hausse de prix de viande, réside

dans |'accroissement de toutes les productions animales y compris la péche.

Ces amél lorations que nous préconisons, nécesslitent des investissements
considérables. Mais c'est & ce prix et & ce prix seulement que le CAMEROUN puurra
parvenir & couvrir les besoins en protéines animales de ses populations et
prétendre aux exportations de viande vers certalns pays développés, pour accrofitre

les revenus de |‘'élevage.
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