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eees Et 81 1'i{d€e n'est pas toujours neuve...

Je me consolerai 2 la pensée que le plus gros
de notre savoir est fait du savoir des autres,
d'assimilation ou de reminescence, et qu'il
n'est pas advenu 2 beaucoup d'avoir &crit,
durant une longue vie, sculement dix pages de

choses vraiment nouvelles...".

J. VISEUR

(Histoire du cheval boulonnais; Préface).



TNTROEDUCTION

L'élevage au Cameroun est un secteur de production qui a
connu une dynsmique particuliére avec 1l'évolution &conomique et les
conjoncturee naturelles qui se sont succédées.,, Cette dynamique
a créé un spectre de systémes de production en fonction des &co=-

systémes mais augsi des filiéres de cormercialisation.

Avec le renforcement de 1l'€conomie de marché dans les
systémes pastoraux, les petits ruminants plus résistants aux modi-
fications des milieux €colopiaques sont devenus une source premiére
de numéraire, Mais‘leur €levage connait cependant quelques problée-
mes liés aux difficultés pathologiocues rencontrées, aux systémes
d'@levage encore dominés par des pratiques mal organisées. Halse:
ces problémes, 1la production des petits ruminants n'est pas négli-
geable au Cameroun. DEéj& en 1%84, le cheptel &tait estim@ 3 quatre
millions de t@tes, Malheureusement cette production est inégalement
répartie dans les régions et 1'scheminement des animaux vers les
régions déficitaires par le biais des transactions commerciales

pose encore d'énormes problémes,

Ainsi donc, dans cette contrijbution, nous allons tenter de
préciser 1la place qu'occupent les principales contraintes de la
canmercislisation., Aussi, nous parait-il indispensable de faire une

€tude analytjocue des circuits commerciaux des petits ruminants.

Notre travail est constitué de trois parties @

- 1a premiére partie est consacrée & 1'&tude de 1'élevage des

petits rum inants au Cameroun

- 1a deuxiéme partie traite de la commercialisation des petits ru-

minants.

- Dang la troisidme partie, nous essayerons de faire une &valuation
des facteurs influangant la commercialisation afin de faire des

recommandations.
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CHAP T TRE 13 APERCU GENERAL SUR LE CAMERCUN ET SON
ELEVAGE

L'€élevage des petits ruminants est sous 1'influence de
facteurs physico-climatiaues, sociologiques et pathologiques, qu'il
convient de mettre en place pour mieux appréhender ses caractdris-

tigues.

I, Le Milieu Physique

Le Cameroun est situé entre le 2e et le 13e degré de la-
titude Nord et entre le % et le l16e desré de longitude Est. De
forme triangulaire, il couvre une superficie de 475 000 km2, Les
pPays voisins du Cameroun sont : Le Nigéria & 1'Ouest et au Nord,
le Tchad 44 Nord, la République Centrafricaine & 1'Est, le Gabon,
le Congo et la Guinée Fquatoriale au fud, Le Cameroun pré€sgente une

- diversité du point de vue relief, climat et végétartion (carte 1),

Il Le Relief

Le relief Camerounais est assez bétéroréne avec une pré-
dominance desplateauxqui occupent les deux tiers du territoire
LOUNE (23) (carte 2),

Ce relief comprend :

-~ la cuvette du Tchad 3 1'Extr2me-Nord

-~ la plaine de la Bénoué au Nord

-~ la dorsale de 1'Adamaoua qui s'étend sur
presque toute la longueur du pays

- le plateau central au Sud et au Centre

~ 1la plaine c%ti€re au Sud-Quest,

IZ Les climats et 1la végétation

La prescque totalité des climats intertropicaux se ren-

contre au Cameroun, La vé&étation, quant 3 elle, se superpose
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aux zones climatiques. Le Cameroun peut 2tre pour l'esgentiel divi-
sé& en trois zones climatiques : la zone Soudano-Guin&enne, la zone

Soudano-~Sahélienne et la zone Equatoriale,

T . 2
‘ 2,1 1la zone Soudano-Guinéenne

La zone Soudano-Cuinéenne correspond aux plateaux de 1'ada-

maoua et aux plateaux de 1'Ouest.

Les plateaux de 1'Adamaoua ont une température moyenne
modérée de 22°% et une pluviométrie moyenne de 1. 500 mm/an (CRTAUD,
1),
La végétation de cette zone est une savane arborée, avec
une strate herbacée dominée par des graminées telles que,

Hypanrrhenia, Brachanria, Andnopogon.

Ces plateaux constituent une zone par excellence pour
l1'élevage des petits ruminants en ce qui concerne les pAturages et
1'abreuvement, Mais les pathologies respiratoires et les contrain=-

tes socio~culturelles demeurent des problémes majeurs,

DPans les régions de 1'Ouest du Cameroun, il régne une tem-
pérature moyenne de 20° et une pluviométrie de 2 500 mm/an.
Cette zone est recouverte par une savane arbustive d'alti-

tude. La strate herbacée reste dominée par les graminées.

les petits ruminants sont &€levés en grand nombre dans cet-
te zone, mais 1'absence des paturages pose probléme car l'agricul-

ture y est trés d€&veloppée et occupe de grandes superficies.

I2.2 La zone Soudano-Sahélienne,

Cette zone englobe le bassin de la Bénoué et la cuvette

du lac Tchad. Ls température moyenne annuelle s'éléve & 40°c, avec



une pluviométrie qui tourne autour de 400 mm,.

Les types de vég€tation rencontrés sont : une savane
Soudanienne arborée dans le bassin de la Bénoué et une steppe

sah&lienne & &pineux dans la cuvette du Tchad.

Malgré les rigueurs climatiques de cette zone, l'&levage
desg petits ruminants s'y développe mieux que partout ailleurs au

Cameroun,

I2.3 La %20N€ Equatoriale

La Zone Equatoriale couvrye le plateau central, avec de for-
tes précipitations allant jusqu'd 5 €00 mm/an et une température
moyenne annuelle de 18° (CRTAUD, 11).

Cette zone représente le domaine de la for2t denge et

humide,

L'€levage des petits ruminants s'y développe progressive-

ment, mais 1'actjvité principale de la population est l'agriculture,

Ainsi du fait de ses reliefs et gses climats, le Cameroun

est parcouru par de nombreux cours d'eau,

I3 L'hydrographie

Le Cameroun est parcouru par des cours d'eau rassemblés

en quatre bassins dont les principaux fleuves sont :

- la Kadei et 1a Shanga constituant le bassin du Congo

- la Sanaga et le Wouri qui déterminent le bassin Atlan-
tique

- la Bénoué qui détermine celui du Niger

- le Logone pour le bassin du Lac Tchad,

Le bassin Atlantique et le bassin du Niger sont les deux

qui jouent un rdle important dane le transport fluvial.
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L'organisation de la population dans ces milieux naturels
se matérialise par des infrastructures variées. Certaines de ces

infrastructures sont utiles pour 1'élevage.

IT, Les Infrastructures

Le territoire Camerounais est subdivisé en dix provinces
qui sont : 1'Extr2me-Nord, le Nord, 1'Adamaoua, le Centre, le Sud,
le Nord-Ouest, 1'Ouest, le littoral, 1'Est et le Sud-Ouest. Dans
chacune de ces provinces existent des infrastructures vétérinaires

et des infrastructures de transport,

I . PP .
1 Les infrastructures vétérinaires

Le Ministére de 1'Elevage, des P8ches et des Industries
Animales (MINEPTIA) est le Ministére de tutelle des infrastructures
vétérinaires, Ce Ministére est constitué d'une Administration cen-

trale et des services extérieurs,

L'Adninistration centrale comprend plusieurs directions
parmi lesquelles on peut noter la Direction des Productions Anima-

les,

La Direction des Productions Animales est chargée entre
autre, du suivi des mouvements des animaux, de l'organisation et

du suivi des coopératives d'éleveurs.

Conformément au Décret n® 75/527 du 16 Juillet {(Cameroun,
6) 1'organisation du commerce du bé&tail est assurée par le MINEPIA

et le Ministére du Gommerce, et de 1'Industrie,

Les gservices extérieurs du MINEPIA gont assez nombreux,
mais seuls les centres zootechniques vétérinaires (C.Z.V)intervien-

nent au niveau du commerce du bétail, N
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les C.Z.V sont chargés d'organiser 1e€~harchés et d'appliquer les

recommandations faites par 1'Administration centrale.

En dehors des C(.Z.V, le Cameroun dispose d'un organisme
spécialisé : 1'0Office National de 1'Aviculture et du Petit Bétail
(ONDAPB), qui apporte un appui & l'organisation de la production
du petit b&tail,

T .
1 2 Les infrastructures de transport

Le Cameroun dispose de trois types de transport,
-~ les voies maritimes, avec deux ports (GAROUA, DOUALA)

- les voies aériennes, Le transport aérien est assuré par
deux a€roports internationaux (GAROUA, DOUALA) et de nombreux

aéroports nationaux,

- les voies terrestres avec deux composantes : les routes

et le chemin de fer.
Ces voies facilitent la circulation des bieng et des per~-
sonnes. Mais elles connaissent encore d'énormes problémes de prati-

cabilité, d'intensité variable d'une région & une autre.

La dynamique de 1l'organisation de ces différentes infras-

tructures est fonction de 1'importance de la population,

I1I. La population

La population Camerounaise estimée @ 11 millions d'habi~
tants en 1986 ; BANQUE MONDIALE (2) est composée de 200 ethnijes. Le
taux de croissance de la population relevé en 1986 &tait de 3,1

pour 100,

T, Répartition ethnique de la population

Les 200 ethnies sont regroupées en 6 grands ensembles :
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- les Bantous, les Pygmés et les Banto'ides au Sud

- les Soudanais, les Sémites et les Hamites au Nord.

Tous les groupes ethniques font de l'&levage, mais 1'éle-
vage des petits ruminants est pratiqué surtout par les Soudanais
i 1'Fxtr®me-Nord et les Bantoides a 1'Ouest et au Nord-Ouest.

Plus de 1la moiti€ de la population Camerounaise viten milieu
rural, soit 64 pour 10C de la population nationale (Cameroun8).

Leurs principales activités sont 1l'agriculture et 1l'élevage.
P 8 ag

En 1985 le secteur agricole représentait 21 pour 100 du P.IL.B

avee 8 pour 100 pour 1'élevage.

111, L'agriculture

L'agriculture Camerounaise est 3 94 pour 100 traditionnelle.
Malgré cet aspect, elle fournit aujourdhui 785 milliards de F CFA.
MINEPIA (26) 3 1'&conomie Camerounaise, Elle connait un développe-~

ment plus poussé que 1'élevage.

I113 l'élevggg

Au Cameroun beaucoup d'espéces animales sont &levées : les
esp€ces les plus importantes sont : les bovins, les caprins, les

ovins, les porcing et les volailles,

III3.1 L'élevasg des bovins

Les bovins sont surtout €levés dans la province de 1'Adamaoua

qui renferme 36,5 pour 100 du cheptel Camerounais (tableau 1)

Le cheptel bovin constitue une valeur certaine sur le plan
macro-économique . En 1987 cette valeur équivalait & 78 pour 100
de la valeur monétaire estimative du cheptel Camerounais qui etait
de 425 milliards de ¥ CFA, Ce cheptel produisait une quantitée de

viande €quivalant. 3 62 pour 100 de.la production nationale estimée
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Tableau 1 : Estimation des populations animales 1986 - 87
' (ncmbre de tétes)

PROVINCES BOVINS OVINS CAPRINS PORCINS - VOLAILLES,
Nombre % | Nombre % Nombre % Nombre A % Nombre %
Extréme Nord 1 006 200 23 1 119 500 38,41 1 251 400 42,9 35 000 44 1 333 000 (9,5
Nord 651 200 |15 243 100 8,4 255 900 | 8,8 18 000 2,2 534 000 [3.8
Adamaoua 1 587 500 |36,4f 139 000 4 8 84 900 | 2,9 2 000 0,2 I 1ou 0oC 1,4
Est 276 500 6,4 224 200 7,7 116 200 4,1 60 000 7,5 478 000 13,5
Nord-Quest 567 900 13 250 200 8,6 267 200 8,1{ 190 000 23,81 2,142 000 5
Quest 209 400 4,8 181 800 | 6,2 578 800 |20 210 000 26,3 812 0400 6,6
Sud-Quest 11 600 0,27 30 000 1,1 53 200 1,8 S0 000 11,3 275 000 2
Sud 600 0,044 102 o000 ..} 3,5 171 300 5,8 25 000 3 2639 000 2
Littoral 4 306 0,11 4 2001 e,1 2 800 0,11 100 CGO 12,5} 2 118 COO 15,2
Centre 45 700 1 64 300 2,2 135 80¢C 4,6 70 CCO '- 8,81 5 745 GCO 41
. gﬁ_ .
TOTAL... 4,361 500 100 2,358 1C8 1 0C 2.917 5G0 : BGC GoO 10G {14 000 0GO 100

‘Sources : MINEPIA (26)



8 105 milles tonnes (MINEPTA 426) ,

TIIB.2 L'élevagpe deg Porcins

L'élevage des porcins est rencontré sur tout le territoi-
re Cameroungis, Son développement est cependant limité par des
contraintes socio-culturelles dans certaines provinces comme 1'Ada-
maoua et le Nord qui renferment respectivement 0,20 pour 10C et
2,2 pour 100 du cheptel National (tableau 1),

L'apport de cet Elevage dans 1'économie Camerounaise a &té
estimé & 24 millions de ¥ CFA en 1986 avec une production de viande

€quivalant 3@ 10,6 pour 100 de 1la production nationale.

EII3.3 L'élevage des volailles

L'élevage des volailles est aujourd'hui en plein essor. Il
bénéficie de l'appui de 1'0 N D A P D, Mais dans le milieu tradi-
tionnel, cet &levage est une activité secondaire confiée aux femmes
et joue un rdle surtout social (sacrifice, accueil des @trangers...)

(DUAULT, 15),

La valeur inventaire de ces volailles &était estimée & 8,4

milliards de F CFA en 1987,

En plusg des egpéces déja €tudi€es, et en tenant compte de
la place qu'occupent les petits ruminants dans notre &tude, le deuxié-
me chapitre de cette premiére partie est consacrée 3 1l'&tude de

leur élevage.
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CHAPITRE 2 L'ELEVAGE DES PETITS RUMINANTS AU CAMEROUN

-

Le cheptel petit-ruminant a €té estimé en 1986 &
5 275 600 t&tes avec 2 917 50C t2tes pour les caprins et 2 358 100
tetes pour les ovins, représentant respectivement 56 pour 100 et

44 pour 100 du cheptel petit-ruminant,

Pour une meilleure connaissance de ces caprins et ovins

l1'étude ethnologique de ces espéces est indispensable,

I. Les Races des petits ruminants au Cameroun

Les races des petits ruminantg se distinguent les uneg des
autres par leur morphologie, leurs aptitudes et leurs zones de ré=-

partition ou aires géographiques,

Au Cameroun, il existe des races importées et des races

locales,

1 Les races ovines

1.1 Les races importées

Les races ovines importées au Cameroun sont rencontrées
dang la station de recherche de Mankon au Nord-Ouest TOBIT ( 35).
Les races qui ont &té importées par 1'Etat vers les années 1580
sont : le Sulfolk,le Dorset, le Katahdin, Cette importation avait
pour but d'améliorer la production de viande des races locales par

le biais des croisements (NDAMUKQNG, 29),

I1.2 Les races locales,

Les races locales sont rencontrées dans toutes les provinces,
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1.2.1 Le mouton Peulh

Le mouteon peulb est un animal de grande taille variant
entre 75 cm et 95 cm pour un poids de 65 kg, fa robe est blanche

et noire ou brune, Son rendement carcasse est de 48 & 50 pour 100,

fon aire de répartition correspond aux provinces de
1'Extr®me-Nord et du Nord au Cameroun DUWAS (16), (I, E.M,V,T, 21),.

T1.2.2 Le mouton Djallonké

Le mouton DPjallonké a une taille qui varie entre 40 cm
et 60 cm pour un poids de 30 ke . Sa robte est blanche avec des
tackes noires plus ou moins €tendues sur la t2te et l'encolure. Le
rendement en viande est de 46 & 48 pour 1 GO (BRANKAERT, 5)
(PAGOT, 31).

£¢ mouton est rencontré dans 1'Adamacua, 1'Est, au Cen-
tre et & 1'Ouest (BPANKAERT, 5),

tI.2.3 Le mouton nain des montagnes

Le mouton nain des montagnes est un aninagl peu charpenté,

La robe varie de pie noire & pie brun,

Son aire de répartition correspond & 1'Extr2me~Nord et au

Nord Cameroun(DINEU®R et al 12).

Il.2.4 I.e mouton Massa

Le mouton Massaest rencontré dans le département du Mayo-

Danai (Extr2me=-Nord) et est €levé par leg ¥agea et les



Tcupouri ( Dineur et al  12),

ses caractéristiques mé€triques sont semblables a4 celles du mouton

Peulh, mais sa robe varie de pie noire & pie brun,

I1.2,5 Le mouton de 1'OQuest du Mayo Kéhi,

Animal de petite taille variant entre 60 & 65 cm. Ce mou-
ton posséde une robe blanche ou blanc dominant avec tache a en

tete. Son rendement carcasse est d'environ 47 & 49 pour 1006,

T1 vit le long de la frontiére Tchado-Cdmerounaise
DINEUR et al (12) (MADJET ABDEL, 25).

Aux races ovines s'ajoutent les races caprines.

2 Les races caprines

IZ,I Les races importées,

Depuis 1976, des races exotiques ont été importées par
1'Etat, Ces races sont rencontrées dans la station de Recherches Zoo-
techniques de Mankon et elles sont représentées par la TOBGENEURG,
la Saanene, et la Nubijane (TOBIT, 3%5),

I2;2 '‘Legs races locales

Les races caprines locales sont aussi nombreuses comme les

races ovines locales,

I2.2.l La chévre du Sahel,

La chévre du Sahbel a une taille qui varie entre 50 et 90 cm.
Sa robe présente,dédx &8 trois couleurs, noir, blanc et rouge
(PAOT, 31).

Son rendement carcasse est de 44 & 47 pour: 100,

Son aire géographiaque correspond aux zones sahéliennes et



sahérienneg DOUTRESSOULLE (1 4) MADJET ABDEL,(25). Au Cameroun

elle est rencontrée dans la province de 1'Extr@me-Nord,

I < .
2.2,2 La chévre naine deg montagnes

La chévre naine des montagnes est un animal gui g une taille
de 45 @ 50 cm pour un poids moyen de 28 kg. Sa robe est pie-noire,
brune ou noire, Son rendement carcasse est d'environ 52 pour 100

DIMAS (16). Son aire de répartition est identique 3 celui du mou-

ton nain des mantagnes.

I2.2.3 La chévre Djallonké

La taille de la chévre Djallonké est d'environ 35 a 50 em
pour un poids de 35 kg . fon rendement carcamse atteint 55 woire,
60 pour 100 (PAGOT, 31),

La zone de répartition est la m®me que celle du mouton
Djallonké, Les diverses races ovines et caprines rencontrées au

Cameroun sont exploitées suivenmt plusieurs modes d'&levage.

I1. Les modes d'élévage

L'élevage des petits ruminants au Cameroun est essentiel-
lement sous la conduite d'un secteur traditionnel, Le secteur mo-
derne 3 proprement parler est presque inexistant & l'exception de
1'élevage fait dans les centres de recherches zootechniques. Dans

le secteur traditionnel deux modes d'élevage peuvent 2tre décrits.

i, L'&levage sédentaire

L'é@levage sédentaire se caractérise par la fixation du
cheptel durant toute 1'année sur une place restreinte, Cependant
des mouvements journaliers d'une certaine amplitude peuvent 2tre
faits. Ces mouvements peuvent se faire sous la conduite d'un gar~
dien, il s'agira dans ce cas d'un élevage sédentaire avec gardien-
nage., Les animaux peuvent parfois se déplacer seuls, ces mouvements

caractérisent 1'élevage sé@dentaire divagant,
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I, L'élevage transhumant

L'élevage transhumant est caractérisé par des déplacements

saigsonniers dont les périodes varient en fonction des buts visés

(PAGOT, 31).

Les animaux partent en transhumance et ne reviennent qu'a
la fin de la saison séche pour la transhumance de saison séche ou
8 la fin de la saison des pluies pour la transhumance de saison des

pluies. Ces mouvements caractérisent la grande transhumance,

DINEUR et al (12) définissent une autre forme de transhu-
mance, dite petite transhumance,., Les petits ruminants guidés par
un berger vont au paAturage le matin loin des villages et revien-

nent le soir,
Le cheptel petit ruminant est géré suivant ces différents
modes d'élevage, mais ce cheptel présente une répartition dispro-

portionnée entre les régions du pays.

ITT. Répartition du cheptel petit-ruminant,

La répartition du cheptel est trés hétérogéne avec des
zones @ forte production comme la province de 1'Extr®me~Nord qui
renferme 45 pour 100 du cheptel et des zones a8 faible production
comme la province du littoral avec 0,1 pour 100 du cheptel (tableau
1). La répartition entre 1les espéces est aussi disproportionnée.
Dans 1'Adamaoua par exemple les 42 pour 100 du cheptel sont repré-
sentés par les caprins, alors qu'a 1'Quest, les caprins représen-

tent les 76 pour 100 du cheptel {r%7: ruminant de cette province,

La répartition du cheptel est liée au rdle que joue 1l'éleva-
ge dans la vie des populations concernées et aux facteurs clima-
tiques. Mais dans 1l'engsemble lesg petits ruminants offrent diver-

ses potentialités,



CHAPITPE 3 : L'EXPLOITATION BT LES POTENTIALITES

DES PETITS RUMINANTS

L'exploitation des petits ruminants permet la satisfaction
des besoins des familles. Ces besoins peuvent 2tre des cérémonies fa-
miliales ou des &changes divers.

II - - - [ -
1,1 .1 .c/Les produits dérivés des Petits Ruminants

Les productions de 1'élevage sont : le fumier, le lait,

les peaux et la viande,

1 Le fumier

Le fumier produit est utilisé sous plusieurs formes., DUAULT

(15) comme fertilisant,

~Les crotins déposés par les animaux dans les champs lors

de la recherche des sous=-produits agricoles.

-~ les matiéres fécales déposes duns un enclos et ramassage

de ce dépdt pour aller mettre dans les champs.

1 .
2 Le lait
Le lait des petits ruminants produit au Cameroun est entiée-
rement eu:nconsommé, La plus grande partie de ce lait revient aux
agneaux et aux cabris. Une infime partie est CchsommCe par lzs ea~
fants car sa consanmation est trés peu développée dans les habitu~

des alimentaires des populations Camerounaiset.

I3 Les peaux

La peau est considérée comme un sous-produit de 1'élevagec

dont la production dépend uniquement de 1la demande en viande, La
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production des peaux a été estimée en 1987 & 732 724 peaux (ovins
et caprins) MINEPTIA, 26), Ces peaux sont achetées par une société
de Tannerie, Cette gociété n'achéte cependant pas toutes les peaux,

car une partie est utiligée dans 1l'artisanat traditionnel,

IA La viande

En Afrique les petits ruminants sont presque exclusivement
€levés pour la production de viande CARLK et al (9), La produc-
tion de viande des petits ruminantsg en | 986 &tait de 1545 tonnes
soit 14,7 pour 100 de la producetion nationale de viande avec 528
tonnes (7,4 pour 100) pour les ovins et 1017 tonnes (7,3 pour 100)
pour les caprins, Ces animaux sans une amélioration quelconque four-
nigsent un rendement carcasse moyen de 45 pour 100 soit 12 kg de
viande pour un animal de 36 kg (poids vif moyen). Les multiples
productions des petits ruminants constituent des ressources poten-
tielles pour la population Camerounaise qui ne sont pas négligea-
bles.

TI, Les potentialités des petits ruminants.

Les potentialités des petits ruminants sont d'ordre zootech-

niques et €conomiques,

1T, Les potentialitésg zootechniques

Les petits ruminants sont les meilleurs utilisateurs des
paturapes médiocres et valorisent mieux que toute autre espéce les
fourrages grossiers, Ces animaux supportent les dures conditions
du milieu physique.,, Ce qui témoigne de leur grande adaptation et
de leur rusticité., En plus, ces animaux sont trés prolifiques et
ont un cycle de reproduction court. Les petits ruminants sont aussi

boms producteurs de fumier, de lait, de peaux et de la viande,

11, les potentialités é@conomiques

L'élevage des petits ruminants nécessite tré&s peu d'investis-
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sements, L'animal constitue une marchandise accessible a@ toutes les
bourses. Ces espéces sont facilement mobilisables par 1'€leveur au
moment de la vente, La valeur inventaire du cheptel petit ruminant
reprégentait en 1987 14 pour 100 de 1la valeur inventaire du cheptel

Camerounais qui s'élevait 3 425 milliards de ¥ CFA.

Walgré les multiples productions et les €normes potentia-
1ités, le taux d'exploitation des petits ruminants est resté sta-
tionnaire durant prés de deux décennies. Entre 1969 et 1986, le taux
d'exploitation a €té estimé& & 30 pour 10C (MINEPIA, 26).

Le Cameroun posséde d'énormes potentialités pour 1'élevage.
Diverses races ovines et caprines sont €levées dans les différentes
régiong écologiques du pays. Cependant les productions ne sont pas
les mémes dans toutes ces régions, La couverture des tesoins des po-
pulations des régions déficitaires fait appel 2 plusieurs moyens

pami lesquels la commercialisation.

La commercialisation permet de destocker le surplus des pe-
tits ruminants des zones excédentaires, pour combler le déficit cons-

taté dans certaines zones.

la deuxidme partie sera consacrée & la commercialisation et

a son r6le dans 1'élevage des petits ruminants.



DEUX.TEME PARTIE

/A COMMERCIALISATION DES PETITS RUMINANTS
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CHAPITFRE 1 : FROBLEMATIOUE DE LA COMMERCIALISATICON

L'intengif ication des productions animales est considérée
au Cameroun comme une option essentielle pour le développement de
1'élevage., Les efforts ont donc toujours é€té concentrés sur les
activités de production. En effet, cette option découle de l'appro-
che "productiviste"” qui a longtemps dominé 1'@laboration des politi-
ques d'élevage. Dans l'élevage des petits ruminants, la création des
Instituts de Pecherche “ootechnique (TRZ) et 1'0 N D AP B en est

une illusgtration,

Sfe faisant, la commercialisation a toujours €té prise comme
une contrainte passive qui devrait s'ajuster avec les impératifs de
1'intensgification de la production. Mais force est de reconnaitre
aujourd'hui que 1la commercialisation et ses problémes méritent une
approche toute particuligre HOLZMAN et al (20) afin de lever ces

contraintes pour un mejilleur développement de 1'élevage au Cameroun,

I. Le rdle de la commercialisation

Le terme de commercialisation désigne 1'engemble desg acti-
vités que comportent les mouvements des marchandises et des services
de la production jusqu'ad la consommation’ DOUTOWM (13), Ainsi la

commercialieation joue d'importants rdles.

La commercialisation génére des revenus monétaires pour

le producteur et pour 1l'€conomie nationale.

La commercialisation permet &galement de comprendre les éta-
pes que franchit un produit entre le producteur et le consommateur
(ABBQIT, 1),

Enfin la fonction de cemmercialisation est un processus fon-
damental ou un service nécessaire pour donner & un produit l'utili-
té que le consommateur dé&sire. Les fonctions de commercialisation
sont généralement subdivisées en fonctions physiques, facilitantes

et d'échanges NDIONE (30). La matrice des fonctions et des
. “‘/



participants (tableau 2) montre le rdle joué par des participants tels
que les €leveurs oui assurent la production, les commergants qui assu-
rent le stockage et les bouchers qui assurent la transformation du

produit considéré,

L'étude de la commercialisation d'un produit ne peut donec
?2tre faite uniquement en terme d'"achat-vente", Cette &tude doit 2tre
faite 3 travers toute une filiére, La présente €tude se rapporte &

la filiére petits ruminants,

Concernant les études de filiére, plusieurs approches ont

été suivies.

II. Les approches dans 1'&tude de filiére,

La notion d'étude de fili&re n'est pas nouvelle dang le sec-
teur apro~alimentaire. Elle connait une triple ascendance LAURET

- C
(22) se présentant comme suit :

L'ascendance classique gui considére 1'é&tude d'une filiére

comme 1l'analyse de la valeur éconemique d'un produit d'amont en aval.

- L'ascendance marxiste ocui donne par contre une place primor-

diale & la circulation du produit.

- L'ascendance systémique qui cuant & elle considére 1'étude
de filiére comme 1'&tude d'un systéme ; c'est-3-dire d'un ensgemble
d'éléments en inter-action et hiérarchisés,

Les deux premijdres approches présentent respectivement 1'in-

= 3

tér8t d'expliquer les flux monétaires 1ié€s 3 la vente du produit et

de repérer les canaux de distribution oti circule le produit, Mais leur
grande simplicité cache des relations trés importantes. Par exemple,
chaque circuit débute en amont par un "producteur”", Or au Cameroun,
les éleveurs produisant spécialement des petits ruminants sont peu
nombreux et 1'élevage des petits ruminants est une activité secondaire
par rapport 3 1'élevage des bovins. Placer 3@ la base des circuits un

"produc teur" indifférencié serait créer une fiction dangereuse pour
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Tableau 2 : Matrice des fecnctions et des participants
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Source : Adapté de NDIONE (30)
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l'analyse SOUFFLET (34). L'ascendance systémique apparait donc
comme une solution pour &éviter ce danger. Ce n'est que par elle, que
nous pouvons comprendre la complémentarité entre les différents &lé&-
ments de la filiére et les intéractions entre les systémes de produc-

tion,

La démarche suivie consiste en un découpage de 1l'ensemble
regroupant toug les agents ayant un rapport avec le produit considéré.
L'étude 3 mener est aingi donc basée sur les activités des produc-
teurs, des transformateurs, des distributeurs et des consommateurs

de petits ruminants,
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CHAPITRE 2 : METHODOLOGIE DE LA RECHERCHE

L'étude a &té menée grédce a4 une enquéte de type rétrospectif
ayant comme instruments de base des guides d'entretien et des ques-
tionnaires. Avant l'application de cette enqu@te le travail a consis=-
té d'abord & choisir les sites de recherche, et les types de person-

nes 3 enquéter,

I Les sites de Recherche

Les zones choisies pour 1'étude sont prises parmi les zomnes
de production et les zones de consommation des petits ruminants, Le
choix des sites de recherche a permis de déterminer deux axes d'é&tu-

de (carte 3) qui sont:

- L'axe, Extr@me-Nord a4 littoral ; et

-~ L'axe, Nord-~Ouest -3 littoral,

L'Extr2me-Nord et le Nord-Quest sont les zones cde production,
Les productions de ces provinces &taient egtimées en 1987 & 2 369 400
tétes pour 1 'Extr@me-Nord soit 45 pour 100 du cheptel et & 517 400
tetes soit 10 pour 100 pour le Nord-Ouest,
Les deux axes choisis passent par la province du Nord et de 1 'Uuest
qui sont aussi de grandes zones de production., En définitive, les
sites choisis couvrent 12 presque totalité des grandes zones produc-

trices de petits ruminants,

Le littoral, représenté& par la ville de Douala constitue
la zone de consommation, Douala est une ville portuaire d'ol son
importance dans le commerce en général au Cameroun. Sa population,
estimée en 1987 3 plus d'un million d'habitants consomme une quanti=-
té de viande équivalant a 26 000 tonnes par an (Cameroun, 8), Dans
les sites de recherche, une analyse des infrastructures présentes
et des institutions a &€té aunenée pour bien circonscrire le contexte

de la commercialisation des petits ruminants dans les axes choisis,

II. Les infrastructures.

Les infrastructures sont représentées par les marchés

et les abattoirs.
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II] Ler marchéae

Le marché correspond en théorie €conomiocue & une confrontation
de 1'offre et de 13 demande SOUFFLET (34), Mais l'enqu®te a eu lieu
sur les marché&s concrets : c'est-Z-dire des places publiques desti-
nées # la vente des animaux et ofi la rencontre entre les agents €co-
nomiques de 1a filjére petits ruminante peut 2tre journaliére ou heb-
domadaire, Ces marchés constituent les bases de la filiére bétail,.

Les marchés peuvent 2tre djfférencifs en marchégs de collecte et en mar:
chég de redistritution (schéma 1). les marchée de collecte sont ren=-
contrég dans les zones de production., C'est dans ces marchés que débu-
tent les opérations commerciales entre les divers agents €conomigues,
Les marchés de redistribution peuvent se rencontrer dans les villes

considérées comme Zone intemédiaire, et & la fin de la filiére,

IIZ Les abtattoirs

-

Les abattoirs utilisés dans cette é@tude sont ceux de la ville
de DOUALA. Les autres abattoirs rencontrés sur les deux axes n'ont

pas fait partie de 1'é&tude.

Pans les sites de recherche choisis des informations ont été

recueillies suivant diverses sources.

TIT Les sources d'informations

La nature des informations recherchées €tait fonction de la
Zone enquétée, La recherche d'informations €tait £aite auprés des
services officiels du MINFPTA, des abattoirs et des marchés, des
€leveurs, des commergants et des bouchers. Tes modalités pratiques
pour le choix des apents & enquBter €tait aussi variable en fonction
des zones,

IIII Les sources en Zene de production

Dans la Zone de production, les agents & enquter &taient

les éleveurs et les commercgants.
]
Les éleveurs auxquels ont €té sppliqués les questionaaires de

l'enqu8te, étaient pour la plupart rencontrés sur les marchés, Cer-

tains étaient rencontrés dans leur ménave.



Schéma

- 29 -

Filidre Petits Ruminants
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Les commercants étaient rencontrés uniquement sur les mar -
chés. L'identification des commercants n'é@tait pas facile car beau-
coup d'entre eux refusaient de se déclarer comme commergants,

111 .
2 Les sources en zone de congsommation

Les agents enqu@tés dans la zone de consommation sont les
m@mes que ceux de la zone de production (commergants, éleveurs), S'y
ajoutent en plus les bouchers. Au cours de 1l'enqu&te plusieurs thé-

mes ont &té abordés,

IV Les thémes abordés,

Les thémes abordés sont présentés en détail en annexe,

L'enqu@te auprés des éleveurs avait pour but de prendre con-
naissance des objectifs visés dang 1'€levage et de déterminer les

facteurs qui sont 3 la bagse de la vente des petits ruminants,

Concernant les commercgants il s'agissait de voir comment
sont organisées les transactions commerciales, d'identifier les diffi-
cultés rencontrées au cours de ces opérations afin d'apprécier les

co@ts de commercialisation.

Les informations recherchées au niveau des abattoirs vi-
saient & connaftre leur place dans l'approvisionnement des villes en

viande des petits ruminants,

Au niveau des intermé&diaires, le but de l'enquéte était
d'identifier la place qu'ils occupent 3 l'intérieur de la filidre

et d'apprécier leur influence sur les opérations commerciales.

Enfin au niveau des services officiels l'objectif de 1l'en-
qu8te &tait de prendre connaissance de la politique définissant la

commercialisation des petits vuminants au Cameroun,

Ces thémes ont &té abordés sur la base des guides d'entre-
tien et des questionnaires que nous avonsytilisés durant le déroule~

ment de l'enquéte,
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V. Le déroulement de l'enquélte

L'enqu@te visait & obtenir, sur la base des guides d'entre-
tien et des questionnaires, des informations sur la commercialisation

des petits ruminants,

Cette enquéte a débuté au niveau de la direction des produc-
tions animales du MINEPIA. A ce niveau des guides d'entretien ont

été utilisés,

L'enquéte a &té poursuivie sur le terrain od il y a eu des

rencontres entre des responsables du C,Z.V et des abattoirs,

Au niveau des responsables des C.2.V les guides d'entretien
ont &té& utiligés et il a &té procédé au choix des marchés sur les-

quels 1'enqu@te devrait se poursuivre,

Sur les différents march&s choisis les questionnaires ont
été appliqués aux divers agents économiques. Nous avons procédé i

une &évalu aticidu nomdre d'animaux rencontrés sur chaque marché, et i

une estimation des variations des prix des animaux,

Au niveeu des abattoirs, les guides d'entretien ont &té& uti-
ligsés au cours de l'entretien avec les responsables, Les questionnai-
res aussi ont &té appliqués aux bouchers rencontrés dans les abat-

toirs et hors desgs abtattoirs.

Le déroulement de l'enqu@te a couvert la période allant de
Septembre & Décembre 1989 (quatre mois}, Elle n'a eu lieu que dens 6
provinces (Extr&me-Nord, Nord, Adamaoua, Nord-Ouesgt, Ouest et litto~-
ral),

L'enqu@te est de type rétrospectif ; elle devait nous per-
mettre d'analyser les données statistiques sur 1'évolution des prix,
de la demande et de l'offre, Mais les données sur l'offre, la deman-
de et les prix des petits ruminants n'existent pas au Cameroun,

Ce qui limite nos résultats & une analyse qualitative tirée de 1 'exa-

men des guides d'entretien et des questionnaires,



CHAPITRE 3 : LES RESULTATS

Les guides d'entretien, les questionnaires et la lecture
des documents officiels nous ont permis de mieux circonscrire l'or-
ganisation de la commercialisation des petits ruminants au Cameroun,
La politique en matidre de commercialisation et les pratiques sur

le terrain sont présentées comme suit :

I. La politique en matiére de commercialisation

La politique de 1l'exploitation-du b&€tail au Cameroun est
régie par le Décret n°® 76/420 du 14 Juillet 1976 (Cameroun,7). Dans
son article !9 sont définies les modalités de commercialisation du
bétail, Cependant, il esgt précisé, dans ce méme article, qu'il
s'agit particuli&rement du commerce des bovins de boucherie, Une
réglementation précise pour l'exploitation des petits ruminants fait
donc défaut au Cameroun, Mais la commercialisation de ces espéces
exigste bien comme le montrent leg vésultats obtenus sur les diffé-

rents marchés visités (tableau 3).

I1, Les résultats sur le terrain

Le tableau 3 présente les résultats de l'enquéte, Seize
marchés ont &té choisis pour mener l'enqu8te. Sur 16 marchés, un
seul se trouve dang la zone de consommation (DOUALA). Sur les diffé-
rents marchés rencontrés en zone de production, le nombre d'animaux
mis en vente tourne autour de la cinquantaine & l'exception des
marchés de GAROUA et de BAFQOUSSAM od l'on peut trouver un nombre
élevé d'animaux. Les questionnaires de l'enquéte ont &té appliqués a
92 agentg économiques rencontrés au niveau du circuit vif et du

circuit mort,

1 Le c¢circuit vif.

Le circuit vif présente deux composantes :

le circuit vif intérieur, et lecircuit vif extérieur.

Il.l Le circuit vif intérieur

Le circuit vif intérieur concerne tous les facteurs hu-
mains et les infrastructures qui sont en contact avec 1l'animal sur

pied.
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Tableau 3 : Décapitulatif de l'enquéte

(nombre de perscnnes enquétées sur les marchés)

N e N e o e e e o o o N N N Nt N N N ot Nt N Nt Nt Nt N Nt N Nt Nl Nt Nt o N N it

( : o s * m _:
{ liarchés Zleveurs Commercants . Intermédiaires Bouchers : n;sm:xlx q%%l;zz!;: Provinces
{ : : : : :
( : PC ¢c GC: IL : IS : IV par marché
( : . : :
( 7 7 TR CITRTY : : .
( KUUSSELL 5 2 o2 . 1 16 .
( [ALTAM . 9 3 . . EXTREKE RORD
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( : : . f
§ CARGUA : 0 3 i ;1 % 1 . 1 7 HORD
( . : :
{ ildu : 3 i, 2 . 9
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gTuba 1 Pl : 2 CURST
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( — ¢ ; . . . ’ °  LITTCRAL
g Total 27 28 : 7 : 12 4 : 3 5 : 6 92 :
f % 29,4 36, 4 ¢ 7,6 13,0 4,4° 3,27 5,4 6,5 :
Pﬂu = Petit gomrz.wergan.t i CO = Commercant sccasionnel ; GC =Grand commercant ; IL : Intermédiaircs logeurs
IS = Intermédiaires simples ; IV = Intermédiaires vendceurs.

.0, Les chiffres exprimént le nombre de tétes



IIl.l.l Les facteurs humains

Les facteurs humains sont représentés par les éleveurs, les

commergants et les intermédiaires,

1.1.1 a. Les €leveurs

Les questionnaires ont €té appliqués a 27 éleveurs, soit
29,4 pour 100 de l'engemble des personnes qui ont subi 1l'enquite,
Le nombre d'animaux mis en vente sur les marchés par leg éleveurs
est trés faible, Cette situation r'explique par le fait que les éEle-
veurs destoquent trés peu les produits de leur Eélevage. Cela est la
conséquence m&me du type d'élevage des petits ruminants qui prédo-
mine au Cameroun, En effet les &leveurs pratiquent un Elevage de
subsistance, Dans ce type d'élevage, l'emploi de 1'argent est ré&duit
@ son strict minimum, qu'il s'agisse de son usage dans l'achat ou
la vente des animaux, Le but de cet &levage comme son nom 1'indique
est de satisfaire les besoins vitaux, tels que manger, faire des
sacrifices, payer les impdts et la scolarité etc,.., BOUTRAIS (3
Le souci d'épargne n'est pas absente dans l'élevage de subsgistance,
mais il n'en est pas une finalité PAGOT (31). 1Les éleveurs ven-

dent les animaux pour satisfaire les besoins principaux précités,

1.1.1. b, Les commergants,

Les commergants rencontrés durant l'enquéte sont au nombre
de 47 (tableau 3) soit 50,6 pour 100 des personnes enqu2tées., Trois
catégories de commercants peuvent &tre distinguées, Les petits com-
mergants appelés communément les "by am sell am™, les commergants oc-

casionnels et les grands commercgants,

Lespetits commercants sont ceux qui vont acheter des ani-
maux au niveau des producteurs. Les animaux achet@s seront revendus
"8 d'autres agents économiques sur un marché de la zone de produc-
tion mais différent de celui ol ils ont €té achetés. Ces commercants
sont trés nombreux et représentent 30,4 pour 100 des personnes engque-

tées.
Les commerg¢ants occasionnels sont des agents &conomiques

qui recherchent un bénéfice immédiat. Sur les 92 personnes enqué-
téeg ils représentent 7,6 pour 100, Leur activité consgiste & ache-

ter des animaux dans un marché et de lesrevendre sur place.
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Les petits commergants et les commergants occasionnels sont
pour la plupart des cultivateurs, Leur nombre diminue dés que commen-

cent les travaux champétres,

les grands commergants assurent la liaison entre la zone de
production et la zone de consommation, Ilsg achdtent les animaux dans
certaing marchés de la zone de production pour les revendre dans le
zone de congommation, Leur nombre egt trésg faible et représente 13
pour 100 des personnes enquétées, mais 25,5 pour 100 des commergants

rencontrés gsur les marchés.

II - - - » .
l1.1.1.¢. Les intermédiaires ou courtiers.

Les intermé&diaires jouent aussi un r8le important dans les
transactions commerciales, Les différentes catégories d'intermédiai-
res rencontrés sont : les intermédiaires logeurs, les intermé&diaires
simples et les intermédiaires vendeurs, Douze intemédiaires ont é&té

enqu8tés.,

Les interm&diaires logeurs, hébergent les commergants. Ils

les aident augsi dans les opérations de vente ou d'achat d'animaux.

Les intermédiaires simples aident les commergants & acheter

ou & vendre., Cependant, ils ne les hé&bergent pas,.

Les intermé@diaires vendeurs sont chargés de vendre les ani-
maux que les commergants leur céddent, Ils revendent les animaux & des

prix supérieurs ou &gaux aux prix que les commergants fixent.

Les &leveurs, les commercgants et les intermé&iaires sont
rencontrés sur les différents marchés. Cependant leur nombre sur le
marché est fonction des types de marché& qui sont décrits parmi les

infrastructures.

1.1.2 Les infrastructures

Les infrastructures sont repégsentées par les marchés et

les moyens de transport.
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IIl.l.2.a Les marchés

Les marchés sont distingués en plusieurs catégories.
L'enqudte a permis de distinguer quatre catégories de marché qui

sont ¢

- les marchés de collecte primaire, Dans ces marchés
la vente des animaux est assurée en grande partie par les éleveurs,
les commercants qui interviennent ici sont surtout les petits com-
mergants., Parmi ces marchés se retrouvent le marché de Ndu et celui
de Maltam,

- les marchés de collecte secondaire. Ce type de marché
est 4 peu prés le mEme que le précédent, Mais ici les petits commer=-
gant assurent aussi la vente, Les marché de Kousseri et de Kumbo font

partie de ce type de marché (schéma 2).

~ les marchés de relais, Ces marchés constituent le lieu
de rencontre de tous les agents économiques intervenant dansg le cir-
cuit vif, Ils gservent de zone de trangition entre la zone de pro-
duction et la zone de consommation., Ces marchés sont représentés

ici par le marché de Garoua et celui de Batoussam (schéma 2)

- le marché terminal, Ce type de marché rencontré& unique-
ment en zone de consommation, constitue le point terminal du cir-
cuit vif, Sur ces différents marchés, se rencontrent les agentsg éco-

nomiques précités (éleveurs, commercants, etc,.) (schéma 2)

La classification des marchés nous améne & parler de

leur nombre et de leur répartition,

Les documents officiels ne présentent aucune donnée sur
le nombre des marchés de petits ruminants au Cameroun, Sur les 16
marchés visités, 69 pour 100 servent 3 la collecte des animaux alors
que 31 pour 100 seulement servent & la redistribution, Cette ré =-
partition peut poser des problémes au niveau des grands centres
de consommation ol la demande est souvent forte, La liaison entre

ces marchés est assurée par divers modes de transport,
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Schéma 2 : Filiére petits ruminants au cameroun
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IIf.l.Z.b Le transport

Trois types de convoyage sont utiligés pour le transport

des animaux. Ces types de convoyage sont :

o > > - [ - -
- le convoyage a pied qui est utilisé par les éleveurs et
les petits commergants entre les marchés de collecte primaire et les

marchés de collecte gsecondaire,

— le convoyage par camion est utilisé pour le tramsport
des animaux depuis les marchés de collecte jusqu;u marché terminal,
Ce type de convoyage est surtout utilisé sur 1l'axe-Nord-Quest - lit~-
torel, alors que sur l'axe Extréme-Nord -) Littoral, son utiligation

s

ne s'arr@te qu'a NGaoundéré,

Le convoyage par train est uniquement utilisé pour le
transport des animaux entre NGaoundere et Douala (Axe - Ex tréme-

Nord- littoral),

L'impact du transport sur les prix des animaux est fonc-
tion du type de convoyage utilisé, Le transport connalt des problé-
mes qui gont relatifs @ 1'état des routes et & la lenteur de l'em~-
barquement au niveau de la gare, Ces moyens se transport sont aussi
utiligés pour le convoyage des animaux entre le Cameroun et d'au-

tres pays.

I [ L) L d - -
1.1 Le circuit-vif ex tér ieur,

Le nombre des animaux exportés et importé&s au Cameroun
est trés faible, Entre 1980 3 1985, 172 oving et 5 caprins ont é&té
exportés & destination du Nigéria et du Gabon, Durant la m2me pério-
de 511 ovins et 525 caprins ont €té import@s du Zaire et du Tchad
(MINEPIA, 27), Ces chiffres sont loin de refléter les réalités, car
entre le Cameroun et ses voising; il existe un intense mouvement

du bétail qui échappe au contrfle des services vétérinaires,

Au cours des diverses transactionsfcommerciales l'animal
change de main & plusieurs niveaux, Mais l1'animal ne subit la pre-
midre transformation qu'au niveau des abattoirs qui est le point de

départ du circuit mort,
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II2 Le circuit mort

Le circuit mort commence aux abattoirs et se termine
dans la marmite du consommateur, Ce circuit présente deux composan-
tes qui sont : le circuit mort intérieur et le circuit mort ex té-
rieur,

II2.1 Le circuit mort intérieur

Aans le circuit mort, les bouchers jouent un double
r6le, Ces rdles sont : approvisionner les abattoirs en animaux et
assurer la distribution de la viande,

II2.1.1 Les abattoirs.

Les abattages des petits ruminants dans la ville de Doua-
la se font dans deux abattoire :
un abattoir moderne géré& par la SODEPA,
Une tuerie ou abattoir traditionnel gé&ré par la muni-

cipalité,

2.1.l.a L'abattoir de la SODEPA

L'abattois de la SODEPA a une capacité nominale de 200
boeufs, 200 ovins et de 109 porcs par jour, soit une production to-
tale mensuelle de 553 topnues de viande (SODEPA,33). Le fonctionne-
ment de 1'abattoir est assuré& par un personnel formé& par la SODEPA

d l'exception des agents chargés de l'inspection sanitaire,

Ccncernant le fonctionnement de l'abattoir, nous allons

parler essentiellement des abattages.

Entre 1986 et 1989, Z043 petits ruminants ont €té abattus,
soit une moyenne annuelle de 510 t8tes, Ces abattages représentent
1,1 pour 100 de tous les abattages faits dans l'abattoir (/7 IEPA
33), Cette situation est la consZquence de 1l'attitude de certains
bouchergqui refusent d'abattre dans l'abattoir, Ces bouchers trou-
vent cher le coQGt de préparaticn d'un petit ruminant estimé 2
2 200 F CFA, Dans l'abattoir de la SODEPA, la préparation de l'ani-
mal se fait selon le principe classique qui consiste & égorger,

dépouiller et Eviscérer 1l'animal,
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IIZ.I.I.b La tuerie

La préparation des animaux dans la tuerie ne présente pas
d'opération de dépouille, L'animal egt &gorgé&, brdlé et éviscérs.
Ce sont uniquement les caprins qui sont abattus dans la tuerie. Les
données sur les abattages effectués dans cette tuerie sont inexistan-
tes,

La viande obtenue des animaux passe dans le circuit de dis-
tribution. Ce circuit de distribution de la viande est géré par les
bouchers,

IIZ.I.Z Lesg bouchers

Dang l'abattoir de la SODEPA, il n'existe pas de boucher
de petits ruminants, Les abattages effectués dans cet abattoir sont
les résultats des actions policidres organisées par les services de
1'élevage pour diminuer le nombre d'abattage hors abattoir ou clan~-

destinsg,

Dans la tuerie par contre, il existe des bouchers de pe-
tits ruminantg, Mais ces bouchers abattent trés peu d'animaux et ils

ne sont pas nombreux,

En conclusion trés peu de petits ruminants sont abattus
dans les abattoirs de Douala. Mais la population consomme une quan-
tité de viande de petits ruminants estimée & 3 408 tonnes €guivalant
& 284 000 te&tes par an (Cameroun, 8), Cette viande proviendrait en

grande partie des abattages clandestins,

Lles abattages hors abattoir sont faits soit au domicile

des bouchers ou, aux lieux oi est vendue la viande,

Concernant la vente de la viande, elle ge fait soit sous
sa forme crue, ou sous forme grillée, communément appelée "SOYA"
au Cameroun, Depuis la préparation des animaux jusqu'Z@ la distribution
de la viande, la pratique de l'inspection sanitaire occupe une place

non négligeatle,
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2,1,3 L'inspection sanitaire

Le r8le de l'inspection sanitaire se gitue dans la protec-
tion de la santé de 1'homme par le dépistage des zoonoses et dans
l'économie par la perception des taxes et redevances, (ROZIEP (32).
Or les animaux abattus dans la tuerie et hors des abattoirs ne sont
pas inspectés car les carcasses ne montrent aucune trace d'estampil-

lage, v

Le circuit mort intérieur congtitue normalement la fin de

la filiére, Mais, il peut cependant exister un circuit mort exté-
rieur.

I1 . . 2.
2,2 Le circuit mort extérieur

La production de viande de petits ruminants au Cameroun est
insuffisante pour couvrir les besoins de la population, Malgré cette
situation aucune importation de viande de petits ruminants n'a &té

faite durant cette derniére décennie,
La commercialisation des petits ruminants entratne des
co@ts, L'nalyse de ses colts sera faite dans l'examen des aspects

économiques,

ITI., Les aspects économiques de la commercialisation

Les aspects &conomiques permettent d'apprécier les colits
des opérationg commerciales. Ces colits ont une influence sur la va-

riation de l'offre et de la demande,

II1; La demande et l'offre

La demande pourrait représenter ici le nombre des petits
ruminants effectivement consommés 3 une période donnée, En 1987,
la demande en petits ruminants pour le littoral é€tait estimée &

3 415 tonnesg soit 287 583 t@tes de petits ruminants, Or le litto-
ral ne produit que | 551 tonnes de viande (MINEPIA,26) d'oil un dé-
ficit de 1 863 tonnes, soit 155 308 t8&tes.

L'offre quant @ elle est déterminée par les facteurs qui

entralnent la mige des animaux sur les marchés, Ces facteurs sont®
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les périodes de soudure, la scolarité des enfants, les fétes religieu~
ses etc..,. Mais les quantités des petits ruminants offertes au ni-
veau national sont encore trés faibles avec une moyenne annuelle de
173 1398 t€tes soit 5 pour 100 du cheptel (tableau 4).

Tableau 4 : Animaux mis en vente sur les marchés

T
Effectif Oving mis Caprins Total ani-| 7 d'animaux
\ NNEE g . . .
total en vente mMls8s en ven| maux mis mis en vente
te en vente
981 - 1982 (3,312,000 |396.120 504 440 900 565 3,65
982 - 1983 |3 531 650 |330 725 438 150 | 768 876 4,60
983 - 1984 |3 700 000 |345 130 467 600 815 130 4,50
1984 - 1985 [4 567 600 |255 700 437 085 692 790 6,50
foyenne
snnuelle 3 777 813 {331 919 416 819 173 198 5.

Sources : Rapports Annuels MINEPIA (1981-1985),

e et

Quant & la province du Littoral, trés peu d'animaux sont mis
en vente sur les marchés, En 1984, 1843 ovins €taient mis sur les
marchés du littoral, eoit 0,5 pour 100 des ovins mis en vente sur
l'ensemble des marchés Cemerounais, plus 5 223 caprins, soit !, lpour
100 des caprins mis en vente sur les marchés au Cameroun (MINEPIA,
27).

La demande et l'offre dépendant aussi des prix pratiqués

sur les différents marchés,
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111, Les prix_

Les documents officiels ne présentent pas des données sta-
tistiques qui puissent faire 1l'objet d'une analyse sur les prix des
petits ruminants au Cameroun. Les prix que nous analysons ici sont
des estimations qui résultent de l'enquéte que nous avons menée, (e€s
prix doivent 3tre considérés comme une approche de la réalité, Ces

prix seront présentés par province,

"kableau 5 : Prix moyens des animaux dans quelques

provinces (F/C.F.A)

Pr ix Prix Prix
minimum minimum moyen
Provinces r
Ovins | Caprins Ovins Caprins Ovins | Caprins
Extréme-Nord 8 000 6 000 }5 000 12 000 11 500 9 000
| Nord 9 000 7 000 2C 000 15 000 14 500 11 000
Nord-Ouest 4 000 6 000 11 000 18 000 7 500 12 0CO
f

’Ouest 5 000 8 000 15 000 17 0CO 10 000 12 5€0
Littoral 10 000 9 000 30 coo 25 o000 2C 000 17 00O

Les prix contenus dans le tableau 5 ne concernent pas un
animal standard donné, Ce sont desprix définissant des marges de
variation. Ces prix ne doivent pas 8tre considérés comme des valeurs
exactes, Dans la province de l1'Extr8me-Nord les ovins colitent plus
chers par rapport aux caprins. Alors que dans le Nord-Quest les
caprins sont plus chers, En effet dans 1'Extrtme-Nord, les ¢vins
sont utilisés dans plusieurs cérémonies, d'ol une demande &élevée en-

tratnant ainsi une hausse des prix. Dans le Nord-Ouest les caprins
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sont plus utilisés dans les cérémonies. Les prix des animaux sont

fixés en fonction de certains critéres.

IIIZ.I Les modalités de fixation des prix

La vente des petits ruminants se fait au gré a gré. Mais
la fixation des prix est déterminée en fonction de certains crité-~

res propres aux éleveurs et aux professionnels (NDIONE, 39).

Au niveau de l'éleveur, le prix recherché est fonction
de ses besoins monétaires et des informations qu'il détient sur les
prix pratiqués sur les marchés, Les prix fixés par les profession-
nels sont formés par le prix d'achat auquel sont additionnés la

marge bénéficlaire recherchée et les frais de commercialisation,

Les prix des animaux subissent cependant des variations.
Ces variations sont liées mux facteurs extrinséques (les saisons,
les f8tes, etc,,.) et aux facteurs intrinséques (&age, poids, sexe,
etc.,.) & 1'animal, Les variations des prix ont aussi une influen-
ce sur les co@ts de commercialisation,.

III2.2 Les cofits de commercialisation

IIIZ.Z.] Le co@t de commercialisation

de 1'animal sur pied.

Les colits donnés ici sont estimés & partir des marchés

de Ndu (Nord=-Quest) et de Maltam (Extr@me~Nord) jusqu'd Douala,
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: Estimation de la marge bénéficiaire de 1la vente

d'un petit ruminant F(C.F.A) 3 Douala
Facteurs Ex tr®me - Nord Nerd - Ouest
Ovins Caprins Ovins Caprins ‘
o J——
Prix d'achat 11 500 9 000 7 500 12 000
Transports 3 500 3 500 1 500 1 500
Formalités 240 240 240 240
(taxes)
Autres frais 2 000 2 000 2 000 2 000
Total inves- 17 240 14 740 11 240 13 940 '
ti,
Prix de ven- 20 000 17 000 20 000 17 000
te .
Marge béné- 2 760 2 260 g 760 3 066
ficiaire

Les cots de commercialisation sont représentés par le coilit

des transports, les formalités (diverses taxes) et les autres frais

(alimentation abreuvement, etc...).

Les marges bénéficiaires dans les deux zones sont & peu prés

les mE@mes., Elles sont estimées en moyenne a 2 500 F CFA par animal,

nue dans la vente d'un ovin

Ouest les ovins cofitent moins chers que dans 1'Extréme-Nord,mais

les animaux venant de deux provinces sont vendus au meme prix &

Douala,

Dans l'axe Nord-Ouest - littoral la marge bénéficiaire obte-
s'éléve &8 8 760 F CFA (tableau 6).

Cette forte marge bénéficiaire est due au fait que dans le Nord~-
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111

2,2.2 Le coft de commercialigation de la

viande

Le prix de 1a viande deg petits ruminants est fixé 3 | 500 F

CFA le kilogramme pour la ville de Douala, Cependant beaucoup des bou-:
chers vendent la viande ay tas, Les tas peuvent 2tre constitué par un
mélange de viande et des €léments du cinquiéme quartier ou encore la
viande et le cinquidme quartier sont vendus séparément. Le cofit de
conmercialisation de la viande varie en fonction

tion

du lieu de prépara-
de la viande,

tableau 7 : Estimation de la marge bénéficiaire imsue de

la vente de la viande d'uyn petit ruminant &
Douala,

(en F/CFA) [y

Facteurs Tuerie Abattoir SODEPA

- Ovins Caprins Ovins Caprins
Prix d'achat - 17 000 20 000 17 000
‘Main-d'oeuvre - 1 500 3 000 3 000
Transport - 50 200 200
Taxes di- - 150 150 150
verses

Total inves- - 18 700 23 350 20 350
ti -

Prix vente - 21 600%™ 21 600 21 600
Marge béné- - 2 900 - 250 1 250
ficiaire

NB : 2 Cette valeur correspond & la vente d'un animal ayant urn ren-

dement de 12 kg au prix de | 500 F le kg de viande,

plus le

1/5 du prix de la carcasse qui représente la valeur du cin-

quiéme quartier.



- 1la préparation des ovins dans 1'abattoir de la SODEPA
génére une marge bénéficiaire négative (- 250 F CFa).

Ce qui justifie bien le refus des bouchers d'abattre
dans cet abattoir,

~ le prix de la viande grillée est fixée a 2 000 Feia

le kilogramme, mais la viande grillée est rarement ven-
due au kilogramme,

- les ovins ne sont pas préparés dans la ‘tuerie,

L'étude des aspects techniaues et des aspects €conomiques
montre que la commarcialisation connait effectivement des problémes.
La commercialisation des petits ruminants souffre d'un oubli injus-
tifié de la part des autoritée administratives et des techniciens de
1'élevage eux-m2mes, Cet oubli constitue un goulot d'étrangleement
pour elle,

Les différents facteurs qui entravent cette commercialisa-
tion et les am&liorations souhaitables seront &voqués dans la troisié-

me partie,
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TROISTEME "PARTIE

PERSPECTIVES ET RECOMMANDATIONS

§54586
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CHARITRE 1  : LES CONTRAINTES DE LA COMMERCIALISATION

Le processus de réorganisation du commerce des petits ru-
minants ne saurait réussir si on ne prenait en compte l'essentiel
des contraintes de la production et de la commercialisation. Partant
de la rénlementation définissant 1'organisation de la commercialisa-
tion des petits ruminants, jusqu'é la distribution de leur viande

plusieurs contraintes peuvent 3tre €numérées,

J. La réglementation

Une opération commerciale n'est efficace que si elle repose
sur une réglementation bien &tablie car celle-ci &viterait toute
tendance au désordre dans l'exercice des fonctions des commergants
et dang la fixation des prix . Cependant au Cameroun, il n'existe
pas de réylementation définissant explicitement 1'organisation de la

commercialisation des petits ruminants,

Par conséquent, la maftrise de cette commercialisation est
un peu difficile, car beaucoup d'agents économiques officient dans
les circuits commerciaux sans suivre de régles précises pouvant dé-

terminer les conditions de 1'exercice de leurs fonctions.

Fn plus de 1'inexistence de la réglementation, d'autres
facteurs comme la perception des taxes, le recueil d'information peu-
vent eux aussi constituer un €cueil important pour les commergants

des petits ruminants,

La perception des taxes (140 ¥ CFA/animal sur pied,
150 _F crA/animal, taxe d'abattage) et les patentes des bouchers.
(40 000 F/an) ne sont pas proportionnelles aux dépenses publiques dé-

volues & 1'organisation du commerce, moins encore & la production,

Pour un fonctionnement efficace du systéme de commercialisa-
tion, les producteurs et les commergants doivent disposer d'infor-
mations relatives aux marchés, or il n'existe aucune structure sus-

ceptible de fournir ces informations,
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L'absence de la réglementation, les taxes élevées, et
l'inaccessibilité des informations constituent des éléments influen-
¢ant la commercialisation, D'autres facteurs non moins importants,
tels que les facteurs humains, s'ajoutent aussi aux contraintes

de la commercialisation,

II. Les facteurs humains,

Les rdles que jouent les facteurs humains dans les opéra-
tions commerciales sont d'importance capitale. Ces rdles sont joués
par les €leveurs, les intermédiaires, les commergants et les bou-

chers,

1T
1 Les €leveurs

Les €leveurs ne produisent fondsmentalement pas pour un
but commercial. Leur souci premier dans 1'€levage des petits
ruminants est de satisfaire des besoins de subsigtance FRECHOU
(18), FENN et al (17), plut®dt que d'accroitre leurs revenus monétai-
res. La vente des animaux ne se fait que dans le but de satisfai-
re des besoins essentiels (se vetir, scolarité, impdts etc..).

Cette situation ne permet pas d'assurer une offre régulidre et de

quantité suffisante de petits ruminants,

II2 les intermédiaires

Le rdle des intermédiaires dans les opérations commercia-
les est plus ou moins critiquable GAULIER (19), En effet, les in-
termédiaires possédent le monopole de 1'information €conomique sur
les marchés, Chacun d'entre eux est animé par le souci de fournir
une plus-value & chaque animal vendu, il s'en suit donc une varia-
tion anormale des prix des animaux. En effet, les interm&@diaires
officient souvent comme des spéculateurs par des achats et des ven-
tes fictives (LY, 24).



II3 Les commercants,

L'irrégularité des petits commergants et des commer -
¢ants occasionnels sur les marchés contitue un goulot d'étran-
glement pour 1l'ensemble des opérations commerciales. Le faible
nombre de grands commercants en bout de filiére permet & ces der-
niers de monopoliser le marché dans la zone de consommation, De-
vant une telle situation, les prix imposés sur le marché sont &

laisser ou & prendre, ce qui défavorise le congommateur.

IIA Les bouchers

Le rdle du boucher est déterminant dans la commercialisa-
tion car 1l'inorganisation du circuit final pourrait compromettre
tout essai d'amélioration en amont de la production NANDA (28).

Les bouchers de petits ruminants sont en trés faible nombre en
bout de filiére., Ces bouchers travaillent suivant un mode qui man-~
que souvent d'efficacité, d'ol la difficulté d'assurer une dis-

tribution réguli@re et €conomique de la viande,
les facteurs humains sont déterminants pour la commercia-
lisation. Les infrastructures constituent elles aussi des facteurs

dont le rdle ne doit pas 8tre négligé,

J1I. Les infrastructures

L'importance de 1 organisation de la commercialisation peut
Btre appréciée 3 partir des différentes infrastructures qui sont
utilisées dansg les transactions commerciales. Cesg différentes in-
frastructures sont : les marchés, les moyens de transport et les

abattoirs.

IIIl Les marchés

Les marchés rendent difficile 1les opérations commerciales

par leur nombre, leur lieu d'implantation et leur aménagement,
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Lle nombre de marchkés de la zone de production est trés €le-
vé et ces marchés sont trés dispersés. Conséquemment & cette situa-
tion, les informations relatives ¢ 1'évolution de 1'offre et des
prix sont aussi dispersées ; il se pose d'énormes difficultés pour

les commergants de disposer des informations réelles sur ces mar-
chés.

Beaucoup de marchés de 1la zone de production sont implantés
dang des localités trés enclavées., L'accés dans ces marchés entraine
1'augmentation du coit de commercialisation, imputable surtout au

transport,

Les marchés des petits ruminants ne disposent ni de cldtures
ni d'abreuvoirs, le contrdle des entrées et des sorties des animaux
est trés difficile, et, des difficultés d’'abreuvement se posent aus-
si bien pour les animaux aue pour les agents Econmiques, Il en ré-

sulte donc des perturbations dans le fonctionnement de ces marchés,

IIIZ les moyens de transport,

Des moyens de cemmunication defectueux limitent l'effica~
cité de la commercialisation et restreignent les ventes aux consom-
mateurs avoisinants ABPOIT (1), Les problémes que connait la com-
mercialisation peuvent %tre imputés pour une large part aux moyens

de transport.

Toutes les difficultés rencontrées pendant le transport
(impraticabjlité desroutes, retard de chargement etc...) concourent

largement & augmenter les colts de commercialisation,

III3 L'abattoip

L'abattoir est au centre de tout le systéme de commercia-
lisation du bétail et de la viande FENN et al (17), outre son rdle
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sanitaire, son installation et sa rentabilité sont des problémes
importants pour 1'économie et le commerce. Cependant au Cameroun
et précisément & DOUALA, les abattoirs jouent un faible rBle dans
le traitement de la viande des petits ruminants, Cette situation

entraine des pertes &normes pour 1'E€conomie Camerounaise,

Plugsieurs facteurs perturbent la commercialisation des pe-
tits ruminants, Des améljorations urgentes doivent ®tre apportées
afin que cette commercialisation participe @ la croissance de

1'@€conomie Camerounaijse.
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CHAPITRE 2 : PERSPECTIVES ET RECOMMANDATIONS

Les perspectives et les recommandations pour améljorer la
commercialisation prennent en compte la commercialisation et la pro-
duction, En effet, le développement de 1la commercialisation ne peut

se concevoir que si la production atteint un niveau satisfaisant,

I. Les perspectives de développement,

Les statistiques de production des petits ruminants sont peu
précises, La consommation de ces espdces est trés gsensible au pou-
voir d'achat de la clientéle, Ces deux éléments font que, les pré-
visions en matiére de production et de commercialisation des petits
ruminants sont assez délicates, Néanmoins, ces prévisions permettent
de circonscrire les enjeux de la révolution que 1l'&levage des pe-
tits ruminants doit connaitre pour que les besoins & long terme
soient satisfaits, Pour ces prévisions, des projections seront fai-
tes suivant des hypothéses présentées sous forme de scénarios. Ces

projections ne sont cependant que des indicateurs des tendances.

Les tableaux 8, 9,10 présentent les hypoth&ses de travail
Les estimations de la population Camerounaise en 1'an 1986 et
1'an 2 000, et les quantités de viande consommées par ces popula-
tions sont contenues dans le tableau 8, Le tableau 9 présente le
rendement carcasse (sans amélioration et avec am&lioration) et les
taux d'exploitation du cheptel, Dans le tableau 10sont présentées
les hypoth&@ses qui sont &laborées @ partir de la variaton de la

congsommation, de la productivité et du taux d'exploitation.

Les résultats obtenus sont dans les tableaux (11, 12)
et la figure 1, Ces régultats ne sont pas une image exacte de la réa-
1ité, mais plutdt une approximation des tendances en fonction des

hypothéses émises,

Suivant les niveaux de consommation et le degré d'intensi-
fication de 1'€levage des petits ruminants, quatre scenarios ont
été différentiés (tableau 10),
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Si la consommation, 1'exploitation et la productivité restent
au niveau actuel (scénario 1), 1'effectif des petits ruminants de-
vrait fortement g'élever avec un taux de croissance de 3,4 pour 1C0O

par an,

Tapleau 8 Consommation de viande des petits ruminants.
Projection 1986-2000,

: Unité Total i
‘:rz._:..-t.s..::?.-s.. et o s o gt e
Consommation par habitanf ! ke | 2,25
1986 i
!
{
Population - 1986™% | millions 11
- 2000 . d'habitants 17
Consommation totale ! 1000 tonnes 24,75
1986 38,25
2000 »uw» }
Consommation de 1'an 2000 1000 tonnes 45,9
augmentée de 20 7 !
Production nationale * 1000 tonnes 15,5
de viande 1986
Cheptel 1986 millier | 5 000
; -
Exploitation **** Z 40

-~

Source : » MINEPTA (26)
®*  BANOUE MONDIALE (2).
#2% La consommation par habitaniten 1'an 2000 est

supposée restée au niveau de celle de 1'année 1986,

#32%% Rapport production sur cheptel disponible con-
verti en viande, Ce taux est faible par rapport au taux donné par
le MINEPIA (30 7), mais nous 1'avons augmenté de 15 pour 100 car
beaucoup de petits ruminants consommés dans les familleg ne

sont pas calculésg dans la production,



- 56 -

Tableau 9: pProductivitéd et exploitation du cheptel

Niveau 1986 Niveau amélioré Amélioration
Rendement 12 kg ¥ 18 kg™* 50 ¥
carcasse
Exploitation 40 ¢ 45 7 13 7

* Rendement carcasse de 45 p., 100 pour un poids vif moyen de
36 kg

#»* Rendement carcasse pour des animaux améliorés.,

Tableau )¢ : Scénarios sur la consommation, la productivité et

l'exploitation, Changements exprimés en pourcentage.

Scénarios Congommation Productivité Exploitation
1 0 0 0
2 0 50 13
3 20 0 e
4 20 5¢C 13

Tableau 11 : Cheptel nécessaire en fonction des scénarios
1986 - 2000

Sfcénarios pour 2 000
R .

6 : »
198 Sl Sz 83 Sz.

5 000.0C0 | g oce ceo 4 7¢C GCO | 9 50C 000 | 55 €CC GGC
i

NB :~Toutes les décimales sont arrondies aux chiffres

supérieurs

- ILa consommation nationale est entiérement assurée

par le cheptel national,
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Un tel niveau requiert une réelle intensification dans 1l'uti-
ligsation des paturaces et des sous-produits, L'augmentation du chep~
tel pourrait avoir comme autre cons@quence, 1l'augmentation de l'offre

et parallélement la diminution des prix des animaux,

Mais ces prévisions seront certainement dépassées par les be-
soins d'ici 1'an 200C, du fait de 1'bypothése trés basse qui a &té

utilisée,

Pour approcher de fagon tangentielle la réalité, une analyse
peut 2tre menée sur la base d'une progression relative des revenus
du consommateur, Par conséquent, la demande effective en petits ru-
minants peut @tre réévaluée a3 la hausse, Cette augmentation doit ®tre
envigsagée plus que proportionnelle au croit de la population, Cette
relation est trés probable car 1'élasticité - revenu de la viande
est trég €levée ; plus, les revenus augmentent plus la demande effec-

tive doit augmenter,

Des projections complémentaires ont €té faites en estimant
la consommation dee petits ruminants pour 1'an 2000 & 45 900 tonnes.
Cette estimation correspond & une augmentation de 20p.100 de 1la con-
sommation prévue pour 1'an 2 000 en fonction du niveau par habitant

en 1986,

fans une amélioration de la productivité (Scénario 3) le
taux de croissance requis devient insoutenable et est de 1l'ordre
de 4,6pour 100,

La production ne peut aussi 2tre assurée en 1l'an 2000,
qu'en jouant sur la productivité et le taux d'exploitation (Scénario
4) . L'option : d'intensification se justifie alors comme la meilleure
voie vers la satisfaction des besoins en viande de petits ruminants

de la population Camerounaise.

La comparaison des taux de croissance annuelle - Tableau
12 requis pour satisfaire les besoins en viande de petits ruminants

en 1'an 2 000 montre 1'impérieuse nécessité d'une intensification



soutenue des systémes de production mais aussi d'une fréquence
accrue du destockage. La maintenance du cheptel, & son niveau ac-
tuel, tout en assurant son rencuvellement peut permettre une sa-
tisfaction des besoins 3 condition que la productivité soit amé-

liorée avec un rendement carcasse optimal de 50 p,100,

Cette satisfaction des besoins ne saurait cependant 2tre
compléte tant que les opération commerciales présenteront des

distorsions.

En effet, la commercialisation est la voie privilégiée
par laquelle toute 1a population Camerounaise peut prétendre dis
poser des produits de 1'€levage des petits ruminants, car, cet
€levage est essentiellement fait dans les zones rurales de quel-
ques régions (Extr@me-Nord, Nor d~Nuest, Nord Ouest), Pour satis-
faire les besoins en matidre de petits ruminants le souci d'amé-

liorer le systéme de commercialisation doit 2tre primordial.

IJI. Les recommandations

Les recommandations auront pour finalité 1'smélioration

du circuit existant,.

Ces recommandations porteront sur les producteurs, les

infrastructureg et les professionnels de la commercialisation.

III Les producteurs,

Les producteurs sont représent@s entre autres par les
éleveurs, Les rdles qui incombent aux €leveurs dans 1'amélio~
ration de la commercialisation sont : le développement d'un type
d'élevage orienté vers le marché et la production des animaux

de bonne qualité,

Pour permettre & une &conomie de marché de fonctionner,
1'éleveur doit chercher & assurer une offre significative afin

de satisfaire la demande en petits ruminants. En effet, le b&tail,
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de facgon générale, ne prend une valeur marchande qu'en des cir-
constances bien déf inies qui n'entrent pas en comp€tition avec d'au-
tres formes de son utilisation CIPEA (10), L'élevace des petits
ruminants doit donc, pour assurer 1l'efficacité de la commerciali-

sation, ®tre orienté vers 1'@levage de rente,

Pour assurer l'efficacité de ce type d'élevage, les €le~
veurs doivent crer des associations., Ces associations doivent
®tre moins dépendantes des finances publiques et des Institutions
Etatiques, Flles auront pour objectif principal d'assurer la pro-
duction. le capital cheptel de ces associations doit 2tre cons-
titué & partir d'animaux apport@s par chaque membre., Les services
publics pourrajent intervenir dess ces associations soit pour aug-
menter le nombre d'enimaux du troupeau, par l'octroi des crédits,
soit pour assurer la santé des animaux par 1'octroi des médicaments,
Il serait aussi indispensable que des cours relatifs @8 la cestion
des troupeaux soient dispensés auymembres des associations, Dans
ces conditions les services d'élevage ne joueront que le rdle

d'encadreur aurrée de ces associations,

L'éleveur doit aussi fournir pour le marché des animaux
de bonne qualité& car 1'am&lioration de la productivité des ani-
maux est aussi une voie par laquelle la satisfaction des besoins en
petits rumunants peut 2tre atteinte, Pour cela 1'€leveur doit son-
ger 8 am€liorer 1'aspect alimentaire et 1'aspect sanitaire de son
élevage, La monte des animaux doit aussi 2tre contrdlée,
Cces précautions visent & permettre 3 1'animal d'exprimer normalement

toutes ses potentialités génétiques,

L'@levage de rente et 1'amé@lioration de la productivité
sont indispensables pour assurer une offre de bonne qualité sur
les marchés, Mais des améliorations doivent aussi ®tre apportées

aux infrastructures utilisées dans les opérations commerciales.



2 Les infrastructures

iy

Les infrastructures jouent aussi un rdole important dans
la dynamicue des opérations commerciales, Ces infrastructures

sont : les marchés, les moyens de transport et les abattoirs.

I12.1 Les marchésg

L'@conomie pastorale s'inscére progressivement dans
les circuits €conomiques natjonaux & travers les marchés.
Te ocui témoinne de la place au'occupe le marcté dens la va-
lorisation des produits de 1'élevace., Or les marchés des retits
Tum inants au Cameroun n'ont jusque 1& d'importance que dans la
percepfion des taxes. Pour faire jouer & ces marchés pleinement

leur r®le, la nécessité de les réorganiser s’ impose,

Le nombre de marchés de la zone de production trés éle-
vé, doit tre réduit afin d'éviter la dispersion des informa~
tions relatives 38 1'offre et aux prix, Ces marchés doivent 2tre
groupés et implantés dans des localités ol 1'accés est possible
en toute saison et oii 1'élevare des petits ruminang est assez

important,

Les marchés pourront avoir lieu deux fois par semaine,
pour permettre aux commergante de s'approvisionner normalement
et d'éviter 1a perturbation causée par la diminution du nombre des
petits commercants,' (es recommandations concernent surtout les

marchés de collecte.



Les marchés de relais et les marchés terminaux quant & eux
doivent 2tre journaliers, et l'emplacement des marchés terminaux doit
se faire prés des abattoirs pour €éviter les coits imputables au trans-

port de 1'animal entre le marché et l'abattoir.

Pour toutes les catégories de marchés, il est nécessaire
de les cldoturer, de disposer des abreuvoirs et des hangars. Ces
dispositions permettront respectivement d'assurer le contrdle des
entréeg et des sorties des animaux qui est important dans 1'inspec-
tion sanitaire, et la perception des taxes, d'assurer 1l'abreuvement
des animaux et des agents &conomiques, et enfin d'assurer un abri
aux agents €conomiaques., Toutes ces améliorations visent & redynamiser
les opérations commerciales sur les marchés, mais le relais entre

les différents marchés doit aussi @tre redynamisé.

T, 2 Les moyens de transport

Dans la province du Nord-Cuest, grande productrice des
petits ruminants, les routes posent d'énormes problémes. Depuis le
marché de Ndu jusqu'Z@ Ramenda, les routes sont peu praticables en
saison des pluies, Pendant cette période, le cofit du tramsport double
et les risque d'accidents sont élevés., €1 1'Etat tient & rentabiliser
le capital cheptel de cette zone, la nécessité de bitumer ces rou-
tes doit 8tre une de ces préoccupations dans le court terme. Le m2me
probléme de praticabilité des routes se rencontre aussi entre les

marchés de Logone-Birni et de\Kousseri.

En pénéral, pour faciliter le transport des animaux, 1'Etat
doit créer des routes 13 oli il n'en existe pas et ol elles seraient

utiles,

Cuant au convoyage des animaux, la lenteur d'embarquement

constatée au niveau de la gare de Ngaoundéré, doit 2tre réglée
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par 1la fixation des jours et des heures de transport des animaux.
Outre les moyens de transport, les infrastructures permettant

la transformation de la viande doivent aussi ®tre améliorées.

112.3 Les abattoirs

L'abattoir de la SODEPA présente une capacité nominale
en petits ruminants estimée & 200 t2tes/jour, soit 864 tonnes de
viande pour un rendement carcasse de 12 kg. Or la quantité de viande
nécessaire pour la ville de DUUALA est estimée & 2 250 tonmes pour
une population d'un million d'babitants et une consommation de
2,25 kg /habitant d'od un déficit de 1836 tomnes,

La préparation de la viande dans 1'abattoir de la SODEPA
entraine des pertes f inanciéres pour le boucher, car l'estimation
de la marge bénéficiaire pour la vente d'une carcasse ovine résulte

en une perte de 250 F CFA (Tableau @).

Le circuit final représgenté par les abattoirs doit servir
de stimulateur pour les autres €léments de la filiére, Or ce cir-
cuit est caractérisé par son incapacité d'assurer la satisfaction
des besoins de la population en viande de petits ruminants, et par

un cofit trop €levé des services qu'il rend aux bouchers.

Pour que 1'abattoir puisse jouer pleinement son rdle dans
la commercjalisation des petits ruminants, sa capacité nominale en
ces espéces doit 8tre augmentée 3 300 tetes par jour. Le colt des
prestations de services doit aussi @tre de 1000 F CFA par animal
abattu, En effet, les seuls services que 1'abattoir rend aux bou-
chers de petits ruminantg sont : &gorger, depouiller et &viscérer,
Les autres opérations dans la préparation de la viande ne sont pas
effectuées et 1'inspection sanitaire est payée 3 part d'od la né-

cessité de diminuer le cofit des services rendus par 1'abattoir.

L'augmentation de la capacité nominale de 1'abattoir,
la diminution des coffits des services rendus par l'abattoir

sont certes importants pour améliorer le circuit final. Mais les
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méthodes de préparation de la viande doivent aussi répondre aux exi-

gences des consommateurs.

Les matériels nécessaires pour la préparation de la viande
par la méthode de brfllage n'existent pas dans l'abattoir de la SODEPA,
Or dans toute la zZone méridionale au Cameroun dont DOUALA fait
partie, cette méthode est tré&s répandue, Pour concentrer tous les
abattages dans 1l'atattoir, il est nécessaire d'y aménager des aires
avec des matériels susceptibles d'assurer cette préparation par brd
lage,

Cette concentration des atattages dans 1'abattoir de la
SODEPA présente un triple intér®t : elle permet d'assurer le contrdle
sanitaire, la diminution des abattages clandestins et la perception
des taxes et redevances. L'organisation de 1'abattoir de la maniére
décrite lui permettrait de jouer pleinement son rdle dans 1'Economie
nationale ; mais faudrait-il encore cue les professionnels de la com-
mercialisation assurent correctement l'approvisionnement de cet abat-

toir,

I17. Les professionnels de la commercialisation

Les professionnels de la commercialisation sont les agents
€économiques qui investissent dans les achats et les ventes des pe-

tits ruminants,

Ces professionnels sont : les commergants, les intermé-

diaires et les houchers.

III! Les commergants

Beaucoup d'amé&liorations apportées & la commercialisation
sont diueg 3 1'action d'un certain nombre d'individus associés & des
firmes qui s'intéressent & la commercialisation ABBOIT. (1), Or, au
Cameroun, il n'existe jusqu'? ce jour, aucune association de commer-

¢ants de petits ruminants,

Une association de commergants permettrait de redynamiser

les opé€rations eommerciales, Cette association aurait deux pdles, un



en zone de production pour assurer la collecte des animaux et un au-
tre en 2zone de consommation pour assurer l'approvisionnement des
marchés termingux. Le point de rencontre entre les deux pdles se fe=-
rait dans les march€s de relais. A partir de cette ormanisation les

serviceg fournis par certains intermédiaires ne seront plus utiles,

IT1 Les intermédiaires

La présence des intermé&diaires sur les marchés entraine
un alourdissement du circuit, car ils ont le monopole des informa=-
tions sur les transactions commerciales, Mais dans le systéme actuel
de commercialisation de petits ruminants, il est difficile voire im-
possible de se débarrasser de cette catégorie d'agents €conomi-
ques. La solution probable pour €viter le role négatif jou& par les
interm&diaires serait la rationalisation des circuits en intervenant
au niveau des producteurs et des commergants par la création des

associations,

L'organisation desg producteurs et des commergants permet
d'assurer un bon approvisionnement des marchés, mais elle permet
aussi aux bouchers de trouver des animaux nécessaires pour l'appro-

visionnement des abattoirs.

III3 Les bouchers

Le rdle des bouchers est d'assurer l'approvisionnement des
abattoirs en animaux (par les bouchers grossistes) et d'assurer la
distribution de la viande & la population (par les bouchers détail -
lants) , Cependant le nombre de touchers de petits ruminants est trés
faible, et la distinction entre bouchers détaillants et bouchers
grossistes est impossibtle. L'approvisionnement des abattoirs et la
distribution de la viande nécessitent d'abord, pour &8tre performants,

1'organisation des bouchers déja présents,

Pour ce faire, une formation professionnelle en direction

des bouchers peut &tre organisée,
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. Les abattages hors abattoir doivent aussi 8tre supprimés,
La municipalité doit pour cela mettre sur pied une "police" de con~-
trole dotée des moyens logistiaques suffisants afin d'€liminer ces
pratiques frauduleuses., L'organisation des bouchers doit aussi

aller dans le sens de 1'smé&lioration du circuit de distribution.

La distribution de la viande de petits ruminants est entié-
rement assurée par les boucheries traditionnelles. Pour rendre plus
efficace ce circuit, afin de satisfaire toutes les couches sociales,
les houcheries modernes doivent s'y investir, L'am&lioration des
boucheries traditionnelles peut, danes une certaine mesure, rendre
efficace ce circuit, Mais la création d'un circuit direct de distri-
bution ou complexe int&gre de viande, assurant la production d'ani-
maux sur pied, la transformation, le stockage permanent, le transg-
port et la commercialisation par des boutiques pilotes €quirpées

serait plus rentable,

Les abattoirs constituent un maillon déterminant dans
1'approvisionnement des opopulations en viande, Mais 1'approvision-
nement régulier des abattoirs en animaux sur pied n'est possitle
que par une action coordonnée des €leveurs des professionnels de la
commercialisation, commergants et touchers et des décideurs, c'est~-
d-dire des services publics., Les services pubtlics ont donc aussi un
rdle important & jowepr cuant & la redynamisation de la commercialisa-

tion.

IV Les services puklics et les instituts de

recherche,

L'amélioration du systéme de commercialisation dépend de
1'action concertée de plusieurs structures. Les services putlics et

les instituts de recherche ont eux aussi un rdle & jouer.

7
™ Les services publics,

Une législation claire ne changeant pas d'une année 3 1'au-
tre et largement diffusée sur les droits et les obligations du com-
mergant, réduirait la prime d'incertitude que ce dernier incorpore

& sa marge ténéficiaire pour se prémunir en cas des problémes avec



les autorités publiques FENN et al (17), Or, au Cameroun, la légis-
lation sur le commerce des petits ruminants est inexistante. Les
services publics doivent donc €laborer une législation relative

8 la commercialisation des petits ruminants et définissant les droits
et les obligations des commergants, Cette législation devra %tre
complétée par la création d'un service de commercialisation des pro-
duits de 1'331§4nur£n ¢€néral, mais particuliérement des petits ru-
minants, Ce service serait sous la tuelle du MINEPJAet comporterait

quatre sections (schéma 3),
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Schéma 3 : Organisation du service de la commercialisation

1. Déyveloppement de la commercialisation

Role : Etude de 1'organisation et des métho-

des de la commercialisation et appli-

cation des programmes d'amélioration,

Inf ormations sur les marchég

g i - . . .
ervice de 1la RS5le : Rassemblement et diffusion des rensei-

commercialisation

gnements sur les marchés,

Etude de la qualité et des normes

Rdle : Etude des besoins -(demande et offre)

Installations destinées @ la commercialisation.’

Rdle : Enquéte sur les besoins techniques
(marchés, abattoirs et moyens de trans-

port).

Chaque section pourrait ®tre dirig€e par un spécialiste
af in de mieux coordonner les programmes qui seront €tablis. En plus
de cette lérislation dont le rdle est certes capital, les services
publics ont aussi d'autres rdles @ jouer au niveau des différentes
associations d'agents €conomiques cui devraient 2tre créés d'amont

en aval de la filiére.

Le rdle important des services publics au niveau des asso-
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clations en temps que décideurs est double. Les services publics doi-
vent incorpofer dans les politiques d'élevage des systémes de vul-
garisation qui n'existent pas jusau'd ce jour au Cameroun, Le deuxié-
me rdle consiste en 1'octroi des crédits, L'octroi des crédits aux
€leveurs, aux commerg¢ants et aux bouchers organisés dans des asso-
ciations permettrait de favoriser les sctivités de ces agents €co~-
nomiques,ﬂnais aussi d'augmenter leur nombre, car le faible nombre
de grands commergants et des bouchers peut 8tre 1ié pour une grande

partie au manque de moyens f inanciers :

A partir de l'organisation ocui part de 1l'éleveur jusau'au
boucher, les services publics pourraient définir de fagon précise
une politique de nrix car la fixation des prix de la viande et la non
fixation des prix de 1'animal sur pied sont de nature & causer des

distorsions dans les orérations commerciales,

L'analyse du systéme de commercialisation se fait sur la
base d'une tanque de données relatives 2 la production et aux opé-
rations commerciales. Les instituts de recherches pourraient jouer

un rdle moteur dans la constitution de cette banacue de données,

IVZ Les Instituts de recherche

L' approche décrite et 1l'ensemble des questions cu'elle
inspire donnent une importance toute particuli€ére & un approfondisse-
ment des &tudes sur la commercialisation et le développement de
1'é@levage des petits ruminants au Cameroun, La commercialisation des
petits ruminants est entiérement faite selon le systéme traditionnel,
Ce systéme a pu créer un cadre de réplement non €crit caui lui pemet
dang une certaine mesure de minimiser les risques de la commercialisa~
tion NDINNE (30), mais 1l'information relative 3 1la demande des pe-

tits ruminants n'est pas du tout assurée par ce systéme. Aujourd'hui,
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la question fondamentale est de savoir si le systéme traditionnel,
dans son organisation et son fonctionnement, peut am&liorer ses per-
formances et s'adapter 3 une &volution différenciée des offres et
des demandes en petits ruminants. La réponse & cette question pour
l'heure serait trés relative car beaucoup des données font défaut,
Néanmoins pour tenter d'apporter une solution & cette question, il
serait plus louable que les chercteurs fassent des investigations.
Ces investigations peuvent %tre faites dans le cadre de la recherche
sur les données relatives & la commercialisation et 8 la production,

A ce titre quelcues thémes de recherches peuvent 2tre proposés.

1. L'Etude de la typologie des marchés, dont 1'intéret est
de déterminer le rdle que joue chaque type de marchés et de détemi~

ner les statistiques des courants commerciaux des petits ruminants.

2. L‘étude%ia structure et de 1'évolution de la demande
des petits ruminants et de leur viande dans les principaux marchés
afin de connaitre les tesoins exacts des populations pour mieux orien-

ter les politicues de production et d'intengification.

3. L'étude du suivi des prix des petits ruminants et de
leur viande. Cette étude permettrait de mettre en exergue les fac-
teurs entrainant les variations des prix et de déteyminer la rela-

tion entre offre et prix.

4, L'étude des budgets des familles d'éleveurs et la part
des petitg ruminants dans ces htudgets pour connaitre les types d'éle-

veurs & la base de la filiére.

5. 1'étude de l'organisation et des perfornamces ce la
filiére des petits ruminants et la distribution des coits de commer-

cialisation, afin de mieux situer les distorsions dans la filiére,

6. L'@tude de 1'inventaire des effectifs de petits
ruminants pour connaitre leur répartition, leurs taux de croissance

et calculer leur valeurs inventaires.
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7. L'étude de 1'état sanitaire du cheptel de petits rumi-
nants afin de mieux cerner les incidences hypiénicues et €conomiques

de chacque maladie,

La presque totalité des plans de développement socio-&cono~-
nomicue est €laborée par les services publics. Cependant, la plani-
fication d'un développement sccio-&conomique en 1'absence d‘une
prise en charge explicite des réalités & transformer est diffiicile
voire m8ne impossibtle, La recterche trouve donc sa place dans la
détermination des protlématicues et la collecte d'informations sur
les enjeux et contraintes au développement des systémes de productden,

tion, les systémes d'@levage des petits ruminants en 1l'occurence
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~== CONCLUSION =-=-

Le cheptel petits ruminants au Cameroun est estimé aujourd’hui & plus
de 6 millions de t&tes. Ces petits ruminants occupent une place importante

dans 1'économie agricole Camerounaise.

Mals, pendant longtemps négligé et exploité de facon irrationmnelle;
1'élevage des petits ruminants connalt quelques difficultés pour son dévelop-
pement. Parmi ces difficultés se singularisent les problémes de la commercia~

lisation de ces espéces.

Les enquétes que nous avons effectuées sur les axes, Extréme-Nord ==
littoral et Nord-Ouest == Littoral et qui avaient pour instruments de base des
guides d'entretien et des questionnaires, montrent que les contraintes de la
commercialisation des petits ruminants sont assez nombreuses., Ces contraintes
sont observées aux différents niveaux de la filiére de commercialisation des

petits ruminants.

La production des petits ruminants au Cameroun n‘est pas généralement
destinée & la commercialisation, mais est plutdt utilisée pour 1'autoconsomma-

tion.

Les commercants et les bouchers r‘ont pas encore constitué une orga-
nisation succeptible d'assurer, un approvisionnement régulier et efficace
des marchés et des abattoirs et de Satisfaire la demande en petits ruminents

et de leur viande.

Les moyens de transport défectueux contribuent 3 restreindre la vente

des animaux aux environs des zones de production.

Par ailleurs, 1l'intervention des pcuvoirs publics dans 1'organisa-
tion de la commercialisation des petits ruminants n'apparalt pas encore de

facon évidente.

Pour améliorer le fonctionnement de la filiére 11 faut considérer
a la fois le systéme de production et celui de la commercialisation car 1le
systéme de commercialisation est un prolongement naturel du systéme de produc-

tion. Face &4 cette situation, les participants de la filiére des petits ruminants
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comme les éleveurs, les commergants, les bouchers et les pouvoirs publics

doilvent entreprendre des actions visant & améliorer la commercialisation.

Les éleveurs devralent orienter l'élevage en direction des marchés

afin d'assurer ume offre réguliére et suffisante.

Les commercants et les bouchers devraient pour leur part s'organi-
ser en groupements propres pour satisfaire la demande en petits ruminants et

celle de leur viande.

Le rGle des pouvoirs publics devrait &tre complémentaire aux rdles

joués par les autres participants, bien que leur rdle soit capital.

Il est indispensable que le Cameroun dispose d'une législation
précise sur la commercialisation des petits ruminants afin d'éviter les abus

caractéristiques chez les commercants.

La sensibilisation des éleveurs, des commercants et des bouchers sur
1'importance de la production et de la commercialisation passe nécessairement
par des programmes de vulgarisation. Ainsi donc, la vulgarisation en matiére
d'élevage devrait €tre une préoccupation des pouvoirs publics afin de permettre
aux différents participants de la filiére de mieux cermer 1'importance de la
relation production-commercialisation. La redynamisation de la commercialisa-
tion n'est donc possible que par 1l'action concertée des efforts fournis par

chaque participant de la filiére des petits ruminants.

Les Informations recueillies nous ont permis certes de donner des
résultats, mais ces derniers sont partiels. Pour mieux appréhender les problémes
de la commercialisation dans leur globalité, il faut disposer ¢ s données qua-
litatives et quantitatives sur la production et la commercialisation. De ce
besoin, découle la nécessité de développer des banques de données dont la cons-

titution et la gestion seraient assurées par les instituts de recherche.

Les premiéres solutions préconisées, face aux problémes de la commer-
clalisation peuvent contribuer & sa redynamisation. Ces solutions vont dans
le sens de la rationalisation des circuits commerciaux, de 1l'instauration des
prix plus incitatifs pour les procwc:.i- et du développement d'un encadrement

dont la mission serait l'accroissement d: la productivité.
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Ainsi donc la commercialisation pourrait jouer un rdle important
dans la satisfaction des besoins en petits ruminants et de leur viande. Elle
pourrait également permettre aux différents participants d'obtenir des béné-

fices proportionnels aux efforts fournis pour assurer le fonctionnement de
la filiere.

e et
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GUIDE D'ENTRET!EN N° ] : Services officiels du MINEPIA

Cuelles sont les conditions a4 remplir pour créer un marché

de petits ruminants.

Le nombtre de marchés et leur répartition géographique.

Comment fonctionnent les marchés ?

Cuelles sont les conditions pour l'exportation et 1'importation.

’ ‘ L3 - ’ (4 » . - 3 L4
Comment est organisé le circuit de transit intérieur des petits
i

ruminants’

Les principaux flux ; leur pé€riodicité ; leur direction,

GUIDE D'ENTRETIEM N° 2 : Personnel administratif des abat-

toirs.

Date de création et type de l'abattoir
Par qui est-il g&ré ?

Quelles sont les capacités d'abattage, de stockage et de conser=-
£€ ag

vation ?

Le nombre et 1la formation du personnel,

Le fonctionnement de 1'abattoir (abattages, taxes, les principaux

motifs de séisies)

Les problémes rencontrés dans 1'abattoir.,

GUIDE D'ENTRETIEN N° 3 : Bouchers clandestins

Pourquoi choisissez-vous d'abattre hors des abattoirs

Avez-—yous une autorisation ?

Payez-vous des taxes sur 1'abattage et combien ?



4. Cui fait 1'ingpection sanitaire ?

5. Comment vendez-vous la viande ? Le prix de 1l'unité

6. OQuels sont vos clients les plus privilégig ?

7. 00 achetez-vous vos animaux ?




QUESTIONNAIRE N° 1 :  ELEVEURS

10,

11

12,

13,

14,

15,

16.

Origine Age : Ethnie
Pour quel but €levez-—wous les animaux ?
Cuelle est la capacité de votre cheptel ?
Pourquoi vemdez-vous vos animaux ?

Quand les vendez-vousg ?

Nl les vende@z-vous plus régulidrement 1?7

A qui de préférence ?

Ouelles sont les difficultés que vous rencontrez pour

Ja vente ?

Vos moyens et prix du transport

Comment vendez-vous les animaux ? par kg ou bien
estimation visuelle, Les prix pratiqués ?

A quel 3ge vendez-vous vos animaux ?

Faites-vous de l'exportation ?

- la période

- le nombre d'animaux exporté /mois ou/an.

uelles sont les taxes que vous payez 1?7
Quelles sont les actions sanitaires menfes au niveau
de votre €levage ?

Comment nourrissez=vyous vos animaux ?

D' apré&s~vous qu'est ce qui offre plus de facilité entre
la vente des petits ruminants et les autres espéces que

vous élevez.



QUESTIONNAIPF N° 2 : Courtiers ou intermé&diaires et commergants

10

11

12,

13,

14,

Origine Age ¢ Ethnie :

Vous 2tes courtier, expliquez-nous comment est organisé

votre travail entre acheteurs et vendeurs ?
Que tirez-youg de ce travail ?

Vous ®tes commercant, ¥tes-vous seul ou en association

avec d'autres.?

04 achetez-vous les animaux™ 7YLes prix pratiqués
0d livrez—vous les animaux ? les prix pratiquis
Avez-vous des acquéreurs privilégiés ?

(uelles sont les taxes que vous payez ,

Cuel egt le nombre d'animaux que vous achetez

par mois, et combien vendez-vous par mois ?

Pendant quelle p&riode vendez—vous plus d'animaux

et quand vendez-vous moins ?

Etes~ vous patenté ?

Quels sont vos moyens de transport : prix du transport/ animal?
Quels gont les difficultés que vous rencontrez ?

Votre impression sur la rentabilité de la vente desg petits

ruminantg et des autres espéces.



QUESTIONNAIPE N° 3 Bouchers-chevillards

1, Origine ¢ Ethnie : Age :
2. Ol achetez-vous vos animaux ? Les prix pratiqués ,
3. Vos moyens de transport. Cofit du transport/animal

4., Combien d'animaux abattez—vous par jour ?

5. Etes-vous seul ou en association 7?7

6. Avez-vous des aides ? Comment les remunérez-vous ?

7., Ouelles sont les taxes que vous payez ?

8., Etez-vous patenté ?

9. Avez-vous un certificat sanitaire ?

10 OQuelle est la destination de votre viande aprés la
préparation & 1'abattoir ?

11 Donnez-nous votre impression sur la rentabilité de la ven-
te de la viande des petits ruminants et celle des autres

espéces que vous vendez ?

QUESTIONNAIRE §° L Bouchers détaillants

1. Originaire Ethnie : Age - Cuartier @
2., Ol achetez-vous la viande ? Les prik pratiqués

3. Comment vendez-vous la viande ? Sous quelle forme et les

prix pratiqués,

4, Vendez-vous pour vous-m®me ou pour quelqu'un d'autres?

5, Quelle est la couche sociale qui constitue votre clientéle
privilégiée,

6. Avez-vous une gutorisation ?

7. Cuelles sont les taxes que vous payeZ ?

8. Quels sont vos moyens de transport ? Prix du transport par

animal ?

9., Guelles sont les difficultés que vous rencontrez ?
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